
丽人培训新零售系统源码-丽人培训新零售模式

产品名称 丽人培训新零售系统源码-丽人培训新零售模式

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

丽人培训新零售系统源码，丽人培训新零售模式

————

附： 

莞云软件供应链云平台系统——为什么选择莞云

莞云，移动应用系统产业软件供应链平台！

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌有“微三云”、“莞云”、“莞链”、“微云视”、“晶抖云”
等，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，经历５年深耕，从４个人发展到如今３００
多人全职团队，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家，源码运营客户超过５万家，公司
运营超过６年，团队骨干技术开发经验超过２０年。

微三云经历５年深耕，业务布局清晰、品牌实力凸显、管理体系完备，文化活力十足，团队动力强劲，
先后开设深圳、武汉、天津、上海、广州直营分公司，产品远销日本、韩国、白俄罗斯及马来西亚等地
，行业解决方案遍布食品、农业、旅游、政务、美容、汽车、家政、教育等，渠道商覆盖华南、华中、
华北、华东、西南、东北六大中华区，合作服务企业超过３０万。

 

——————

丽人培训+新零售平台模式详解



一、运营端口：小程序+公众号+H5+APP（H5）

二、产品：丽人培训+自营产品新零售

三、商业模式：培训做会员入口，拼商模式实现会员裂变，新零售社交电商会员商城变现

四、培训商学院

一）会员报名

功能介绍：

1.丽人班399元，魅力女人班13900，极致天后班39800等

2.复训报名，只收100-200场地费给分院

3.报名赠送礼服鞋子，可选现场领或快递寄货上门

4.生成课程签到码，用于签到核销进行分佣结算

二）会员身份：机构分院（区域代理省市区）、会员、合伙人，高级合伙人

三）分销：二级分销（一级30%，二级5%）+高级合伙人5%店铺奖+分院奖（区代、市代、省代）

四）课程交付：线下课程或线上课程（上传课程视频，设置允许观看的会员身份权限）

五、会员制新零售商城

分销模式：会员特权+高级奖励+区域代理

产品终端价格：长生态599/盒，御膳方3186/盒

身份等级：1098元VIP会员，3590元经销商，13950元高级经销商，直推7个高级升级董事

会员特权价：VIP会员7.5折，经销商6折，高级经销商4.6折，董事3.8折

高级推荐奖：1.VIP会员推荐VIP、经销商和高级分别提成200元、700元、1395元

2.经销商推荐VIP、经销商和高级分别提成380元、1330元、2880元

3.高级经销商推荐VIP、经销商和高级分别提成540元、1890元、5440元

4.董事推荐VIP、经销商和高级分别提成640元、2240元、7040元

区域奖励：可选，建议用上，也可不用

区域代理：收费区代5万，市代10万，省代30万，已收货订单定制为准进行奖励，省代8%，市代6%，区
代4%，每个级别之间有2%的级差奖励

举例：



1、广州天河区每产生一个1098的礼包，天河区代获得奖励4%就是43.92元，广州市代获得级差奖励2%就
是21.96元，广东省代获得级差奖励2%就是21.96元

2.天河区暂时还没有代理，那么就直属广州市代的订单，广州市代享受6%的订单收益就是65.88元，广东
省代获得2%级差就是21.96元

3、如果天河区和广州市代都还不存在，那么订单直属广东省代，省代直接获得8%的奖励就是87.84元

六、抽奖拼团（假设10人中1人，产品分配50%用于奖励）：

建议用上会员裂变比较快，给线下培训和线上商城引流

一）中奖（共分23%）

备注：可邀请中奖者成为团长，团长必不中，但需要联创身份才可成为团长发起拼团，要么按晋升条件
二升级到联创，要么直接购买999元联创礼包直接升级

分销模式：一级分销+三级代理+代理平级奖+区域代理

初定按产品利润25%分配模式：

一级分销3%+三级代理最高12%+代理平级奖2%+区域代理最高6%

具体如下：

1.一级分销：产品销售一级推广分销3%

2、三级代理：VIP会员、特约代理、联合创始人，分别享受4%，8%，12%的奖励，每个级别之间4%的极
差奖励。

3、代理平级奖：2%，假设下级代理升级到与上级代理同等级别，还能享受伞下团队的平级奖2%，暂定
只做一级平级奖励

4、区域代理：省代6%，市代4%，区代2%，每个级别之间有2%的级差奖励

1、广州天河区每产生一个1000元的中奖用户，天河区代获得奖励2%就是20元，广州市代获得级差奖励2
%就是20元，广东省代获得级差奖励2%就是20元

2.天河区暂时还没有代理，那么就直属广州市代的订单，广州市代享受4%的订单收益就是40元，广东省
代获得2%级差就是20元

3、如果天河区和广州市代都还不存在，那么订单直属广东省代，省代直接获得6%的奖励就是60元

举例：联创下面一个特约级别也升级到跟上级一样的联创级别，这个新的联创发展的伞下团队假设新产
生了一个1000元的中奖用户，原来的上级还能获得2%即20元，直到新联创下面有诞生了新的联创，最初
的上级联创就没有奖励，当然，还可以再预留一部分做二级平级奖

A、VIP会员直接推广1000元的中奖用户，获得奖励4%就是80元，上级特约代理获得级差奖励4%就是40元
，上级联创获得级差奖励4%就是40元

B.特约代理直接推广1000元的中奖用户，获得奖励8%就是80元，上级联创获得级差奖励4%就是40元



C、联创直接推广1000元的中奖用户，获得奖励12%就是120元

晋升条件跟大礼包会员一致

邀请新用户参与一个1000元的拼团活动中奖了。获得3%奖励就是30元

二）不中奖（共分27%）

9个不中奖的会员每人奖励3%

——————

附：购买软件的坑

 

软件开发的坑，老板们别再踩了

导读：为避免损失和项目难产，选择技术开发公司之前，记得联系小编免费咨询下哦！

１、 系统功能缺陷，项目胎死腹中：

某些软件公司利用创业者急于求成和不懂技术，空手套白狼，直接销售破解版或盗版、倒卖别人公司的
没有功能更新服务的模板系统，虽说表面功能符合最初的功能要求，但是因为系统存在种种缺陷，修修
补补拖延太多时间，常常ＡＰＰ还没上线，股东间就起矛盾，项目胎死腹中，而且这种系统后期无法支
持进行二次开发，没有新功能上线，运营模式会很快过时导致项目终止。

———建议：选择购买源码系统，直接找源头技术公司购买，选择后续可以支持二次开发的系统。

２、系统漏洞，背负法律风险： 

便宜的系统底层安全性不足，一些模板系统还存在很大的系统安全漏洞，很容易受到攻击，泄漏平台交
易数据或者用户隐私，不仅造成资金损失(非常常见），还背负平台的法律诉讼风险。

———建议：选择客户案例多的和有实力的技术开发公司，不要贪图便宜

３、底层架构支撑不了运营，项目无以为继（非常普遍）：

一分钱一分货，大部分市场开发好的现有模板系统，底层架构基本都很差，完全没有安全性、稳定性可
言；一旦用户增多或者数据量上来，就很容易卡死，甚至要重构整个系统架构辛苦运营的用户要推倒重
来。此时进行二次开发又带来了新老版本以及数据的兼容问题，底层架构对后期二次开发的接口没有预
留，导致二次开发成本将倍增数倍，很多创业项目都是在卡在技术这里无法进行下去，进退不得，最后
项目倒闭。

———建议：购买系统前考察系统的底层架构扩展性稳定性，预留的开发接口的丰富性，另外选择有大
客户案例、并且系统应用可以快速个性定制的技术公司

４、软件行业淘汰率高，项目运营过程中技术公司倒闭：

运营过程中软件开发公司倒闭了，后续系统出现问题或者功能需要更新找不到原来的技术开发服务公司
，只能重新找另外的技术公司重新开发，就算买的是源码系统，因为没有原来技术公司的技术支持，自



己招来的技术人员流动，不断需要重新熟悉代码，二次开发的成本增加导致项目无以为继。

———建议：选择至少持续经营６年以上且盈利能力不错的技术开发公司，大部分实力弱的公司都熬不
过５年。

5、贪图便宜买的账号系统

很多客户创业前期，都希望投入少一些，听说买源码还需要自己承担服务器费用，就很容易被忽悠去买
了别人家账号版本的系统，殊不知为创业埋下了90%失败的风险。

先不论市场上没有一个做的好的平台是用的别人账号版本的系统的，账号版本对于希望做平台的老板本
身就具有很多不对口的地方。

1）既然做平台，肯定是想做大，但是账号版本因为跟很多人（几百甚至几万）共用空间带宽和服务器，
如果遇到做活动迸发量大时，会互相影响访问速度，而且一旦某个平台违规被封，可能会影响整批的用
户都受影响不能访问。

解决建议：尽量选用成熟的源码系统，独立部署，不受他人影响，虽然前期付出成本高一点，长远来说
却是最/便宜的方案。

6，客户预算不合理

客户预算低，主观上认为技术是虚拟的东西，觉得互联网项目没什么成本，但实际上不是这样，像我们
这种开发公司或者说项目外包公司，更多的是人力成本，程序员工资普遍较高，客户预算又低，达不到
预期的效果，所以就导致做出来的与预期相差甚远。一个成熟稳定，安全漏洞少，迸发支持量级比较大
的的系统架构，少说开发起来也要几百万甚至几千万，开发周期时间跨度至少1-2年时间，试问你就给个
5万、10万的开发公司怎么给你交付质量好的系统？

解决办法：可以在寻找服务商的时候找做过类似案例的，而且底层架构做的比较好而且是分布式微服务
架构的。一来客户案例比较多，他们可以提供很多免费又有用的建议，毕竟你现在遇到的难题可能人家
早就走过一遍了。这个阶段一定充分沟通，但是不要指望人家为你的项目负责，主要还是靠自己判断，
服务商只是提供不同的见解以及建议。

解决方法：做项目的预算不能太低，另外要找成熟稳定的公司，行业内经营至少7年以上的，主要考察公
司有没有成熟的系统底层，如果预算没有达到百万以上，千万别找从零开发的公司，坑太多了。

7，转包现象

转包现象在行业内是一个普遍现象，由于开发工期紧张，人员不够等因素，很多公司会把项目转包给其
他开发公司。但从法律方面讲，转包如果未经过甲方的同意，是不能转包的。

为什么说转包坑多，因为需要玩两头，一边是客户项目金额，一边是开发技术成本，转包出去势必会压
低价格，所以转包出去就有很高的利润空间，价格在下级开发商手里，变成了低成本项目，项目的质量
保障自然就降低，拿到手里的成品自然和预期相差甚远。而且转包后基本这个维护也需要第三方来做，
后期系统问题修复沟通的成本和耗费时间也会增加。

解决建议：尽量签合同注明未经书面同意不能转包。

8，图便宜找找个人服务商

如果是直接套模板的项目，对开发环节要求不高，找能力强的个人也没有不合适，价格一般会更实惠。



如果是一个需要定制化的项目，很多的功能甚至是你原创出来的，这种项目就需要团队合作，涉及创意
，设计，框架，开发和测试，这就不是单人可以做到的了，再牛逼的人也很难全能。

解决建议：找成熟稳定的公司，至少开发人员也得有100-200人以上。

9，需求沟通要详尽

需求沟通不到位，在没有完全详尽沟通功能的情况下，进行报价，从而导致后续的设计过程以及开发过
程中不断的返工，做出来的效果与预期相差太大。甚至会有纠纷，所以在前期要谋定而后动，把功能需
求完全的详细化整理，出完整的功能方案并进行确定，一步步稳扎稳打，从需求确定，到设计确定，都
至关重要。

解决建议：考察对方的产品经理是否专业，付定金后能否能理解你的思路并做出满意的开发方案，如果
不行，果断放弃找下家，不然后面够你头疼的地方多着呢。

10，交付以及后期维护

交付过程中要注意代码以及相关交付资料的完整性，一般项目交付资料包括各个端代码（Android&iOS&
Sever），数据库设计文档，项目部署文档，接口文档等等。

维护一般包括：数据维护，网络安全维护和日常维护。核心目的要保证APP的正常运行，迅速处理一些A
PP本身或者APP后台运行时的bug。定期进行垃圾数据清理，定期做数据备份（主要是为了防止服务器崩
溃，数据丢失情况发生。）同时要提高产品的防控级别，杜绝黑客攻击。一般互联网的市场标准，维护
第一年是免费的。维护是很有必要性的，尤其是数据的保护这方面，大家在后期要多注意。

另外就是客服支持，一般成熟的公司有客服支持部分，会一对一建群，有专职客服，随时操作有问题都
可以咨询指导，而不是让业务员给你回复，客服还会安排线上或线下的操作培训。

解决建议：签合同时必须了解清楚售后服务的范围、权利和义务，写进合同里。
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