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公司名称 杭州顺势聚商科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 余杭区崇贤街道拱康路882号1幢4-432室

联系电话  13867423250

产品详情

随着线上流量红利消失，移动互联网进入了下半场。互联网企业不得不重新思考这两大问题：一，我的
用户在哪里？二，我怎么获取这些用户？

更聪明的企业，已经把目光投向了三四五线城市的线下用户。要解决这两个问题，尤其是互联网企业需
要招商加盟。

1：搭建一个基因裂变的招商团队。

一个专业的招商团队已经决定了一半的胜算！在完整的招商团队中，根据分工有不同的角色，包含：招
商总监；招商经理；话务邀约；体验师（直营店或者渠道商展业）；而在招商团队的运营中，有三个非
常关键的点：话术制定。关于话术这块，谁去制定？是招募过来的总监吗？我认为一定是创始人本人，
没有人比创始人本人更加了解产品，了解品牌。过了一段时间之后，这些话术就内化成每个人的 freestyle 
。绩效制定。而在绩效考核这块呢？直接关系到老板和团队的利益分成。假如这块没有考虑通透，你会
发现辛辛苦苦一个项目做下来，一盘账，傻眼了，自己没有挣到钱。KPI考核。这边需要注意的是除去招
商团队，后端为招商服务的其他职能部门是否会和KPI挂钩？比如说招商业绩做了100万，怎么奖励后端
有价值的员工？

没有好的品牌包装与营销，会让品牌输在起跑线上。在团队软实力方面，我们为品牌开通微信公众平台
；设计感的招商页面还有品牌项目
手册。还有就是合同制作这块，在招商加盟
领域，我们是甲方在和乙方来进行合同的签订，所以常常会让乙方觉得我们是“霸王条款”。那么，如
何制定合理化的合同，一方面要使得乙方觉得合理，同时也一定要保护好自己权益，不然，面对一些不
靠谱的乙方，我们作为甲方都有可能会死得很惨。

第二步：再传统的行业也要玩点模式上的创新。

https://link.zhihu.com/?target=http%3A//www.ctoutiao.com/soso.php%3Fkeyname%3D%25E6%258B%259B%25E5%2595%2586%25E5%258A%25A0%25E7%259B%259F
https://link.zhihu.com/?target=http%3A//www.ctoutiao.com/soso.php%3Fkeyname%3D%25E6%258B%259B%25E5%2595%2586%25E5%258A%25A0%25E7%259B%259F


做品牌加盟拓展，也更加要求我们在众多产品同质化的品牌中脱颖而出。如何做到？需要一些比较性感
的玩法。找大牛投资背书，我们是一个新品牌，但是如果有明星投资人或者知名投资机构参与投资，而
且还有几轮融资，从公关角度来讲，对于潜在加盟商来说，是不是一种有力的信任背书呢；颠覆原有的
行业。你的产品是否颠覆了行业？那就是你的卖点；

解决行业痛点；独门生意。也许你的行业比较偏，但是好在受众准确，假如说你在做全国的这个行业的
独门生意，那也是非常性感的；靠资源做大，要找本地有资源的盟商，可以是人脉，商业资源等。

杭州顺势聚商科技有限公司，新互联网+大数据时代下的大数据营销服务传播机构。顺势聚商为全渠道
大数据营销服务供应商。顺势聚商拥有4A级营销与技术服务队伍，为4000万中小型企业提供科技支撑、
渠道建设、大数据营销于一体的整合营销服务供应商。实现全网渠道信息共享、传播知识和塑造文化，
助力中国企业和广大创业者实现商业价值的有效传播和商业利益的快速变现。
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