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产品详情

大家好，我是面老宋，关注老宋每天解锁不同的店铺运营知识！今天老宋给大家分享的是关于直通车。

相信从事电商行业的商家们都知道，直通车是一个付费的推广工具，简单的来说就是你需要花钱进行推
广。当前由于入驻拼多多的商家越来越多，竞争越来越激烈，所以很多商家都开始将目光投向直通车，
而如何降低直通车的平均点击花费成为备受商家关注的话题，因为它是直接关系到每一个卖家切身利益
的事情，所以今天老宋来给大家分享关于降低直通车点击花费的方法。

1、提高点击率

想提高拼多多直通车的点击率，首先要提高直通车的点击量与展现量。因为展现量与关键词有着直接的
关系，所以一定要多添加与关键词相关性高的长尾词，因为这类词市场出价较低，最开始做推广，低价
排在一个靠前的位置，这样就不必担心直通车的点击花费。

2、优化关键词

关注产品的市场行情，从市场行情来降低关键词出价。对于季节性的产品，市场搜素量会有明显的起伏
和下降，所以要时刻关注市场走势，在市场上刚起步阶段可以用相对较高的出价培养关键词的质量得分
，等即将进去高峰期时，整个账户基础培养也差不多了，单次点击费用已经很低了，就可以以别人低的
单次点击费获得同样的流量，甚至比别人更多。

3、优化质量得分

若想要降低直通车的点击花费，不仅要优化关键词，还要整个宝贝的质量得分，可以从产品的组图、标
题、属性等方面进行优化，必须保证产品图与产品描述相符合，只有这样才能提高质量得分，从而得到
较低的点击花费。



4、提高直通车的转化率

如何提升直通的转化率？可以从如下几个方面入手：

1）店铺装修：店铺的整体装修设计简单明确，吸引客户收藏转化。

2）平台活动：通过店铺的多种活动搭配，关联商品等留住用户，继而提升店铺的购买转化率。

3）掌握商品展示技巧：将商品的各个细节大图都放在宝贝下面，并将相关的材质、介绍、购买信息写的
详细下，越真实的信息越能引起用户的购买欲。

4）维护老客户：一般在你店铺下过单的用户大多都了解你的产品，如果好噶度较强的话，会重复不间断
的购买，此时有经验的买家也要不是对老用户做一些优惠和照顾。

5）留住用户：商家们一定要想办法吸引浏览过产品的用户，促进浏览过的用户回头购买，为以后的流量
和销量的稳定增长打好基础。

总结：

关于降低直通车点击花费的技巧，老宋先分享到这里了，希望对大家有所帮助。想要降低直通车的平均
点击花费，需要我们多方面优化，不断的提高直通车后台的各个数据来达到我们理想的效果。

其实，想要降低拼多多直通车的点击花费并不难，主要是掌握好方法，希望上述分享的方法能够给你帮
助！
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