
完美日记直播商城小程序开发

产品名称 完美日记直播商城小程序开发

公司名称 广州市微码互联科技有限公司

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 天河区中山大道379号联合社区东区

联系电话 13480273125 13480273125

产品详情

直播卖货兴起的时候，李佳琦与薇娅还在拼销量，拼卖货的专业度与信赖度，但后期随着明星源源不断
地被品牌方邀请进直播间宣传，李佳琦与薇娅的直播场景也不断加码，从一开始的品牌代言人入驻，到
影视剧主演入驻，再到如今各大综艺咖的入驻，直播间的综艺性质越来越显著。类似完美日记直播商城
小程序开发请联系我。 

当明星、网红、企业家纷纷入驻电商直播时，直播带货的场景也在升级，主播不仅要拼专业度、信任度
，同时也要提升整个直播间的综艺性，因为网友看直播的审美已经提高，大家不止看卖货，同时也在看
“好戏”。 

一、完美日记直播商城小程序特点： 

1、完美日记直播商城小程序为企业打造新的卖货方式 完美日记直播商城小程序通过营造购物场景，给
用户满满的消费临场感，通过弹幕、洪包、关注等方式与商家实时互动，解决纯电商双方的消息不对称
的问题，帮助商家打造场景化，激发用户的消费欲望，快速提升产品销量。 

2、完美日记直播商城小程序流量变现 完美日记直播商城小程序卖货的主播变导购，能够让商家通过自
带粉丝、自带人气的名人、网红、行业大咖等主播给店铺带来流量，让主播在直播期间，通过互动、演
示等方式向粉丝推荐商品(直播卖货)，快速将流量变现。 

3、完美日记直播商城小程序注重直播的差异化 现在直播的平台太多，粉丝的关注度也在分散，一般的
直播活动很难调起粉丝的激情和参与度，就更谈不上卖货。因为一场有效的直播卖货一定是有很强的差
异化和核心竞争力，就是有吸引人的亮点和差异化。 

2019年直播卖货便是一个热门话题，李佳琦、薇娅的销售传奇助力他们登上各类杂志访谈活动、综艺节
目，李佳琦甚至有了自己的后援会，拥有被接机送机的爱豆级别的待遇，与此同时，热搜榜单上也成为
了两人的驻扎地。 

二、完美日记直播商城小程序商业价值： 



1、实时交流互动：完美日记直播商城小程序是集购物、观看、打赏、分享于一体，随时解答用户问题，
红人主播的平台增值收易数以千万计算。 

2、引爆平台：完美日记直播商城小程序付费直播形式，收取直播观看费用或者收易分成，清收获取门票
收易。 

3、电商销售收易：完美日记直播商城小程序衣食住行生活服务，所有你想卖的都能直播。通过完美日记
直播卖货商城系统，让你聚集大量粉丝，一遍直播一遍卖货，销量猛增。 

4、会员增值服务收易：对用户进行会员分级，提供会员专属权益，收取增值服务费，如去广告、会员装
扮、专属道具等。 

5、广告收易：完美日记直播商城小程序jingzhun的流量分析，造就jingzhun的广告投放，广告位收易随您
掌控 此前，让罗永浩下定决心的直播带货的一份电商研报中显示，快手DAU（日活）1.7亿，MAU（月
活）3.6亿；抖音DAU2.6亿，MAU4.8亿，但淘宝直播的DAU仅1200万，MAU7500万，在流量与日活、月
活并不占优势的情况下，李佳琦与薇娅能形成持续出圈的能量，或许与直播间场景的更迭升级也有关，
毕竟有内容的直播间更有利于私域流量的扩大与巩固，而仅靠自身热度却毫无技巧与进取心的主播，终
究也只是昙花一现。
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