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产品详情

现在讲解一下新手活动攻略

1. 为什么一定要积极参加平台活动？

1.1 获得免费的曝光和流量，在活动中，我们的商品不仅可以获得<活动资源

位>的流量，更重要的是还会额外获得<搜索和个性化推荐的流量加权>！成功

报名活动还能获得<活动打标>，提高商品的转化！

1.2 对新手小白商家来说，不懂如何操作推广，提高 ROI，参加平台活动就是

获得流量的“傻瓜式操作”！只要你的商品品质好，价格到位，符合活动标

准，平台可以帮助你在合适的场景下推送给相应的用户！

1.3 参加活动也是给你的商品做体检！即使你的商品未达到活动的要求，但实

际是在告诉你，你的商品还有哪里不足，赶紧去改正。所以活动是可以帮助你

补足商品信息，给出商品优化的方向。

2. 平台的营销活动有哪些？

从广义上来说，电商的活动包括了平台活动和店铺内活动，而其中平台活动包

括了营销活动，社交活动，类目活动。店铺内的活动是指利用营销工具，例如



设置优惠券等方式在店铺内开展的活动。

现在给大家把平台主要营销活动介绍一下。

九块九特卖：

活动定位：小商品聚集地，日销高

适合商品：29.9 以下的小商品，且 10 元以下好

9 块 9 特卖活动中有三个资源位，分别是必抢超低价，特价精选和生活小妙

招，而且该活动只要商品价格有优势，在资源位上表现好，后续可获得不断的

长尾流量支持！

新手适合报名的 9 块 9 活动：

9 块 9-必抢超低价（又名）5 折抢翻天

>>9.9 特卖活动报名手册

9.9 特卖活动报名手册

领券中心：

领券中心频道是商家为消费者发送专属券的集中地，为消费者提供优惠福利，

买到更具性价比的商品。

领券中心券是商家报名活动时设置的商品无门槛券，一个订单只能用一张

领券中心券，且领券中心券和店铺商品券/店铺券不能叠加使用；目前报名活动

时商家可选择该类型的商品券是否在商详页展示。

领券中心活动优势：

1. 展示资源位多，可获流量推送

领券中心，推荐好券，多多果园，app 消息推送商品池，大促资源位等

2. 对新品友好，助力新品快速打爆

3.可帮助爆品稳固行业地位，防守竞品

领券中心只要报名通过就可以获得流量，卖得越好流量越多。只要评分好，及

时补充券，就可以一直获得超大流量，无需等排期，无需下线。



4.刺激消费者，提高店铺销售额

消费者有券在手，会产生买到即是赚到的心理，可刺激消费者尽快下单，减少

购买决策时长，提高店铺的销售额。

各位新商家一定要去报领券中心这个活动，因为！

活动目前面向全部商家开放，活动报名对象不限类目，不限价格段，不限店铺

类型。而且报槛相对较低，只要<商品基础销量够 30 单，店铺评分，商品

评分不飘绿，拼单价低于其他同款商品即可报名通过>

报名介绍：领券中心-流量利器

新衣馆：

为用户提供时尚、价美、有品质的流行服饰。新衣馆对新品、品质商品更为友

好，百万流量注入。活动门槛较低：店铺近 90 天描述评分、服务评分、

物流评分（仅统计有效评价）要高于行业平均值 30%。店铺近 90 天评价数量

（含默认）50 条以上。

频道报名通道-新品专用

?id=8980

如果你达到了活动报槛，那么选择新手适合的，低门槛、高流量活动：

、9.9、领券中心。这是有助于商品快速突破的。活动中的商品都会考核坑

产，也就是你短时间内占着这个资源位的坑卖出了多少的产值，如果你的坑产

排名低，直接淘汰；同时商品 dsr 低，资源位直接淘汰；

另外，对参与活动的人员、商品、货源、物流、客服等各环节都要进行充分的

准备，以免因销量提高措手不及，产生服务问题影响店铺、商品评分；

还有重要的一点，上了活动不要浪费活动资源位，一定要配合其他推广手段多

维运营，比如、开通直通车广告推广，设置商品券等，放大资

源位推广效果，提高商品转化率；活动商品带来的流量也要尽可能用于拉动店

铺整体流量，可以通过设置店铺关注券的手段提高店铺收藏数。

另外要注意的是，多多进宝也好、推广也好，开通了之后，至少要观察 7 天以



上的数据，期间配合数据做操作调整，不是说一开流量就来了，点击率就爆表

了，转化率就翻天了，除非你的款是神款，不然老司机也没办法一开推广就做</a>
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