
河南新乡拼多多无货源店群辅导稳定发展

产品名称 河南新乡拼多多无货源店群辅导稳定发展

公司名称 新乡市云烁网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河南省新乡市红旗区洪门镇平原路与新二街交叉
口西北角大景城20号楼2单元1202室(107以西)

联系电话  13023686605

产品详情

无货源电商从14年发展到现在已经6年的时间，无货源商家也一直追逐着风口，从淘宝、京东、到现在风
口正旺的拼多多。

首先你要了解什么是无货源！

  无货源省去了进货、囤货，并且没有囤积货物的风险，无货源的无疑就是来自海选市场，所以最重要
的就是选择产品之中。

这个问题我是经常给大家说的，希望大家也能够明白产品的重要性，拼多多属于信息量分发机制（如果
想砸钱也不是不行），然后给你的商品带货，原店铺赚取佣金，自己赚取差价，实现双赢合作

拼多多无货源是什么？

  说是无货源，其实并不是没有货源，而是把网上优质的产品当成自己的货源，用一件代发的模式，来
给自己的店铺上货，用平台之间的信息差赚钱，但比一件代发多了更多技巧。

  可能大家不明白无货源店铺是如何出单的，无货源有一种操作叫——垄断，我们把一个细分类目直接
上架自己的店铺，用店群的模式铺货，让那个细分类目的自然搜索排行里全部是自己店铺的人，不管用
户在哪个店铺下单，都是我们店铺的店铺。

  所以说，拼多多无货源舍弃的差异化，但却用店群模式同样保证店铺产品曝光率，所以无货源电商的
差异化不能雪中送炭，只能锦上添花。

属性定位

  我们要知道，拼多多的活动可以给自己的产品和店铺极大的流量，但是如果选品失败，就会被下架资
源位，所以大家可以把自己的产品分类一下：利润款和引流款。



  报活动的时候，可以用咱的引流款来给自己店铺带来流量和粉丝，来给自己盈利。

受众定位

  也就是人群，有些类目上不是平台没有，而是人群太少，做到类目前几名，也就那么点流量。

  我们选品的时候要根据人群的意向来选择自己要做的产品，但是如果店铺针对的人群很大，做的人也
很多，这也是我们说的红海市场，对应的竞争也很大。

  而且不要以为那些店铺做得很好的人很牛逼，不是的，他们只是做了你觉得很基础、很繁琐、不愿意
去做的事情。

价格定位

 
那么问题来了，拼多多全部是低价客户，而且对于价格的敏感度，有的时候真的和客单价的反应有关。

  对于高价的人群来说，降价一块两块对于那些人来说都看不出来。

  而对于9.9元爆款来说，降价一块两块会更火爆，这就是不同人群对于价格的敏感度也不同。

  那么问题来了，如果你的定位是低价，那对应人群对于性价比更加注意。

包装定位

  这个主要指产品包装，有些为了降低产品的质量，这个包装上就是以“简陋”为主，但是就算便宜，
我们也要注重自己的产品包装，颜值高的永远是人群的焦点，更容易获得周围人的好感。

那么该如何选品？

  首先肯定就是要确定好自己店铺的所对应的消费人群，如果你你想要做小吃类的商品，那么你面对的
人群就是孩子、学生居多，在选品的时候可以借助软件批量化的采集全网热销的小吃类的商品

在选品时还要参考下面这两个因素：

  1、价格定位：不要打价格战，不是价格低就卖的好，人们喜欢贪小便宜没错，但一分价一分货的道
理大家都懂，选择和成本价比较接近的，不能舍弃利润。适当将价格提高到中上区间，在保证销量的同
时，也有足够的利润。

  2、销量：如果我们筛选出来的产品在你要的平台上销量越低，那么我们在这个平台市场上做起来的
几率就越高。

当然也不能过低，础还是要在100+以上的销量，这种情况下，我们店铺只要做到每天10+单，排名就会上
升，出现在首页很正常。

小编建议新手把目光放在季节性、地域性的产品上，这种产品非常适合新手来做，小编做电商这么多年
了，经常会听到有人说电商不好做，开店半个月不开单等~~

  其实就是因为在选品就出错了，按照这套方法来选品，从开始就赢在起跑线上，你才真的可以实现“
躺赚”~~



  拼多多规则每年都在不断更新，没人交流的话很容易陷入思维的死胡同，作为卖家我们要与时俱进、
不断研究玩法，如果你也对拼多多无货源店群和上图中的资料感兴趣,?但是没有一个明确的运营思路，欢
迎在电商少走一点弯路！
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