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产品详情

客源少，难以稳定销售业绩？货品质量好，但是找不到客源渠道？做生意最怕没客户，怎样才能有更多
顾客主动上门？目前实打实为中小企业带来客户的有【实客推】，实客推有上千家网络媒体资源，及搜
索霸屏资源，的文案策划团队，实打实帮你网络营销推广落地。让生意主动找上门，借助网络获取各地
订单。

 

销售“以人为中心”，如果胡乱爆粉，那么你得来的粉丝没有质量，不是僵尸粉，就是对你不感兴趣的
垃圾粉，无法实现流量变现。其实做引流做的就是思维，你有好的引流思维，就会产生好的引流效果.
有了这个思维你就能让引流程序化，条理化。

怎么吸引精准粉丝主动加你？

有的放矢的散播带钩的鱼饵!

粉丝是鱼，粉丝所在地称之为鱼塘，吸粉的过程就是钓鱼的过程。

实客推教你客户怎样主动上门：

 

1、鱼饵包装

要粉丝主动加你，就要给他足够的“好处”，来抵消他所付出的成本。

消费者行动力来源于“高价的商品低价卖”!最吸引消费者的鱼饵就是：

“把价格降到最低”——零价格——或者称“免费赠品”。



鱼饵设计标准(极度诱惑，难以抗拒)

①超常的结果

②飞快的速度

③具体的好处

④被限制的人数

⑤高价值赠品

这样就运用了超常结果、飞快速度、具体好处这 3
个因素来设计“鱼饵”。即使是赠品，价值塑造也是必须的。

前期做好两件事情：设置好“鱼饵”，准备好赠品。

2、找准鱼塘

鱼饵准备好了，然后需要找准鱼塘，就是弄明白你的精准粉丝在哪里？

那么首先要分析谁是你的精准粉丝?搞清楚以下 几 个问题：

who(谁)-when(购买习惯)-why(购买理由)-age(年纪)-sex(性别)-interest(爱好)-income(收入)。

确定精准粉丝后，就要想想这些粉丝在哪里？where(地区分布)-company(公司)-place(活动场所)

如果你的精准粉丝是宝妈，就去各种女性使用的软件或者网站推广，如“美柚APP”、妈妈社区网站、
宝宝树。

如果你的精准粉丝是 20-40 岁的男性，就到各种男性人群使用的 APP，男性话题贴吧、QQ
男性话题兴趣部落等软件、网站去推广等等。

3、散播“鱼饵”

找到“鱼塘”后，就要在鱼塘里投放“鱼饵”，吸引他们主动加你。线上散播“鱼饵”的推广法效果较
好的有以下几种：

1、软文推广

也就是发帖，除了“鱼饵”之外可以写一篇带有较高吸引力标题的高质量的“软文”，也可以把“鱼饵
”融入到软文中。然后发布到相关的 APP、论坛、贴吧、门户网站等。

2、借助网红，大咖

尽量找一些行业自媒体方面的名人，名人有自己的圈子和微博，借用名人来转发、推荐效果是事半功倍
的。

3、活动推广

根据“鱼饵”设计标准，可以把“鱼饵”设计成各类活动，比如 38 女王节、 9.9 包邮试用等。然后再把



活动信息附上自己的联系号，到你精准粉丝所在的渠道发布、推广，做到有的放矢。

 

这就是钓鱼理论：“鱼（人群）→诱饵（需求）→鱼塘（渠道）→散播

（执行）”的过程，做到精准投放以此吸引精准粉丝主动加你，提高粉丝质量获得转化率。方法教给你
了，你不去执行，一点用没有。精准引流，唯有坚持，踏踏实实的做价值分发，一个个的积累自己的精
准粉丝吧。

软文推广一直是比较有效的一个推广方式，那么该如何写好软文？

1、首先你的把你要写的你内容先全部写下来，再根据内容去进行排版，很简单，你先拿一张白纸，中间
把自己产品先写上，然后把你产品的优点全部列下来箭头指着产品，再根据这些优点去编辑文案。大家
也可以用在其他地方。但是，有一点大家需要去注意的，有的时候优点太多，反而会让人觉得平庸，鹤
在鸡群里为什么会被人马上认出来，因为旁边是鸡，旁边是鹤你就不会别的这只鹤有什么特别的了。

2、把该商品说明上的特点照抄下来，然后在每个要点后加以延伸。简单的说，就是把产品慢慢的一一介
绍和延伸。当然，这也是最笨最有效的方法。

3、三段式写作法（比较多的详情专用）这是仿新闻学中的“倒三角写作法”。第一段，浓缩要点，因为
大多数人没有耐心看全文。正文则可以考虑点列式或一段文章，这要看个人的文字功底。文字功底欠佳
的，就点列式写出卖点即可。

4、写网购商品文案要注重SEO就是要开始注意搜索引擎的搜索相关性。了解搜索引擎工作原理的人知道
，当搜索关键词在所有标题中没有的时候，搜索引擎会抓取产品属性和详情页中的文案。

5、好的商品文案需要搭配出色的图片再动人的文案不如一张有说服力的照片，长篇大论不如图文并茂。
商品文案不是写作，有时一张图就够了。

6、用软文来诱导消费者按照“你的知识建议”购买的销售员会用精彩的话术改变你刚进店里时心中预设
的目标商品与预算，他会把顾客引导向高利润或他最想要销售的商品，而非你想要的商品。

7、最犀利的商品软文是说出有利的事实这个商品曾得什么奖？源自哪个品牌？是目前那个渠道的销售冠
军？是哪个网站网友口碑最佳的商品？哪个当红明星代言这个商品？有什么价格优势（例如：全网最低
价）？不管你的文案功底如何，如果你的商品有这些优势，记得把这些时时强调出来，到时候你就等着
数钞票吧。但记得别过，别太硬。

8、好的文案可以防御竞争对手攻击竞争对手攻击包括耳语攻击、文案攻击以及价格攻击。如果你觉得对
手已经影响了你的销售，且你必需有所动作时，你可以在文案里四两拨千金，有技巧地化解对方攻势。

当然，接下来就需要执行，是执行，执行，再执行！实客推就整个企业文化就是，实打实做事，把执行
做到淋漓尽致，运用上千家媒体资源及几百家高权重平台，关键词锁定客户，实现垄断行业流量，快速
占领市场，让客户眼里只有你。

 

找实客推合作流程是怎样的呢？

1：前期沟通



我们均会和您进行详细、具体的沟通，充分了解您的品牌及产品内容，挖掘品牌特色，找到产品卖点，
制定品牌宣传方案。

2：合同签订

根据方案拟定合同，并发送给您，收到合同请您认真阅读，确定没任何问题之后，您签字并给我们寄回
。

3：支付款项

支付推广费用，品牌宣传推广开始执行

4：团队执行

充分调用执行团队开始执行操作，抢占行业先机，并实现最大化效果

5：执行验收

我们会把执行后的具体项目进行汇总，把结果报表形式发送给您，由您验收好后，合作完成。

 

也就是，实客推不是帮你寻找客户，而是让客户主动找上你！

有人说，在互联网上成名，一夜已经太长。很多事情，你认为不可能，而有些人早已超越。

网络时代，实客推就是帮助你在浩如烟海的信息中，脱颖而出，先发制人。
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