
小程序市场的诸多限制
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：0043号）（注册地址）

联系电话  13386531520

产品详情

因此，小程序对公众号的反哺，也在后来被重视，比如小程序可引导关注公众号。尽管如此，流量的循
环显然还不够顺畅。很大程度上来说，如今，悦听公众号的流量塌陷，是悦听产品打通的过慢导致的，
比如公众号对看一看的流量疏浚，这个可以同时促活两个产品的方案，直到2018年下半年才完成。而只
有不断做大公众号的流量，公众号中的小程序才会活得更好。「变现」的喜与忧因为公众号的诸多限制
，公众号发展小程序其实是为了更好地活得变现。这种变现醉直观的方式，当然就是销货。因此，小程
序一经出现，内容电商就撩拨起了大批内容创业者的热情。理论来说，通过公众号内容制造场景、诱发
粉丝的购买欲，是条比较顺畅的路径，这也让内容创业者在广告、软文之后，找到了更大的盈利点。同
时，由于内容创业者多数并不擅于管理货品、供应链，由此出现的小程序SaaS服务商，可以帮助公众号
做开发

选品供货等，比如SEE小电铺、LooK等，都在描绘极为巨大的小程序电商远景，LooK所公布的重点合作
媒体超过500个，SEE小电铺的全部合作媒体更是达到了5万个。从目前曝出的销量较好的电商小程序来看
，年GMV都轻松超过了千万。因而，电商的内容变现生意很容易便达到数千亿级别的体量，这些为公众
号供货的SaaS，其实是另一种意义上的电商平台，巨大的上升流水空间，让内容的小程序电商被视为挑
战淘宝、京东的新生物，因而普遍被资本所看好。但是，行业的发展却是不进则退。其中主要原因是，
人们总是过于乐观去预估巨大的市场总量，却容易忽略内容电商对品类的细碎、差异化等要求，同时，
内容带货对内容反而提出了更高要求，它也很挑公众号，更多的只是那些具有人格化特征的公众号才合
适开发电商小程序。用小程序为内容「变现」还有另外一种方式，它并非直接带来真金白银，而是形成
更高的内容粘性、粉丝忠诚度，以及为读者提供更多的内容、更为优0秀的内容变现形态。轻芒小程序+
就是为公众号生成自有内容小程序的另类服务商。根据轻芒的数据，通过该平台制作并发布的小程序，
每天人均页面浏览量为8.74，日均停留时长的均值近4分钟。同时，如公众号「一周进步」等小程序，主
动打开的放大倍数为3倍，即每***公众号文章打开小程序，可产生的小程序主动打开3次。
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