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艾司博讯：拼多多新店流量一直上不去怎么办

处于快餐的时代，每个人对于美和事物的观察基本都处于印象，只有印象在人们眼前一亮，才会让人们
仔细观察这个事物，所以，很多人的拼多多流量一直上不去，就是主图不够吸引人。世上一直都不缺少
美，想要在拼多多众多商品中脱颖而出，就必须要让自己的主图拥有别人所不具有的特色，这样才会让
买家觉得这件商品很适合自己，你才会收获流量。

拼多多新店流量一直上不去怎么办?

不要让冗余的关键词封闭你的店铺

拼多多的标题只能在30字以内，所以，商家一定要以极短的话语将自己的商品特色表达出来。很多人的
拼多多流量就是因为关键词搭配不当，而一直停滞不前。很多的商家喜欢跟随潮流，用网络上的热词，
这也导致了很多人跟风现象，也就导致了自己的关键词不再准，埋没于众多商家之内。

用服务态度留住老流量

很多商家都陷入了一个误区，把很多的买家都当做了一次性消费，在自己的店铺购买了商品便不会再购
买了。所以等到买家付了款，便不再理会买家，这也是拼多多流量上不去的缘由。殊不知，一个良好的
售后服务态度可以留住大量的老流量和宣传的作用，只要让买家觉得商家的服务态度好，买家自然也愿
意为商家宣传，让更多的人来购买，也让店铺的流量增加。

一个好的运营家可以带给买家舒适的体验感

买家在浏览店铺信息的时候，总是对于自己感兴趣的产品而感到满意，如果在店铺的页面经常产生一些
无关紧要的广告，自然会引起买家的反感，从而推出店铺，也导致自己拼多多流量降低。所以，商家一
定要关闭一些虚假宣传和一些无关紧要的页面，要让买家拥有很好的用户体验，这样才会让买家待在店
铺的时间变长。



“实事求是”能够赢得买家的信任

很多商家为了吸引买家进店铺流量，常常会夸大自己商品的作用，给自己商品增加一些莫须有的高帽子
，虽然这样会增加一点拼多多流量，但是，这只是虚假的，等到买家发现与事实不符合时，往往会引起
买家的不满和投诉，自己店铺的信誉也会受到很多损失。商家一定要将自己商品的属性填写与事实相符
，才会赢得买家的信任，增加自己店铺的流量。
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