
低折扣投资三河奥莱小ck女包品牌集合店 箱包店生意兴隆有窍门

产品名称 低折扣投资三河奥莱小ck女包品牌集合店
箱包店生意兴隆有窍门

公司名称 三河奥莱体育用品有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河北省廊坊市三河市燕郊开发区迎宾北路西侧、
孤山西路北侧百世金谷燕郊产业基地内（注册地
址）

联系电话  15901431311

产品详情

箱包行业的市场发展情况日渐火热，这样好的发展前景也让很多投资
者也想要进入箱包行业来创业。我想开个箱包店，在开箱包店时，有
好的经营方法才能提高店面的销售业绩，小编为大家讲解介绍一下相
关方法。

开箱包店，生意兴隆有窍门!你所经营的箱包店与你所选的店址合拍，
该店址则为好店址。简言之，只要能使你的箱包店生意兴隆的店址，
不管商店的位置是在商业中心还是偏僻小巷，都是好店址。因此，你
在开店时，你要考虑你所经营的项目是否适应相关地区人们的需要。

开箱包店，繁华地段不一定是好店址。有的地方，表面看来，车水马
龙，人流如织，但并不是聚客的地方。这就是在闹市新开店很快就失
败，而在小巷开店却生意红火的重要原因。拐角的位置较理想。角的
位置往住是很理想的，它们在两条街的交叉处，可以产生拐角效应。
我想开个箱包店，拐角位置的优点是：可以增加橱窗陈列的面积。两
条街道的往来人流汇集于此，有较多的过路行人光顾。可以通过两个
以上的入口以缓和人流的拥挤。由于商店位置面临两条街，选择哪一



面作为自己商店的正门，则成为一个十分重要的问题。一般的做法是
，选择交通流量大的街道作为商店的正门，即店面。而交通流量小的
街道一面则作为侧门。

开个箱包店，如今加入到箱包店项目中创业，做好市场调查是必须的
，只有在了解了市场的需求和当地的发展状况后，才能够针对性的选
好店铺。我想开个箱包店，选址还要从箱包店周边环境综合考量。注
意到了些选址方面的要点才能获得成功。

开箱包店，经营箱包店时，保证满意的售前服务，无处不在的售后服
务等服务战略系统，是为顾客提供完美服务的保证。许多在箱包店经
营者看似无法接受的要求和习惯，只要站在顾客的角度去考虑，就会
发想他们的挑剔就有合情合理之处，因为希望买到优质的产品是每个
人的心理需求。这样问题就能得到很好的解决。

开箱包店，经营箱包店时，当顾客对我们的服务或产品不满意时，要
及时了解顾客的想法，尽量大可能实现他们的愿望，及时的解决问题
。用心沟通，才能为顾客架起贴心服务的桥梁。从而达成销售，甚至
是二次销售。箱包店做好服务，经营者在销售时换位思考是我们做好
服务的一大关键。练好内功是箱包店做好服务的保障。

开箱包店，经营箱包店时，在老顾客培养办法中，多听取顾客的意见
是生意火爆的基础，很少有人能真正听得进别人的批评。听批评这种
技巧提供了较好的超越期望值的机会。听取他人的意见很重要，因为
一些较好的想法源于他人对你的批评，要成为好的听众，首先要培养
易于接受批评的态度及听取意见的方法。

开箱包店，上述内容就是如何提升箱包店的顾客量，箱包店顾客培养
的方法，这些都是需要管理者注意的。一般掌握了这几点，相信你的
箱包店一定能生意兴隆经营的很好。

《加盟优势》



1、时尚/演绎都市快时尚

无数时尚明星博主折服在它的魅力之下CHERMAS&KAETH，引领世界时尚的风向标

2、爆品/各大卖场的时尚王炸

品牌名气和佳誉度较高。各大卖场的“引流利器”，时尚百货的佼佼者，店面所到之处都能掀起排队抢

购热潮。

3、完善/丰富的创建力

依据消费者的差异需要，提供差异的产品，依据市场需要的变革，会一直对产品进行改进和调整，研发

新品及满足客户的需要，以提升/增加咱们的产品具备强大的竞争力，立足于不败之地。

4、轻奢/人人买得起的一线品牌

超一线品牌设计，人人买得起的价格，完善的售前、售中、售后体制和经验丰富的市场管理操作队伍，

真正把“轻价格、奢品质、快时尚”做到更好，轻松创业，轻松致富。

大趋势：随着女性经济能力的上升，生活品味也逐渐提高，潮品配饰成为点缀生活的必需品。

大消费：各个阶层、各个年龄段的女性都有使用潮品的需求，潮品的购买力大。

大市场：女为悦己者容，女性购买力大，生活潮品消费市场呈上升趋势。

大机遇：目前，时尚包包店符合当下及未来零售业态，前景广阔。

三河奥莱有限公司位于北京东边三河市百世金谷燕郊国际产业基地，旗下新加坡时尚新锐设计师品牌CH
ERMAS&KAETH分销加盟，宗旨是打造新零售、全渠道、快时尚品牌，打破传统鞋包零售店模式，采用
知名品牌效应，结合网红直播引流，赋能线上线下，开启整店输出模式的全新鞋包集合店。超一线品牌
设计，人人买得起的低拿货折扣、经营资格授权、0加盟费、质检报告、让您开店无忧。我们将不断丰富
经营品牌品类、拓展业务领域，真正把“轻价格、奢品质、快时尚”做到尽善尽美。
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