
峰团拼购商城APP搭建-峰团拼购商城模式开发-峰团拼购商城app开发

产品名称 峰团拼购商城APP搭建-峰团拼购商城模式开发-
峰团拼购商城app开发

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

峰团拼购商城APP搭建,峰团拼购商城模式开发，峰团拼购商城app开发

峰团拼购商城系统定制，峰团拼购商城系统开发，峰团拼购商城软件开发，峰团拼购商城app定制，峰团拼购商城软件定制，峰团拼购商城系统搭建，峰团拼购商城软件搭建,峰团拼购商城模式开发，峰团拼购商城模式软件搭建，峰团拼购商城APP原生开发

 峰团拼购

端口：公众号端,

H5手机网页端，APP端

支付方式：微信支付，支付宝支付

游客：关注公众号或扫码（若点开个人中心需要注册），粉丝扫码注册终身锁定，

会员：购买99.9元产品即可成为会员身份，同时可以计入公排起团，以自己为中心，下面有6人即可出局，（6人可直推或者间推，前提必须是要购买了报单产品才可.）出局后必须要再次复购报单产品再次进入公排模式.假如现在我投资了99.9元不推人，我的上级给我下级间推都填满6个人了，我这时候是可以出局的，但是所产生的佣金不能提现，必须要直推一个人才可以提现.上级可以看得到下级，下级是看不到上级的图谱的。

直推：由上级通过二维码邀请，邀请了一位会员购买了报单产品立马获得40元的直推奖返到自己的个余额里面去

间推：30元，同时也是返到个人余额里面去的。

排位方式：7人成团，二二复制排位从上到下，从左到右的排位。

下级出局必须帮助自己的上级出局，自己才有权开团，

三方回购与发货快递功能：

会员下单购买报单产品如果不想要产品可以选择第三方回购或是填写快递地址发货，（如果是未有上级推荐人的话会要填写上级推荐人手机号即可）选择回购的话平台有10元的佣金是直接返回来会员的余额里面去的，如果是选择快递的话想要7天才可以收到货，点击确认收货收到货之后，即可提现平台的佣金，如果忘记点击收货，14天平台默认收到货.

报单复投组团：自动滑落在上级的团内空位，若上级未开团的话，即以自己开始起团，下级自动滑落到自己的团内，这个是根据前期的推荐的关系来锁死关系的了。

提现：必须满足50元即可提现，提现收5%的手续费，（快递订单未点击确认收货的也不可提现）

当你拼团达到100次以上，复购产品平台不再发货，只发放99.9平台商城兑换券，这个券可以拿来去兑换商城里面的指定的商品.

普通商品佣金

白领：直推10个会员，团队销售累计总业绩1万，得消费分润10%的奖励，



蓝领：直推40个会员，团队销售累计总业绩3万，得消费分润20%的级差奖

金领：直推100个会员，团队销售累计总业绩6万，得消费分润30%的级差奖

粉领：直推200个会员，团队销售累计总业绩10万，得消费分润40%的级差奖

以上已极差的形式来执行的，升级都是累积的.

全球分红：

黑马，团队培养出20个金领，10个粉领，即享受全球分红，根据礼包实际收入的10个点分红，1个礼包(99.9—70)*10%＝2.99元，若年度销售礼包(含复购)3500万个，则全球分红金额为1个亿。由具备条件的黑马按业绩加权分红。

后端：（1）需要有当天拼团的人数多少，当天，当月，当年报单产品销售量和商城商品的查询，后台所有数字都要做成自定义可以设置的。（2）高权限可以修改公排排位，有查询功能

 公众号下单拼团成功有提示，下面参团人也可以显示

 前端对接话费充值接口，平台判定成为会员的身份的才可以进行去点击充值话费，如果是游客的不能直接充值，必须要成为。当会员点击充值成功之后，平台要有10%的佣金返回给会员个人账户里面去.

 前端还需要显示组团的图谱的显示.和排位信息预计金额.

 报单产品复购是强制性复购的，拿货或者回购都是根据上一次的购买报单产品的来判定的，复购是从余额里面自动扣除相对应的余额的.

 交易购买产品佣金返现的什么的都要有个记录明细。

 直接购买产品就自动进入公排

 会员回购的产品立马可以提现，快递的必须要点击确认收货的之后才可以进行提现（提现要求满50元才可以提现）

 上级需要下级回购了佣金才可以提现，如果是快递的要等确认收货才可以提现.

 拼团成功，跳出一个绿色的按钮点击进去可以选择10款报单产品，为了下次复购自动复购随机选择一款产品的，如果上次是回购的那么这次自动复购也是回购的，如果是快递的那么这次复购也是自动快递的，出局后，复购可以选择像第/一次购买办单产品的显示，如果过了5分钟还没有选择那么就由平台自动复购了.（后台可以自定义设置时间）

相关产品：峰团拼购商城模式软件搭建 , 峰团拼购商城APP原生开发  

附：比峰团拼购商城更好玩的抽奖拼团新零售模式：

拼商新零售平台——会员制大礼包+抽奖拼团新零售平台

一、人：会员身份

平台身份（一个会员可多重身份，享受多重收益，完美结合不冲突）

1）省市区/区域独家代理：享受区域订单提成+VIP会员礼包推广收益+二级分销提成+拼团活动收益+拼团推广收益

2）VIP会员、特约、联创：VIP会员礼包推广收益+二级分销提成+拼团活动收益+拼团推广收益

3）普通会员/粉丝：仅享受推广消费二级分销+拼团活动收益

二、货：产品

自营商品，产品上架

三、场：平台运营模式+分销模式

1、会员制社交电商新零售：购买398元礼包升级VIP会员，推广5个VIP会员升级特约经销商，发展20个VIP会员升级联合创始人

1）普通会员或以上：一级分销，推广一个VIP会员奖励50元，只奖励一级（也可以不设奖励）

2）VIP会员：直接发展一个VIP会员分得50元+推广一级奖励50元

3）特约经销商：直接发展一个VIP会员得100元+推广一级奖励50元，伞下新增VIP拿差价

4）联合创始人：直接发展一个VIP会员得150元+推广一级奖励50元，伞下新增VIP拿差价

5）平级奖：20元，只计算一级

6）省市区独家代理;分别奖励30/20/10元，伞下的拿差价，同时拥有会员身份享双重收益

合计最高总分销：250元（零售398，成本60，剩余利润88元）

2、抽奖拼团：拼到拿产品，拼不到还赚钱，可发起多种拼团活动，

备注：

（1）、可设置团长必不中，用户中奖后告知加入团长后，团长发起拼团必不中，这样，无论中奖的和不中奖的用户都愿意帮平台推广。



具体未中奖奖励情况举例如下：

假设1000元得产品拼团（原价1500，成本300，利润70%），10人拼团中2人，平台利润1400元，不中奖的8人分别奖励拼团金的5%，共奖励400元。

（2）、可设置全部拼团活动或者部分拼团活动的团长条件，发起拼团的团长必须要达到什么级别会员才能发起拼团，促进会员去购买大礼包升级会员或推广团队升级自己的会员等级

具体分销比例如下：

1）普通会员以上：直推一级2%奖励

2）VIP会员：直推3%

3）特约经销商：直推6%，伞下订单拿差价

4）联合创始人：直推9%，伞下订单拿差价

5）平级奖：1%，只计算一级

6）省市区独家代理;分别奖励3%/2%/1%，伞下的拿差价

7）合计最高总分销：15%，按1000元活动计算就是150*2=300元

总结：每一轮活动，未中奖奖励和中奖人的合计分出去一共700元，平台收入1400元，合计净利润700元，如果是100元得拼团活动，每一轮抽奖平台能盈利70元，视情况可以在分销比例上多增加一些更利于快速裂变。

四、系统前端展示:小程序+公众号商城+H5+H5网页封装安卓苹果双APP+原生APP

五、支付合规分账：微信支付+支付宝+汇聚支付（总部在广州）

六、平台合规税务筹划代发佣金:薪行家（总部在上海）
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