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产品详情

当前, 随着互联网技术的不断发展, 很多零售行业纷纷转型, 将零售渠道从线下转移到线上,
并且获得了良好的效果。为此, 作为社区生鲜超市, 在条件较为成熟的基础之上,
也可以大力发展社区生鲜超市, 通过社区生鲜超市APP开发的功能和特点, 来实现服务内容的扩大。

社区生鲜超市为什么要开发APP？

1、传统电子商务需要转型和发展

信息化，运营成本和利润模型限制了传统零售的发展。传统零售业中店面的成本急剧上升，而店面的扩
张缓慢，尤其是在一线和二线城市，这些城市正面临着来自市场饱和和竞争的更大压力。新零售概念的
流行促进了在线和离线相结合的业务运营模式。生鲜食品行业还需要拥抱互联网并创建自己的生鲜食品
电子商务服务平台。

2、年轻人成为生鲜食品电子商务的主流用户群

目前，智能手机已基本普及，尤其是年轻人喜欢使用的手机在移动设备上，生鲜食品电子商务模式具有
年轻化的特征。20至38岁的人群是在线生鲜食品的主要用户，占市场用户的80％以上。我们都知道年轻
人喜欢个性化和高质量的生鲜产品。传统的生鲜购买方法逐渐无法满足这些主流用户群体的需求。结合
互联网平台的社区生鲜APP的开发可以精确地满足目标用户的需求。提供高效优质的服务。生鲜食品电
子商务的主要客户群在经济上独立，要求更好的生活，并且喜欢选择更高质量的生鲜产品。这种市场定
位也使社区生鲜的APP开发充满希望。

3、扩大知名度、增强客户粘性

是在社区生鲜超市扩大服务外延的过程中, 社区生鲜超市能够凭借提供多元的服务, 创造更大的积聚效应,
从而在一定范围内加强扩大自身的知名度, 在这种情况下, 社区生鲜超市的积聚效应也将有所显现。因此,



社区生鲜超市如果能够扩大服务外延,
将能够起到扩大知名度、增强客户粘性以及增加基础客户群体的作用,
对于社区生鲜超市的经营发展有着重要意义。
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