
2020年8月底亚马逊瑞典站正式开通，速看

产品名称 2020年8月底亚马逊瑞典站正式开通，速看

公司名称 郑州董抟科技有限公司

价格 8800.00/人

规格参数 品牌:蚂蚁店长

公司地址 郑州市管城回族区永平路众创电商园2、3楼整层

联系电话  18569947623

产品详情

大家好，我是阿超。自从两周前，8月28号，亚马逊正式启动了瑞典站之后，我们也是一直在研究这个站
点，并且投入了人员和店铺进行测试。对于大部分中国卖家来讲呢，瑞典这个国远不如美国 英国 德国
澳洲和日本这些国熟悉，我们对这个国印象，是这个国很发达，生活在这个国的人呢，都很幸福

那么瑞典呢，总面积45万平方公里，和我国甘肃省面积相差无几，据统计，2019年瑞典人均GDP在5.16万
美元，远远高于英国和德国，可以说这里的人民有强的购买力。

超过60%的瑞典消费者习惯通过谷歌等搜索引擎购物，其次是客户评论引导，如果卖家朋友后期准备做
瑞典站，在推广时可以多多考虑SEO优化，以此提高产品的曝光率和转化率。

不过，从亚马逊卖家的角度来看，瑞典的短板也非常明显，总人数也才1000万，与河南省的省会郑州市
总人口很接近，相对德国的1亿人口和英国的6.6千万人口，市场的体量要小很多。

另外一方面，瑞典有自己的民族特色和独立的语言，对于卖家来讲，那我们在编辑产品listing的时候呢，
就会优先考虑当地的人文风俗，搜索习惯，因为小语种在产品上架的同时，难度会比较高一些，如果说
你现在是已经开通欧洲站的卖家，可以直接将产品同步到瑞典站，如果没有的话使用翻译工具直接翻译
就行

那如何开通亚马逊瑞典站呢？

之前欧洲站覆盖的六个国有英德意西法荷兰，如果已经开通欧洲站，在卖家后台可以直接找到瑞典站，
这些站点是关联在一起的，那如果你要单独运营瑞典站，就需要单独注册，关于月租金呢，如果是欧洲
站7国全开，不用单独缴纳39.9美刀的月租金，如果是单独注册，就需要缴纳月租了，中国自发货的卖家
有一部分都是集中在欧洲站的，现有卖家在不增加月租的情况下，多开一个瑞典站，肯定是很好的福利

店铺启动了，那么该上哪些产品好？

阿超对此也是查阅了大量资料，总结出了几个产品类目供大家参考。



电子产品：在亚马逊的大多站点中，3C垫资一直都是热销类目，瑞典站也不例外

服饰：瑞典地处北欧，秋冬温度低，所以目前对于保暖内衣、夹克、防寒服、围巾帽子手套之类的需求
会比较大

户外运动：瑞典人民热衷于户外运动，加上瑞典近海，所以多数瑞典人会把大把的时间花在户外运动上
，那么像游泳类的装备   沙滩裤啊   运动水杯啊这些，都可以提前作为明年的选品方向

瑞典是北欧五国大的经济实体，随着全球电子商务在冠状病毒的冲击下，亚马逊希望通过进军瑞典，进
一步扩大欧盟的影响力，瑞典站的开通，也标志着亚马逊在北欧国发展区域性存在的一步。

好，本期视频就到这里，我是阿超，谢谢大家

跨境电商的利润点、玩法、模式等等，都很多，坑也不少。个人开店的话就很简单了，可以看我之前发
的帖子，里面有需要准备的资料，把资料准备齐全之后按照系统化的流程要求提交资料，进行官方审核
步骤。等待下店即可。

招商孵化，首先要具备一定规模，比方说之前是做淘宝工作室、游戏工作室等等，目前的收益不是很理
想，考虑转型的团队。可以到我们公司签约合作之后，学习基础的店铺操作、招商引流、营销术语等等
，全体系复制成功之后，把项目带回团队开始拓展业务。主要开发方向，可以以培训为主、也可以以软
件形式为主，为合作用户提供体系完善的服务商项目，让用户店铺能够正常运作，并有高额的个人产值
，从而进行二次合作、三次合作等等的机会。

想要入驻这个行业捞金。重点来了，想要入驻亚马逊都需要哪些资质呢？

       1：营业执照（企业营业执照类型、经营类目以百货为主）

       2：身份证（与营业执照法人一致的身份证信息）

       3：邮箱（不建议qq邮箱，推荐新浪邮箱）

       4：双币信用卡（信用卡带有visa 或MasterCard即可）

       5：手机号（保证手机号没有注册过亚马逊账户）

       6：网线（保证网线没有注册过亚马逊账户）

以上是入驻亚马逊必须具备的资质，有了以上资质就可以联系专业的孵化机构，进行系统化的学习之后
，提交资料进行审核下店。

亚马逊不是简单的电子商务，日常工作也比较繁琐，需要注意的地方很多，包括平台规则、选品、listing
编辑、物流发货等等，环环相扣。

平台利润高，这是公认的，但是想要进入这个行业，也是需要做好足够的了解及准备，绝不的给予高预
期，否则即使入行，一旦期望达不到，就会很快放弃。

我是跨境阿超，江苏连云港的朋友有需要亚马逊开店、亚马逊店群、亚马逊精品自发货、亚马逊ERP招
商贴牌定制、亚马逊ERP独立部署、亚马逊跟卖等等，都可以找我
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