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丹顶鹤电商手把手教阿里巴巴商家如何做好1688直播

很多阿里商家都知道1688直播流量巨大，但是不知道该如何操作！下面就为大家简单介绍下1688直播以
及如何获取直播权限，顺利开播！ 

一、1688直播简介 

1688直播的方式有很多，包括户外原产地直播，进口展会直播，工厂流水线直播，商品深度检测直播以
及档口直播！这些都是B类电商的直播特色！我们在这里可以看出1688平台直播不同于其他电商平台直播
只是单纯的卖货，我们有很多不同类型的专场直播！ 

简单介绍1688直播后我们再来看看如何去做1688平台直播，由谁来播，播些什么内容，怎么去播？ 

1-谁来播？对于这个问题，到底由谁来播很重要！必须是对产品和工厂熟悉度高的人来进行直播，可以
是工厂负责人，店铺老板，运营人员，客服，如果有条件的话可以请直播机构的专业主播。但是前提必
须是要对产品和工厂熟悉的人来播，在开播前要做足功课，充分准备，以免开播后造成不必要的失误。
 

2-播什么内容？其实阿里巴巴直播内容是多元化的，我们可以直播工厂的实力，生产流水线，产品的深
度检测，产品讲解卖货以及对代理的培育等，只要是在真诚的基础上客户有需求，能够增加信任度的内
容都可以播。 

3-怎么播？1688直播是全方位不间断的直播，并且弱化了美颜的效果，能更真实地展现我们需要展现的
东西以及进行全方位的直播展示 

1688直播平台的定位就是旨在通过视频直播互动类节目的形式，为B类商家提供新产品发布、单品检测、



实地看厂、生产流程介绍等交流平台。通过专业性的交流互动，提供买家和卖家接洽的机会，打破彼此
之间的地域隔阂，提升交易撮合的成交率。 

二、1688直播的意义 

引入相对比较大的流量 

大家可以看下这张直播截图，直播观看人数还是非常不错的。这些访客如果是通过付费或者是做免费搜
索流量排名的话是要花费很大的精力和金钱的。但是通过1688直播就能引进这么多的访客，流量增长非
常的明显！从运营的角度来说这是史上省钱的线上推广方式，从销售角度我们可以看到1688直播平台创
造了一次“真实体验”的机会。1688直播带着我们的客户看店铺商品，厂房以及对我们的商品进行深入
的讲解，实现跟客户面对面式的沟通，可以跟客户很好的互动，从而增加客户的信任感。 

  

大家可以看上图的数据，1688直播成为了非付费推广中访客来源的重要途径，当我们做了一场直播下来
，在生意参谋里面可以看到直播的流量占了访客的绝在部分，并且在直播当天流量提升也是非常的明显
。 

三、如何开始直播 

直播对访客的增涨和积累有如此大的优势，那么我们该如何进行直播呢！首先我们先了来解下，主播身
份等级的划分以及相对应的权限 

主播分为三个等级：普通主播，达人主播，荣耀主播。不同的主播等级不同的权限。普通主播是面向老
客户发起的自主直播。达人主播就可以去报名频道直播，获取新流量以及新客户。荣耀主播可以进行频
道直播免审，只要提前发布预告即可以频道展示。 

1、如何领取主播权  

要开通直播首先就是要领取直播权限。我们可以进入1688首页找到直播版块，点击“更多”在直播频道
有一个直播台，然后点击直播台就可以领取直播房间号。或者进入到1688手机APP找到直播插件，点击
进去领取房间号即可。 

2、 直播前的准备 

首先要准备一部手机，安卓或者苹果手机都可以（充电宝，麦克风，无线耳麦，三脚架可根据需求选用
）。主播一定要对产品专业，对公司熟悉，普通话要标准。另外主播在直播的时候配一个助手搭档，可
以协助配合这样更有利于开展直播。 

3、开启直播 

进入1688手机APP点击“直播”进入商人直播房间号，我们可以看到在房间里面有一个“内容发布”选
择“创建直播”或者“发布预告”分享给我们的老客户，提醒老客户开启直播的时间点。 

四、直播间功能介绍 

大家可以看到上图就是主播手机屏幕端的功能！1、在手机屏幕左上角是直播信息的展示包括观看量，观
众同时在线数以及直播时长，点赞数和房间号。2、在左下角是直播互动区域，在这里可以看到观众的评
论以及观众进入时的信息。3、屏幕的右上角是辅助功能区块，这里面可以进行直播分享。小铅笔按钮可
以开启或关闭美颜效果。另外一个就是镜头的反转按钮，可以根据直播时的需要进行镜头的切换。4、后



面是屏幕的下方是主功能区块，从左到右分别是显示直播商品数；第二个“+”号是点击商品的按钮；
后面是优惠券按钮，点击就可以发送优惠券，优惠券我们要事先设置好！ 

五、自主直播展示的位置 

直播展示的位置如上所示，1、我们可以在商家无线旺铺首页自动添加展示
2、开启直接采源宝自动同步，并且会对代理推送消息
3、挑货关注入口，客户如果关注过我们的店铺，那么在挑货动态里面就可以看到直播的相关信息 4、off
er详情页，客户进入你的店铺产品详情，如果这款产品正在直播，那么客户也可以看到直播信息。 

以上就是关于新手如何进行1688直播的一些介绍，希望对大家有帮助！ 丹顶鹤电商-
专注阿里1688店铺运营及电商培训
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