
京东京喜有什么特点，京喜代入驻

产品名称 京东京喜有什么特点，京喜代入驻

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 代运营:京喜代运营

公司地址 4号大街28号2幢405室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

今天给大家介绍一个新的社交电商平台——京喜
。    

提到京喜，我们不得不聊到的就是社交电商领域做的比较好的拼多多。 拼多多大家应该都是比较熟悉的
了，前两年铺天盖地的电视广告，每个人或多或少都听到过“拼多多，拼多多，拼的多，省的多”。
今天我们不聊拼多多，我们重点讲京喜这个平台，这个平台还是值得一聊的。 

在2014年，京东启动启动社交电商布局，京喜的前身是叫京东拼购，在2016年就已经布局京东拼购这个
产品，当时是没有独立App的。是依附在京东App的主界面的入口。京喜于2019年9月19日正式上线，重
点聚焦于下沉新兴市场消费人群，通过高质价比好货及丰富的社交玩法，于京东主战实现了‘人”，“
货”，“场”的差互补。大家都知道，在18-19年是社交电商平台发展比较迅速的。 最初的社交电商是“
微商”，在朋友圈兴起的时候，很多用户通过自己将产品分享到朋友圈，然后促进用户购买，这种形式
却在公众号的到了很多的发展。之后的拼多多，利用微信社交成功的打造成第二大电商平台，而且只用
了不到两年的时间，这里面微信的用户是功不可没的。这是题外话！

2019年10月31日，京东旗下社交电商平台京喜正式接入微信一级入口。  

2019年京东11.11的第一天，根据京东公布的数据，京喜作为头次参战的业务线，不到1小时，京喜销量就
突破100万单；当日全天卖出近10亿件商品，其中，工厂直供订单量环比增长16倍。数据显示，京喜新用
户占当日京东主站新用户的比例达42%。
其中来自3-6线下沉新兴市场的新用户占当日京喜新用户的74%。也就是7成以上。
19年年货节业绩超20个亿。618期间下单量环比增长400%以上。这是数据是不敢想象的！  

目前京喜主要的流量渠道是以下6大移动端渠道。以微信、手Q两大亿级流量平台为主载体。
微信一级入口、手机QQ、京喜小程序、京喜app。京喜M站、粉丝群。  



目前的京喜如何？ 

      目前的京喜还没有进行大幅度的推广，这里我们猜测，肯定是会等商家到一定数量之后，就会
在电视，手机端大规模推广。但是微信一些用户已经开始频繁在里面购物了，主要是京喜现在在它的首
界面。 现在入驻的商家仅仅4万多，当然还在不断入驻中，所以京喜现在是处于一种蓝海市场。

京喜相对于拼多多有什么优势？  

我们都知道，拼多多最开始的推广是在腾讯，应该是，是腾讯让拼多多快速成长起来的。然后再通过电
视广告，媒体投放让更多人知道这个平台。  

但是自从京喜出现之后，腾讯就已经把拼多多抛弃了，开始用当初比拼多多更多的流量主推京喜，甚至
直接就给了京喜微信的一级流量入口。那为什么腾讯要推京喜呢？ 这就要说到京喜的爸爸京东了，京喜
是京东的分支，而腾讯是京东的大股东，中间的连接点就是京东，所以腾讯肯定是要帮“自己人”！
现在比较火的说法：京喜 出生就是“富二代”。 

同样是拼购平台，京喜可以说是前期的拼多多了，还是改良版的。为什么说是前期的，因为拼多多现在
处于一个红海时期，知名度高的，几乎订单不断；知名度不高的，压根就卖不出去产品。入驻的商家还
很多，基本也是无门槛，导致整体市场环境较差，竞争压力较大！  

说京喜是改良版的拼多多就是说，现在入驻的商家还不是很多，处于一个蓝海状态，这也是一个打响知
名度的重要时间；而且京喜也有属于自己的产业带，这个是拼多多所没有的。 我们现在打开京喜的app
界面，可以看得出，平台整体布局还是下了非常大的功夫的。这里我们可以判断，京喜一定会是京东未
来几年的重点项目！

选择京喜的三大理由！  

1：腾讯京东背书，拥有腾讯京东亿级社交流量阵地，入驻即可享受微信、京东流量 

2：社交创新玩法，多种创新开放选择，入驻即可自主参与实现社交裂变，强效引入社交用户，全面打通
社交。 

3：生态链培训，完整的成长扶持体系，为商家提供30中自主运营工具及专业培训，从新手到进阶知道全
面覆盖，帮助商家快速上手。当然，京喜的出现就是为了对抗拼多多，抢占下场市场的用户，同时，腾
讯也在给与支持，微信的用户量极大，这个数据也是不敢想象的。所以，从这个角度来说，商家肯定是
可以去尝试的，毕竟是个新机会，对商家没有坏处！ 

京喜的入驻门槛相较于拼多多来说，还是要高很多的，只有个体工商户或者企业才能给入驻。这个门槛
就pass掉了不少初级商家。如果自身资质符合，还是值得去做的！ 当然，拼多多现在还是可以去做的。
这个根据类目，自身资质来！ 今天就跟大家聊到这里。本人从事电商行业7年时间，各大电商平台也都
有接触，欢迎大家给我留言，我们互相探讨！！！
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