
深圳南山寄菲律宾跨境电商物流

产品名称 深圳南山寄菲律宾跨境电商物流

公司名称 森鸿国际物流（深圳）有限公司

价格 30.00/KG

规格参数

公司地址 广州市白云区棠景街机场路585号807-808自编110
7（注册地址）

联系电话  13798916595

产品详情

★企业信仰厚德载物★企业宗旨谦和朴诚德业并增★企业质量方针安全迅捷经济周到★企业核心价值观
对外以诚取信对内以人为本★企业经营理念顾客至上信誉第一全员参与★企业服务理念＊始于客户需求
终于客户满意＊用自已的麻烦减少客户的麻烦★企业行为准则讲诚信行道义负责任守规范★员工职业道
德忠于企业尽心尽责团结互爱勤学上进深圳寄快递到菲律宾跨境电商小包专线，菲律宾小包快递，代收
货款，森鸿泰国电商小包，清关后当天开始派送，正规清关，全程网络监控，全境送达，天返款两次，
公司目前在东莞广州深圳，香港台湾等地设有多家分公司。

森鸿国际物流是年由中华人民共和国商务部批准成立的国际货运一级代理企业。主要承办海运陆运空运
进出口货物的国际运输代理业务。包括揽货托运订船仓储中转集装箱拼装拆箱结算运杂费报关报验保险
相关的短途运输服务及运输咨询业务，办理国际快递业务。森鸿国际物流跨境电商小包服务国内服务:免
费仓储服务，可请厂商直接将货发到我们仓库，森鸿国内三大仓库，均可免费仓储。最大限度的未为客
人节省仓租等成本费用。代打包服务，将出货订单传送给我们，将由森鸿仓库同事代分拣打包贴单出货
，为您节省人工和时间消耗。

海外仓服务:拒收件仓储，千里迢迢货运到菲律宾，被客人拒收，还可以退货我们菲律宾的仓库仓储存放
，等待处理拒收件转寄，拒收件退回仓库后还可以转寄给其他需要的客人，节省前期货运运费节省时间
。跨境电商合作联合运营的模式在我看来非常适合中小企业实际的合作方式，工厂擅长于生产制造，你
可以找一些靠谱的知根知底的外贸跨境合作伙伴合作，以联合投入，风险共担，专业分工，共创品牌的
合作方式共同运营，这样成功概率会大大增加，而且会大大的降低风险。

理性预期的年中国跨境电商市场在这样一个年末复盘年展望未来是非常必须的，对于马上要到来的年中
国跨境电商市场，对于很多要转型做跨境电商的外贸工厂来说，一定要头脑冷静，而且要根据自己的工
厂产品实际出发考虑问题，因为年中国的跨境电商市场真正经历了一个洗牌之年，而且年我们的跨境电
商市场会更加变幻莫测。年跨境电商困局之成本大幅度增加跨境电商经历了几年的草莽发展，在年成本
上涨非常厉害，这里的成本主要分这样几个一个是流量成本和物流成本还有就是综合运营成本。

单单从亚马逊CPC广告费来说年增加了%的费用。而且亚马逊的中国卖家风口增加导致流量成本越来越
贵，而且可以肯定的是年流量成本会更贵。Facebook，Google等站外的流量成本也越来越贵。还有就是



年物流费用的增加，包括美国退出万国联盟的影响会在年进一步影响中国的跨境电商卖家。另外就是综
合成本的增加，人工成本，材料成本，甚至是包装成本。年中国跨境电商困局之竞争压力我们经常说年
前做跨境电商的卖家都买了房子，买了好车，但是进入年我们发现跨境电商越来越难做，原因其实非常
简单，做的人实在太多了。

大家想想现在有多少人参与到跨境电商领域，传统外贸工厂，贸易公司，外贸SOHO创业者，亚马逊中
国开店计划真正让亚马逊的卖家爆棚，而这样的趋势对于更多中小卖家来说并不是好事情，竞争实在太
大了，而且中国卖家比较擅长恶性竞争，这也是年亚马逊爆出问题的核心原因之一。除了中国卖家大量
涌入跨境电商市场，印度市场也会成为未来中国卖家最大的竞争压力，价格便宜，劳动力更廉价。年中
国跨境电商困局之全球采购力下降年世界经济在缓慢中复苏，但是整体经济还是比较差，我看了很多国
家的采购量数据统计，其实压力还是非常大，包括年黑五和圣诞节采购旺季并没有表现出特别旺盛的采
购能力，这对于年我们做跨境电商必然是很大压力和困惑。

年中美贸易战虽然已经告一个段落，但是在年依然会对世界经济和全球跨境电商布局产生影响，VAT税
必然会在年更加成为趋势，德国，俄罗斯，合规会是大势所趋，所以灰色空间的利润会更加少，所以对
更多卖家来说更加不利。年中国跨境电商困局之库存压力风险如果要让我说出年跨境电商最大的坑，那
就是库存压力风险带来的最大的坑，年中国跨境电商出口增加乏力，很多大卖销售都不行，特别是刚刚
过去黑五和圣诞节，销售数据业绩平平，年年最麻烦的跨境电商卖家是那些用力过猛的卖家，比如说FB
A库存压力非常大，资金周转率非常差的大卖家会在年过的非常难。

年对传统制造企业转型做跨境电商的肺腑之言所以对于跨境电商的大趋势，传统制造企业的老板还是应
该认同，毕竟一个企业要发展，顺势而为其次就是客观冷静尊重市场实际，我刚刚花了很多的篇幅写了
目前跨境电商出口市场遇到的问题，所以大家要冷静理性的开展跨境电商业务。一切从实际出发，做生
意最终的目的最终还是赚钱，工厂赚钱非常辛苦，每分钱都是辛苦钱，所以真正要考虑到自己企业的资
金能力，投入能力和抗风险能力。投入到跨境零售市场多具备市场意识，运营优势，多善于学习，走出
一条属于自己的跨境电商发展之路。
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