
法国“吉诺”车辆润滑油--诚招全国各地代理商

产品名称 法国“吉诺”车辆润滑油--诚招全国各地代理商

公司名称 沈阳市新城石油化工厂

价格 12500.00/吨

规格参数 品牌:吉诺
API级别:SJ
闪点:215（℃）

公司地址 沈阳市沈北新区新城子乡六王村

联系电话 024-89603047 13514284988

产品详情

品牌 吉诺 API级别 SJ
闪点 215（℃） 粘度等级 10W-30
倾点 -35（℃） 机械杂质 无
适用类型 轿车 水分 痕迹

法国“吉诺”车辆润滑油产品特性：本产品采用最新的高新技术，欧洲润滑油协会重点新产品金属原
子抗磨添加剂。采用优质三次加氢异构脱蜡基础油+磁性分子+美国乙基复合添加剂精制调和而成。金
属原子抗磨添加剂以液态形式溶于润滑油中，使车辆或其它设备在缓和的工况下，在磨擦表面形成一
种具有减磨、抗磨作用的物理、化学吸附膜，保护着机械部件；在高速、高温、高压等苛刻的工况下
，金属原子抗磨添加剂分解成为纳米级的化学反应膜，以层状微晶结构叠置于机械部件上，每层厚度
为0.625纳米，间距离为1.32纳米。这种纳米级的保护膜，以其超强的硬度和超强的光滑度，极大的降
低了机械磨擦系数，成倍的提高极压性能，明显的抑制机油升温，同时降低机械噪音和有害气体的排
放，有效的降低能源消耗，使有金属原子抗磨润滑油成为集保养型、节能型、环保型等多功能于一体
的新型润滑油。行车试验表明，有金属原子抗磨润滑油使磨擦系数降低50%以上，磨损降低55%以上
，极压性能提高2.1倍，抑制油品升温29℃以上，可使车辆、设备在运行中同步进行保养，大大延长其
使用寿命。同时节省汽柴油5-10%，延长机油的换油周期有利于保护环境。韩炼的竞争优势在于为消
费者提供物超所值的产品。吉诺拥有高质量的产品，主要属性（带给消费者的利润）有三：燃油经济
性、环保性以及在任何环境下带给车辆的卓越表现。吉诺润滑油现诚招全国代理商，电话：135142849
88

附cf-4质量参数如下:

cf-4级柴油机油
产品标准 企业标准q/sh 038-202-1997



粘度级别sae 10w/30 15w/30 15w/40 20w/50 试验方法
运动粘度，100℃
，mm2/s

9.3-12.5 9.3-12.5 12.5-16.3 16.3-21.9 gb/t 265

低温粘度，pa�s
≤

3.5(-20℃) 3.5(-15℃) 3.5(-15℃) 6.0(-5℃) gb/t 6538

边界泵送温度,℃
不高于

-25 -20 -20 -10 gb/t 9171

倾点，℃ -30 -23 -23 -18 gb/t 3535
闪点，开口，℃
≥

205 210 215 215 gb/t 3536

高温高剪切粘度

（150℃，106s-1
），mpa.s

报告 sh/t 0618

机械杂质，% 0.01 gb/t 511
水分，% ≤ 痕迹 gb/t 260
抗泡性,24—93—
24℃,ml/ml≤

25/0

150/0

25/0

gb/t 12579

发动机评定试验
，sh/t 0265 g sh/t
9933

符合cf-4级要求指标符合cf-4级要求指标

性能特点
外观为棕褐色油状液体。具有优异的热稳定性、抗氧化性和清净分共散性、保持发动机高
度清洁。具有优良的润滑性和抗磨性、防止机件磨损，延长使用寿命。还具有较强的防腐
蚀性、防锈性和抗泡能力。
生产方法：采用高粘度指数基础油，加入进口优质高效复合剂和降凝效调配而成，多级油
还要加入适量的粘度指数改进剂。
主要用途：本产品适用于要求使用cf-4（包括ce、cd、cc）级油的高增压、大功率重负荷
柴油机，可用于大型集装箱运输车辆、推土机、挖土机、挖掘机、采矿设备、发电机组等
在各种苛刻工况下作业的发动机、特别适用于高速公路行驶的重负荷卡车。选择时应根据
当地气温情况合理选用。

截至2010年8月，我国汽车保有量已经超过8500万辆，与此相对应的，是庞大的汽车后市场，润滑油行业
正是这其中最引人注目的“明星产业”之一。随 着中国制造业的进一步发展，各种工程机械、工业设备
对润滑油需求的进一步扩大，润滑油的市场需求已高达每年600亿，润滑油产业的“黄金时代”已经来临
！

这是一个美好的时代，世界金融危机并不缺少机遇，缺少的是远见；这是一个充满挑战的时代，财富只
为有心者而生。如果您想做创业，如果您想事业再上一个新的台阶，您也许不止一次地想过，一定要选
准一个有前途的行业，当您点击这幅网页的时候，您会发现，最大的商机，此时此刻正展现在你的眼前
。

与代理商共同成长一直是福特润滑油多年来矢志不渝的发展之道，对顾客而言，永远追求的是最好的产
品和最合适的价格。让我们深感荣幸的是，您可以很清楚地看到我们是怎样把这两者恰当地结合在一起
的。在车用油领域，我们有完全的性能保证，完善的售后服务，使您从我们的产品中获得收益。 在工业
油领域，我们熟知工业设备的独特需要，并拥有广泛的客户服务体系和技术资源，使您的设备更加平稳
地运转。



一、 经销范围及产品

 1、区域划分：分为省会城市、单列市、地级市独家经销商，市县级独家经销商。

2、吉诺润滑油。

说明：各代理商在公司的授权品牌范围内，独立自主地在其所辖区域拓展市场，与企业公司共享品牌产
品的长远发展利益。二、代理资格及要求：1
、对吉诺系列产品的市场前景充满希望，对公司的营销思路有极强的认同感和极大的开拓热情。2
、有较强的销售开拓能力，熟悉汽车相关行业。3 、充足的仓储能力及门市展示面积。4
、有充足的资金周转能力。5 、有多个专职销售人员及物流配送车辆。6
、有良好的商业信誉度和职业道德，在当地区域市场有一定的影响力及辐射能力。7
、有固定销售地点（或门市）。

三、合同的签订1
）第一步：有意向的代理商向福特润滑油科技有限公司提交必备的代理资格申请资料；2 ）第二步：公
司初步审核评估后，筛选出初步具备代理资格的经销商，及时批准所在区域销售代表与之先签订代理意
向书，并由销售代表就双方合作有关细节与之探讨。3
）第三步：代理商提交首批进货并在意向书约定时间内汇款。4 ）第四步：公司收到货款后，及时发货
并通知销售代表与之签订正式的代理合同书，并发放正式的代理授权文书。5
）第五步：区域销售代表培训代理商业务人员并协助代理商前期市场开拓。四、我们的义务

1、全面、系统、持续地做好沈阳福特润滑油科技有限公司吉诺、爱普品牌全国市场的策划、宣传、推广
、服务等工作。以保证品牌在同行业中具有竞争优势，提升品牌知名度，在消费者心目中树立良好的品
牌形象。

 2、为保品牌在全国以统一的形象面对用户，公司将根据具体情况，部分或全部承担区域代理所在区域
的路牌、招牌、店面门头的广告装饰费用。

 3、及时、不断地研制、开发市场适销、价格合理的新产品，使产品更专业化、系列化、形象化。

 4、保证系列产品的质量符合企业标准或行业标准或国家标准。

 5、定期或不定期派遣市场人员走访区域代理、协助、指导区域代理开拓当地市场。

 6、根据区域代理的销售业绩，公司制定销售奖励政策实施年终返利政策和多项优惠奖励措施。

 五、对区域代理的支持

 1、信息支持：通过相关网站以快捷、方便、简单的方式为区域代理提供业务操作平台。

 2、技术支持：对代理商进行专业技术知识和营销知识培训，协助区域代理及其从业人员迅速进入工作
状态、提升业务竞争能力。

 3、广告支持：除一般性广告宣传以外，为增加经销商的信心，新开发市场可对经销商进行适量增加宣
传力度，入选者必须是当地合法的经营实体，有三年以上经营历史，经营规模和实力在当地同行中居前
列，拥有良好的市场拓展能力。

 4、推广支持： 组织区域代理进行地方或全国性的产品推广活动、参加国内大型的行业交易会、邀请
知名的行业专家定期举办产品知识讲座、市场营销、推广策划等。
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