
杭州拼多多代运营网店托管服务 店铺粉丝的价值

产品名称 杭州拼多多代运营网店托管服务
店铺粉丝的价值

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 9000.00/季度

规格参数 服务模式:三对一
服务内容:全托管服务
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情
移动互联网时代，当下电商以粉丝为核心，致力于打造忠诚的粉丝社群体系。
粉丝社群跟哪个数据挂钩呢？

用户关注了我们的店铺，就意味着信任，也愿意不定期的主动来逛逛小店，这部分用户，既是稳定流量，还是高质量粉丝。
接下来我们来看看店铺关注量，也就是粉丝的价值体现在哪里？

一，粉丝带动复购率
我们拿数据说话，先把平台上的店铺，根据“店铺关注人数”维度，分为6类，分别是<10、10~100、100~500、500~1000、1000~10000、10000以上。

从上图我们可以看出来，店铺关注数与回访率和复购率成正比关系。其中分5个阶段：
1、店铺关注数<10，回访率和复购率极低。
2、一旦破10，数据陡增。对于整体的回访、复购有个比较大的提升。
3、10<店铺关注数<10000，数据有一个较平缓的上升期。
4、破万是个瓶颈期，需要各方面达到最优。
5、店铺关注数>10000，达到另一个峰值。

二、粉丝提高店铺权重

三，高粘性粉丝带来高转化和高忠诚度
小米有一大批米粉，活跃在小米论坛上。罗永浩在新东方的时候开始积累了一大批粉丝，在他做锤子的时候说“你只管认真，我们帮你赢”。逻辑思维也聚集了一大普的粉丝，买罗胖的书，买罗胖出的月饼。
在电商行业也是同理，不同店铺品牌，它的商品款式、配送速度、购物体验和售后服务等，都对应着一部分粉丝客户群体。
经营好粉丝经济，就是营造好了自身的流量市场，与流量经济相比，粉丝用户黏性高并且推广成本低。粉丝经济在一定程度上与社交电商的目的类似，都可以提高和用户的互动频率，吸引路人转换成为实际消费者。
四，粉丝推广成本低



五，总结
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