
打造私域流量的方案，成熟方案

产品名称 打造私域流量的方案，成熟方案

公司名称 广州易鸣智能科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃

联系电话  18620154505

产品详情

打造私域流量的方案

私域流量研究，私域流量打造，私域流量运营方案，私域流量操作方法，私域流量管理，私域流量落地
执行方案。

 

一：什么是私域流量？

私域流量：电商平台在扩充流量受阻的情况下，自2015年起，一些拥有自创品牌属性的商户开始了对私
域流量的探索，比较常见的就是通过包裹卡片上的微信公众号和社交平台或者个人微信号的形式将自己
的用户引流到自己的社交平台。

 

二：我们是如何玩转私域流量的？

1、数据引流：将电商公域流量引流到微信私域流量。

2、留存/激 活：将客户引流到小程序/微信客服作为留存，还需不断的通过社群/小程序做活动进行激
活。

3、转化产生业绩：利用各类活动是进行对客户社群营销留存，再通过客服转化，产生业绩。

 

三：如何打造属于自己的私域流量？

1、传统电商有大量的老客户购买订单数据，但未能转化到微信上面做沉淀，第



一种方式：可通过我们的技术，将大量老客户数据引流到个人微信\企业微信作为粉丝留存。

2：通过企业微信主动添加电商数据客户，目前企业微信每天可以发起50-100个加人请求。

四：私域流量如何激 活\留存？

1、通过老客户订单金额导入小程序，打通电商平台订单与小程序积分系统，将客户从电商平台引流到微
信小程序进行积分兑换

2、添加积分商品，让客户可以通过积分免费兑换礼品，增加客户对我们的信任和认可，为后面的活动的
开展和转化做铺垫。

五：如何通过私域流量赚钱？

1、不定时在微信社群内宣传活动内容，分享粉丝需要的产品从而留住客户。

2、企业微信群发客户私人微信，朋友圈宣传活动。

3、客服每天维护社群，解答客户的疑问，让客户对社群产生信任，为转化做铺垫。

4、在社群引导客户购买产品（如：每天晚上20点有促销活动）

5、客户对我们的信任，能有效的促成客户下单量，从而进行更好的转化。

利用微信用户人群，让商家营销可以有得天独厚的优势，打造商家自有的私域流量池，通过微信平台的
流量，让商家在众多的平台了增加品牌的曝光度，覆盖更多的人群与地区，打破传统电商的枷锁，从而
获得非凡的利润回报，

携手共创美好明天，以精益求精的态度去创新，协作，达到共赢。
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