
2020在竞争中生存下来 加盟耐克阿迪达斯运动多品牌折扣店

产品名称 2020在竞争中生存下来
加盟耐克阿迪达斯运动多品牌折扣店

公司名称 三河奥莱体育用品有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河北省廊坊市三河市燕郊开发区迎宾北路西侧、
孤山西路北侧百世金谷燕郊产业基地内（注册地
址）

联系电话  15901431311

产品详情

        满街的菜馆为顾客提供不同口味的食物，如果按照消费者对食物的要求和偏好来衡量，那
可能整条街的餐饮相互都是竞争者，在这家消费就意味着他家少收入，而流水较少的就会被淘汰。  
  但是耐克阿迪达斯折扣店却有所不同，即使是与其他同类的鞋服行业也有所不同。喜欢耐克阿迪达斯
品牌的消费者只认这个品牌，他不会像吃饭那样，每天都想尝试不同的口味。品牌消费者所看重的就是
品牌，这是消费者进店选品的核心动力，品牌在消费者心中就是有这么大的影响力。    所以，如果
单纯地认为品牌折扣店是和普通的同行一样，这样的认知是有一些偏差的。换句话说，不是所有的品牌
都适合做折扣店模式，我们必须要清楚，只有人气库口碑都有优势的才能在折扣店模式上，发挥其品牌
影响力，从而速度出货。那些非人气品牌或者小品牌基本每天都在打折，品牌官方直营店都没有办法提
高销量，加盟者又如何依靠这个品牌的折扣形式而翻身呢。    耐克阿迪达斯是运动消费品类的翘楚
，不仅在国内有广泛的消费人群，在国际上更是被年轻人所追捧。我们能够在很多有名的体育赛事上看
到他们的商标，品牌企业每年在广告营销上就花费很多宣传费用，而这将从设计到生产，再到销售的每
一个环节的参与者都是受益者。    正是基于这种品牌影响力，耐克阿迪达斯折扣店的经营者可以以
“品牌”为中心，建立起线上线下同步的消费者流量池。当然，也可以异步进行。总之，耐克阿迪品牌
为经营者提供了很多宣传素材，特别是线上社群，有很多种玩法和技巧来吸引更多顾客加入，从而提高
销售业绩。    耐克阿迪达斯折扣店的产品货品与电商价格相差不大，如果是做专柜形式的，每家店
的采购成本都差不多。而电商虽然没有房租成本，但也有较贵的流量成本，所以售价也不可能很低，而
没有了价格优势的电商并不如实体店购买实在，这是很多消费者的购物基准。   
耐克阿迪达斯折扣店的经营者应该将精力和资本花在货品精选，顾客服务以及销售策略上。 运动品牌的
主要消费群体就是年轻人，他们接触新鲜事物快，再配合耐克阿迪品牌本身建立起来的潮流文化，做好
折扣应该不难。

【公司宗旨】



超低拿货折扣、0加盟费、免费店面设计、经销授权、质检报告、正规授权让您开店无忧。

【加盟优势】

1、0加盟费、超低折扣供货：

0加盟费，鞋、服、包、配饰等货源超低折扣供货，小成本就能开耐克阿迪达斯折扣店。

2、品牌授权、保证货源：

货源保障（出货清单），开店品牌资报批以及品牌授权保证。

3、区域保护、保证商圈：

区域保护政策保证分销商拥有合理的商范围及店铺发展空间。

4、现场选货、全国物流：

可在仓库现场选货及配货下单，提供物流支持。同城24 小时必达，全省 48 小时覆盖，全国 96

小时通达。

【加盟开店指导】

店铺分类：多品牌折扣店，单品牌专柜或仓储式店铺等。

店铺选址：商业街门脸，商超购物中心不限，全国各个省，市，县及地区（除港澳台）。

店铺面积：（一）标准店营业面积不小于20平方米，（二）形象店及仓储营业面积不小于80到120平方米

。



店铺装修：依据客户的事业愿景为新店铺提供专业的店面设计装修及道具衣架球托等均可统一提供。

经营指导：提供经营指导培训及开业、节假日活动、店铺活动策划。

【加盟主要流程】

1、 投资咨询：向公司咨询加盟事项；对公司品牌进行咨询了解。2、实地参观：到公司所在地进行实

地观摩，并与公司工作人员进行业务交流，了解公司和项目状态。3、提交申请：向我公司递交加盟申请

表。4、资格审核：公司考察、审核加盟申请书，对投资者进行审核，确认投资者的合作资格。5、签订

合同：合同签定及完款，加盟合约说明(加盟者须充分了解加盟内容事项)。6、店面装修：品牌公司会帮

助加盟方进行选址，申请人提供店铺平面图等复印件,公司根据申请人提供的标准图纸设计全套装修图纸

并根据 装修标准给予装修。7、开店筹备：公司相应人员接洽您店面的人员招聘以及培训工作。8、货物

配送：公司运用自己强大的物流，为您输送物料。9、正式营业：这时候公司关注加盟者的经营动态。10

、售后服务：开业后，公司会根据加盟店实际情况必要时派专人上门指导。
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