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阿里巴巴在线电商培训群还要收费，真是奇葩！

    我是在广州开服装厂的，一直以来是做贴牌加工，辛苦是辛苦，生活还过的去，17年之后慢慢就不
行了，

一来开厂的也多了，特别是几个人的小作坊，以及夫妻档特别多

同时网上接到单的各种卖家，更宁愿把单给他们做，一来便宜，二来可以拼命赶工期，三来还可以客户
收货后收到款后再结账

相比于我们大一点的厂，要养这么多工人，给他电商卖家的条件就没有这么好，自然，他们就跑走了。

    我也在生意下滑之时，无意听朋友说到，可以在网上接接单来做，广州这边服装辅料，加工，制作
都方便，自己从事这个行业这么多年

快速做出衣服，以及衣服整体的定价都清楚，也就花个六千多块钱试一试，可这一试，带来的投资连锁
反应可就大了

什么保证金，七天发货，广告费，届单费，备货，仓库，请人操作，前后七七八八投入了五六万，心想
吧，目前做生意也没有其他什么好出路

索性就在网上做着，但网上做生意这一块，我是个外行，不懂，甚至别人骗了我都不知道，于是就到处
参加各种接到电话的培训，

前期一连参加了五六场，每一场跑过去，都是在讲大环境一片大好，什么什么发展，什么什么要往这个
方向走，就是推销了。

后面，干脆接到培训电话，直接就听了挂掉了，时间花出去了，也没学到什么实用的东西，又回过头来



问负责我的这个业务员。

    问他那边有没有哪里比较实用靠谱的学习的地方，他讲他们公司有个电商培训课，还是杭州那边过
来的小二讲课，操作过百万销量的小二。

也就抱着听一听的态度去参加了，果然，还是让我失望，讲的都是对我来说没有太大价值的东西，前面
讲讲皮毛的东西，又是推销服务包之类。

会后，销售给我讲了一个点，他说，你经常到外跑，想免费去学习电商运营，其实是非常不靠谱，天下
哪有免费的东西给你学，人家租酒店不用钱啊！

业务员说的也对，他就给我讲到，如果你想快速去成长，建议你参加阿里1688商学院四天三晚运营速成
培训班，特别适合你们非常忙碌的老板，又能够

学习到东西，当场没有答复，回到家，前前后后思考了两天，反正大钱就已经投了，也不差这5K块钱，
果真也就报名参加了，说实话，离开课前一个晚上

我还想着把它退掉，各种推销类培训课太多了，也担心有很多推销这东西。

   四天三个晚上培训下来，推销是没有了，培训的人不多，老师讲的是小班培训，前前后后主要讲的
是运营技巧的东西，听的云里雾里的，没听太懂。

感觉根据老师的方法来操作，这个店铺能够做起来，可回到家之后，与运营人员一沟通聊，完全聊不通
，运营人员根本就不听我的方向，直接给我讲

你这种方法百分百行不通，要是行的通，全部商家都去参加四天培训成大神了，哎呀，我那个急的，我
说不过他，又没生意，急的要命，把他辞了吧

店铺我又没把握自己搞起来，不辞他吧，他又不听我的，后面干脆，我再开个店铺，我自己操作新店铺
，运营操作老店铺，就这样搞了2个月，发现

我学的这些，也确实用不上去，有些东西，完全是过时了的，哎！真的想把店铺关了，不做网上生意了
。

   也许是大环境这样吧，也不止我一家店铺没生意，慢慢的操作着，每个星期也能够卖几单出去了，
又燃起了一点点希望，就这样，一步一步的操作着，店铺上了轨道，可问题又来了，这个时候，运营提
出离职，不干了，难道是看到我店铺有效果了，需要我给他加工资，就这样想着，第二天，约他在外面
吃了一个饭，探探他的心事，他讲到一个点，他要自己创业，明白了，他认为他能够一步一步走过来，
把店铺操作起来，积累了经验，就这样，我与他前前后后谈了三次，还是不行，他还是离职了。

  一时半刻人也请不到，就我自己兼顾着，自己操作了二个星期，发现数据都下降了，就想着有没有人
给指点，指点，就到处加群，问别人，也认识了一些开网店的人，有些他们懂就会搭理我，有些他们不
懂或太麻烦了，也就不理我了，没人帮我解决那怎么能行，这店铺又会回到原点。

   不行，我要找一找方法，后面就在群内，有人发广告说专业教阿里商家运营技巧培训，索性也就加
了他微信，问了问，说要收钱的，有没有不要钱的，他说没有，

   他说要真正学本事，就是要交学费，没交钱，谁给你提供长期服务呢，又不是吃饱了没点发泄。

问他多少钱，就说有两个价格，680和2800，都是终生服务，说什么实力运营小二培训，我也就半信半疑
，不理他了。



   差不多吧，过了两个星期，我又遇到问题了，又想在群里面问人，问了，没人搭理我，全部是发广
告的，没有人问问题，我又想起这个业务员，问他这个是不是真的能够给方法，解决问题的，不要忽悠
，不要收了钱不理人了，你们公司在哪里，有没有执照，有没有合同，上上下下，问了一个遍。

   哎呀，死马当活马医，也就交个680块钱，试一试，学一学，就给我拉了一个小群，有4个人，我记
得是这样，我说，你们不是有几百人的群不，怎么就4个人？

他说，前期先聚焦，针对性你店铺，给你解决些你店铺问题，一个月适应过后，再进大群，反正就随他
说，开始，感觉又是遇到骗子了，打水漂了，那我就提问题了

他们有个说是运营的小二，就给我用语言回复，有时打字，有时给我发个教程，前前后后接触下来，问
题是帮我解决好了，反正我有问题，就往群里面说，

有一次被骂了，说我不思考，问的问题都是低水平的，还说我都是问过3回了，是不是浪费我们时间，嫌
我们没事干。

   一个月时间过了很快，他们就把我邀请到有一百来号的群里面了，这群是不发广告，平时都是群主
分享关于阿里这个平台的玩法，规则，流程，注意事项，活动等等！

有问题，就会有三五个人轮流来解答，我这样心理也踏实些，在操作网店的路上，有专业的人给方法，
给建议，具体赚钱还是要靠自己，不过进群培训学习能够对自己开店有一定帮助。
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