
爱库存商家入驻爱库存没有天猫店可以做吗

产品名称 爱库存商家入驻爱库存没有天猫店可以做吗

公司名称 深圳智荣网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙岗区坂田街道五和社区和磡路92号耕云
楼709（注册地址）

联系电话 17031651328 18590351859

产品详情

___________________________________________________________________________________________
_____________________________________________   

   

                                                           
各类目的资质要求苛刻自行入驻被驳回的请勿从新提交 免得平台就会把公司和品牌拉黑了    

                                                                         
详情代入驻请联系文章上面170开头的号码  号码及是微  

___________________________________________________________________________________________
_____________________________________________

早在2016年,中国青年报就做过一个2000人的调查,69.9%的受访者称有
过在微信朋友圈购物的经历。而微信发布的《2018微信年度数据报告
》透露,2018年每个月使用微信零售消费买家比去年增加1.5倍。越过野
蛮生长阶段,朋友圈卖家们,也在寻求更省时省力的方式来留住客户,爱
库存(现升级为梦饷集团)应运而生,并且主动做起品控,建设好中间物流
和售后服务的整个体系,只把流量交给了分散在微信里的各个店主,成
功做到了在中国建立起一个虚拟的、无形的销售平台,甚至有一个店主



户一年能卖一个亿。

传说中的“爱库存模式”到底是什么?爱库存联合创始人冷静这样分析
道:

爱库存的店主和线下的店主是一样的,只是拥有的不是实体店铺,而是
开在虚拟世界的线上店铺。核心解决的问题在于,首先,爱库存提供了
一个SaaS店铺,有了这个店铺,店主就可以在线上开店做生意。第二,爱
库存提供供应链方面的服务,这个店铺不是一个空架子或者工具,这个
店铺里每天有超过数百个极具性价比的品牌在上新,汇集起来有几万个
SKC(品类),店主只要转发出去就特别容易成交。第三,爱库存提供运营
方面的赋能,包括培训、合规等等。第四爱库存还有数据方面的赋能。
原来想要成为一个店主,不管是线下还是线上,门槛都挺高的。第一,他
要有钱;第二,他要有货源;第三,他要有经营能力。有了这些才可能变成
一个真正的生意人。爱库存在做的事情就是大大降低了这个门槛,只要
你有流量,而且你想做生意,那平台就给你赋能,你就可以在线上迅速开
始这门生意。

爱库存最早是从库存切入,而且这个品类是有刚需的。比如品牌方过去
的销售通路分线下和线上,线下主要是实体店铺,包括直营店或者加盟
店,尾货可能会放在奥特莱斯;线上就是主流的B2C电商平台。

这种销售方式有一个共性,消费者通过这种方式购物可以直接看到价格
,经销商、代理商也完全能看到价格。因此,品牌方势必就要控价。比
如2020年的新款商品,线上线下要同价,早期货品不能低于五折,再早期
不能低于三折,类似这样的控价过程能让品牌的渠道体系和价格体系避
免混乱。
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