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产品详情

不知道大家有没有这样的感觉，自从微信、QQ等各种社交软件充满了我们生活的同时，在手机dx几乎已
经找不到好友的记录，取而代之躺在我们dx里的都是各个平台、应用推送的营销短.信。

营销dx为什么能受到各大平台的喜爱？

主要是因为它是一种成本低高转化的推广方式，通俗的说，这种方式的性价比较高，用不多的成本就能
带来较好的购买转化率，做到好营销。

但是，dx若发得不得当，是让用户感到不满甚至是反感，更有可能被视为是垃圾dx。dx营销如何才能“
俘获”客户的芳心？

1、选择靠谱的dx平台

一个靠谱的dx群 发平台是短.信营销的物质基础，若平台不正规，很容易造成“垃圾短.信”的现象，给
用户带来非常不好的体验。

平台规模：营业执照、增值业务许可证、短.信接入业务代码使用证等材料，这三个重要。

价格：市场上短.信价格3-6分不等，太低了不敢用，太高了成本大

到达率：到达率至少要高于95%

发送速度：短.信注重时效性，尤其是验证类短.信，要知道用户的耐心是有限的，一旦速度超过用户等待
预期，会造成大量的用户流失。

后台信息：可以在后台看到短.信发送的报告、到达率、打开情况等便于做之后的数据分析



2、写好短.信文案

怎么样让你的文案有让人想要点开并有购买的欲望，想要出彩又怕达不到营销转化的效果？想要两者兼
顾的确比较难，这是一个很头疼的问题。

那么，一般用户容易受到什么样的内容的吸引呢？

比如有趣的，与我相关的，产生反差的，与生存相关的等等更容易引起用户的注意。

例如：

原文：【马**】恭喜你被605元出游砸中，快来看看去哪里玩？戳>https://****.cn/l/28441732 回T退订

这种短.信文案写的中规中矩，用户每天都能收到几条甚至上十条类似的营销短.信。如果你作为用户，看
到这种营销短.信你会点击吗？我想，大部分的回答都是No吧！

如果你没有大的品牌作为背书，发送这种中规中矩的营销短.信，更加难以触发用户点击的欲望。甚至是
，用户点了退订/TD，白白浪费了一批潜在客户资源。

修改：【马**】确定真的不要吗？605元出游，帮你省钱玩遍全球。戳>https://***/l/28441732 回T退订

我们在原来文案的基础上进行修改，开始就以疑问句的语气，极大概率的引起目标用户的注意，然后接
着推出自己的活动福利。

以问句开始还有一个好处就是，容易给自己的品牌或者说营销短.信建立起“朋友”的人设，大大的降低
用户的防御心理，提升用户点击的欲望的同时，还能极大降低被退订的风险。

另外，短.信的发送时间跟公众号发送一样，是有讲究的。需要结合自己平台的实际情况和商品类别去分
析，一般通过试验几次短.信就知道效果了。

3、短.信数据分析

发送了短.信就OK了吗？并不是，作为运营的我们，还要监控短.信发送的效果，还要分析发送数据，总
结宝贵经验。

1、监控短.信发送效果

主要监控短.信的实时达到率、到达时间等，有没有出现异常的情况，评估短.信平台质量的同时，也要保
证大部分用户能够收到短.信，不然发送短 .信就没有意义了。

2、数据分析

这是很重要的，不然白白发了那么多短.信，人家老板问你这个短.信发送效果怎么样啊，多少人点了短.
信啊，多少人成交了，一共成交了多少⋯⋯你不可能一个问题都答不出来，只要你做完数据分析，这些
问题都不是事，你都能立马回答老板，并给老板出一份相关的数据报告。

数据分析的意义不单单是为了给老板发数据结果，更是对自己工作的总结、反思，每次短.信的数据都要
分析，同类型的短.信还要进行对比分析，对比后为什么某条短.信的数据转化效果好，这时候就要深究。

分析：



是这条短.信文案好嘛，那就总结文案好的特点，以后尽量沿用此风格的文案；

是这条短.信发送时间比较好嘛，那就总结出短.信 .佳发送点；

是这条短.信有链接嘛，一般有链接的短.信转化效果比较好，用户都是懒的，直接跳转链接远比打开APP
来的快、方便；

是这条短.信针对的用户比较好唤醒、比较好转化嘛，那就得总结用户各自的转化特性，让短.信更加好。

只有不断对每次短.信进行数据分析对比，总结经验，你的营销短.信才能越发越好，转化率才会越来越高
，推广效果才会越来越好，你的工作（生意）才会越来越好。
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