
小小包麻麻招商入驻开店过程中会遇到的问题

产品名称 小小包麻麻招商入驻开店过程中会遇到的问题

公司名称 深圳智荣网络技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙岗区坂田街道五和社区和磡路92号耕云
楼709（注册地址）

联系电话 17031651328 18590351859
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01爆品是拉动小程序直播GMV增长的关键据贾万兴介绍，5月21日包妈（母婴头部KOL、小小包麻麻创
始人孙静）做小程序直播，在三个半小时内带货破千万元的核心“武器”就在于推出了一款爆品，即三
亚酒店亲子套餐，其销售额超600万。“我们日常小程序直播每场带货量在400万左右，5月21日那天我们
和亚特兰蒂斯合作的一款高端三亚酒店套餐，因为性价比很高卖爆了，直接推动GMV到千万级别。”据
贾万兴介绍，这款爆品的出现并非偶然，就在开播前小小包麻麻方面还在和对方争取更多优惠，甚至和
酒店约定，如果用户年底之前并未预约，可以无条件退款。用贾万兴的话说，直播带货发展到目前，产
品本身仍很关键，但售后也是消费者越来越关心的问题。从旅游产品的角度来说，并非成交即成行，因
此消费者往往更热衷于选择风险性更低的产品。“以这款酒店产品为例，能成为爆品，价格上的优势是
基础，但对于部分消费者来说，今天下单了，可能要几个月之后才去，在此期间疫情的管控、机票的涨
跌都是动态变化的，所以会有顾虑的，而帮消费者把他的后顾之忧解决了势必会刺激成交。”贾万兴总
结道。仅以旅游项目为例，亿邦动力注意到，近期无论是传统OTA下的携程，还是快手、抖音等平台都
在尝试通过直播方式进行旅游产品的带货，但从转化率上来看并不乐观。在贾万兴看来，此次小小包麻
麻能将旅游产品卖爆，与主播的细心、专业性及背后技术团队新展现形式的引入也不无关系。“有些主



播带货，产品太多了，尤其是旅游项目，很难介绍得面面俱到，但细节真的很重要。”贾万兴解释道，
小小包麻麻这次推的酒店套餐，除了住宿还向用户提供了免费的游乐项目，但一般人旅游的习惯都是今
晚入住，明天中午退房，那第二天退房之后游乐项目是不是还可以免费玩，这些细节都是消费者关心的
。主播的专业性也在很大程度上决定了直播的转化率，而团队的专业性，比如直播中游戏环节的设置、
抽奖、互动甚至直播手段的革新，也决定了转化率的高低。“像这次5.21直播，我们使用了新的推流方
式。”据贾万兴透露，在当天的直播中，小小包麻麻的粉丝可以在小程序直播中看到两个界面，手机屏
幕上边是整个酒店的宣传片，下边是包妈在进行产品和项目细节的介绍，用户观感非常好。
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