
跨境电商亚马逊FBA与FBM模式区别，亚马逊开店培训，蚂蚁店长ER
P

产品名称 跨境电商亚马逊FBA与FBM模式区别，亚马逊开
店培训，蚂蚁店长ERP

公司名称 郑州董抟科技有限公司

价格 8800.00/人

规格参数 品牌:蚂蚁店长

公司地址 郑州市管城回族区永平路众创电商园2、3楼整层

联系电话  18569947623

产品详情

我是跨境阿超，致力于电商行业数年，以专业立足行业！

目前以跨境电商为主，开发的平台有Amazon shopee  lazada  ebay   wish  虾皮  京东 等等

主力开发的平台-亚马逊，因为亚马逊是全球知名的跨境电商平台，拥有4亿的日活跃用户，卖家市场数
量仅有不到一千万，可开发性强！

* 如何进入跨境电商行业成为行业领头羊？

任何一个行业，了解市场，打好基础是很重要的，亚马逊也不例外，想要在这个行业生根发芽，成为大
麦，必须要学会基础的店铺操作，例如选品、listing编辑、刊登发布、关键词、五点描述、物流发货等等
。系统化的学习并熟练操作之后，掌握平台规则，才能够往更高端的模式进军。

目前亚马逊的运营模式有两种：FBA海外仓模式、FBM自发货模式。

两种模式各有千秋，无论进入哪一种模式，都需要耗费时间和精力深耕运营技术

首先，FBA海外仓模式，是如何运作的？

* FBA是Fulfulment by Amazon的缩写，简单理解就是亚马逊物流，它是提供的包括仓储、货物分拣打包
、Amazon官方派送、收款、客服与退货处理的一条龙服务。很多卖家的反应是：收费太贵了、成本太高
了、利润没了、做着不划算、然后从心底把FBA给否决了。其实，这样的想法存在严重的误解。

FBA的优势：

提高listing排名，帮助卖家成为特色卖家，抢夺购物车，提高客户的信任度，提高销售额。



多年丰富的物流经验，仓库遍布全世界，智能化管理。

配送时效超快（仓库大多靠近机场）

7*24小时亚马逊专业客服。

抹掉由物流引起的差评纠纷。

FBA的劣势：

一般来说，费用比国内发货稍微偏高（特别是非亚马逊平台的FBA发货），但是也要看产品重量来定夺
。

灵活性差（所有海外仓的共同短板，但其他第三方海外仓还是有专门的中文客服来处理一些问题，FBA
却只能用英文和客户沟通，而且用邮件沟通回复不会向第三方海外仓客服那么及时。）

FBA仓库不会为卖家的头程发货提供清关服务。

如果前期工作没做好，标签扫描出问题会影响货物入库，深圳入不了库。

退货地址只支持美国（如果您是做美国站点的FBA）。

客户想退货就可以退货不需要跟FBA有太多的沟通（退货太随意，给卖家带来不少困扰）。

FBM自发货模式，是如何运作的？

*FBM是Fulfilment by Merchant的缩写，卖家自发货服务。亚马逊FBM模式是一种低风险的跨境电商经营模
式，对于新加入跨境电商行业的卖家非常适合，而且想试水跨境电商行业，FBM模式是一个很好的选择
。

FBM的优势：

有订单就发货，不需要囤货，可以大量发布产品，资金投入低。

物流成本较低，卖家可以自由选择国际物流服务。

SKU很多，相对来说机会更大。

产品可选性比较多，可复制多店铺操作。

约三个月稳定期，周期较短可见收益。

FBM的劣势：

发货时间周期长（15-20天）

大量上传商品，存在违规风险。

工作量大，每天上传的SKU数量较多。



订单少，FBM相对FBA，在亚马逊权重占比更低，流量少。

被国内卖家跟卖的几率高

以上是FBA与FBM两种模式的对比，针对不同的卖家情况，来选择适合自己的经营模式。

我是跨境阿超，从事与郑州市云时代广场-云时代跨境电商产业园，公司名字为郑州云时代软件技术有限
公司，自主开发蚂蚁店长ERP，为FBM卖家提供强大的技术支持，确保ERP的功能开发具有便利性以及行
情前瞻性。

独立的运营及讲师团队，从注册开店到选品运营、行业知识、物流中转、资源对接等，全系列跨境体系
搭建。

更有强大的销售支持，市场宣传资料支持，培训课件支持，成熟拓客引流方案支持等，可线下学习培训
，落地实操，学到更前瞻的跨境运营技术。

深耕幕后 走到台前

我们提供产品，也提供企业综合解决方案

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

