
情感咨询开单率低？那多半你引流的渠道和质量不高

产品名称 情感咨询开单率低？那多半你引流的渠道和质量
不高

公司名称 广州点合科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市南沙区丰泽东路106号

联系电话  13660005490

产品详情

情感咨询行业广告投放概况：

主营业务：“互联网+情感咨询” 模式，针对客户的情感需求提供对应方案。

目标人群：以25—45岁之间有情感问题的女性客户为主

投放需求：保证线索数量的前提，控制线索的成本

引流模式：加粉/表单

 

 

【1】信息流营销页策划

我们通过对情感行业洞察和人群分析发现，信息流营销页影响转化的三个关键点：

1、为了迎合目标受众，视觉上运用女性色彩及形象进行情绪传达，明确受众关注点。

2、采用测试题、H5、视频等强体验感的营销手段进行投放，可加强体验感。

3、在页面中加入激励条件及验证码，帮助降低转化成本，提升转化质量。

（注：如有需要广告合作，请咨询我们广州点合科技，专业运营广告账户，丰富的成功案例、行业资讯
、渠道数据成本和效果等免费与您分享）



 

【2】搜索营销页策划

搜索营销页内容关注的几个问题:

在开头尽量使用情景化的背景融入并提出疑问，直击用户内心疑虑，突出页面核心内容2、引导用户在线
寻求帮助，借机引入转化工具，咨询专业导师一对一解答问题

并给予解决方案，体现专业度，加深用户对导师的信任

末尾处加入品牌背书、公司实力等权威信息展示，通过案例加固品牌，达到转化目的。

 

【3】账户投放过程中，使用的ocpc优化总结：

1：ocpc要分阶段调整。一阶段仍然还是按照cpc的方法来调，二阶段要管住手，不要频繁调整，优化的
核心是，转化出价、页面、否词、创意。

2：ocpc投放，一定要账户搭建清晰，可以多分一些计划都没事。千万不要就一两个计划，或者所有单元
都放在一个计划里。也不要一个单元放个四五百词，这样不方便投放。ocpc是需要精细化运营的，所以
账户也要精细化。

3：投放包一般绑定业务或者词性，原则上是先大后小，先账户进入二阶，再计划进入二阶。如果先用账
户进入二阶，跑几天效果不好之后，可以拆分。把原包删除，再新建几个包，分别绑定对应计划，做到
精细投放。

4：不要频繁删包上包，不要频繁改页面，转化跟踪不要删除，根据自己的账户定位选择适合的ocpc出价
方式，要求稳，不要太激进。

 

【4】我们运营的广告效果：

引流情感粉有效沟通率80%以上，开单转化率一般稳定在15%-20%（销售能力强的可能更高）。合作支持
少量50-100个粉看下质量，效果好满意了长期合作
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