
十荟团商城系统开发

产品名称 十荟团商城系统开发

公司名称 广州羿蝉云科技有限公司产品部

价格 5988.00/套

规格参数

公司地址 广州市天河区中山大道

联系电话 18122030417 18122030417

产品详情

十荟团商城系统开发【：，十荟团薇系统定制，十荟团電平台开发，十荟团系统定制，十荟团系统平台
，十荟团系统开发，十荟团模式开发，十荟团软件开发，十荟团模式介绍，十荟团系统APP。

社区团购模式出现在2016年。那年正是拼多多跃入大众视野的年份，“拼团”这个概念被众人所知。生
鲜B2B平台芙蓉兴盛推出在线拼团业务；你我您等独立社区团购公司出现。而以实物零售为主的社区团购
的真正崛起，发端于年下半年。从7月份开始，资本、创业者、大公司纷纷涌入赛道。

一、十荟团团购APP系统的扩张方式主要有哪些?

第.一是直营，采用当初美团的地推打法，扎扎实实，做效率，突出供应链的优势;

第.二是加盟，做城市合伙人;第三是企业兼并。

二、十荟团团购APP系统优势三个基础：

1、整个供应链在加盟区域是高度发达的。我要有区域仓和城市仓，城市仓得覆盖周边的200公里。

2、模型是被验证的。我们在4月份筹划做社区拼团，5月、6月在天津和南京两个城市做了一北一南两个
试点。在天津的社区合伙人是社区便利店、夫妻老婆店的画像，而在南京是宝妈。模式跑通之后我们才
做加盟。

3、我需要有个非常强大的渠道部队。通过这个部队，我能够输出好的政策、供应链系统，在运营端和商
品端给他一些支持，然后我们采用这种模式去快速复制。

三、十荟团团购APP系统目前的开团数据如何?

13个城市，接近15000个小区，日均订单7-8万单。计划未来12个月做200个城市，覆盖5万个社区，服务50
00万个家庭。我们定位于全球大的掌上连锁社区店。



四、十荟团团购APP系统的毛利和净利情况如何?

毛利25%-30%，基本打平，比如给团长的提成15%，毛利25%，供应链成本5%，营销费用之类的5%。

五、十荟团城市发展有四个阶段：

第.一、0-1500单;

第.二、月销售额突破150万;

第.三、月销售额300万;

第.四、月销售额500万。基本上到达500万月销售额就可以盈亏平衡，完全正向。

六、十荟团城社区拼团风口的特征是什么？

第.一，门槛相对更高了。（七年前的）团购或者拼多多模式是不碰货的，但是社区拼团碰货，不仅如此
，可能还要碰店。十荟团的很多“团长”就是小店店主，我们输出商品、系统和管理能力，给小店供应
链赋能。

第.二，前几轮的风口都是亏钱的模式，而社区拼团企业一开始就希望做盈利的事情。

社区团购足够前置。与其他覆盖范围三公里或街道内的店铺，社区团购直接深入到社区中。这不仅体现
在消费者买菜需要走的距离近得多上，还在很大程度上增加了用户粘性。毕竟，三公里内可供选择的店
很多，但开在家门口的店只有这一个。
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