
小ck 女包专柜加盟 掌握女包店陈列技巧 分分钟提高销售额

产品名称 小ck 女包专柜加盟 掌握女包店陈列技巧
分分钟提高销售额

公司名称 三河奥莱体育用品有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 河北省廊坊市三河市燕郊开发区迎宾北路西侧、
孤山西路北侧百世金谷燕郊产业基地内（注册地
址）

联系电话  15901431311

产品详情

一、根据包包定位进行陈列设计

卖任何商品先都要有个定位，是非常重要的一件事。

自己店铺的定位和自己受众的用户群是哪些人？要懂得自己店铺的商品定位，不同的定位，商品展示的
方式自然也会不同。

1、如果是靠跑量来赚取利润的大众品牌，桌面上就该整齐摆放许多包包，这会给顾客以淘货的感觉，这
同样也很符合大众购买包包的习惯。

2、如果是中档的时尚品牌，桌面展示的包包数量就要大大减少，这样能够吸引注重时尚的消费群体到店
里看一看。

3、如果是走高端路线的品牌，展示台往往只有几个包包，这个包包不仅要斜面展示，而且多半是放在玻
璃柜中，顾客轻易触摸不到。

二、店铺动线设计

店铺动线直接和销售挂钩，店铺动线设计好，它的销售量一般不会差。其原则就是让顾客“易入难出”
。

1、让顾客容易进入店铺就是要通路要顺畅，然后让店内的通路不通，要像迷宫那样，让顾客在里面转来
转去，转不出来。



常见的办法是在店内设几个“中岛”，往往用折型架体现。顾客在里面转悠的时间越长，不仅购买的可
能性越大，外面的顾客见里面人多，也更愿意进入。

2、设休息区，也就加个沙发之类。顾客逛街很累，坐在沙发上等朋友的过程中，就是你增加销售额的机
会。

三、店铺基调设计

装修主色调的选择。比较“笨”的办法就是选择黑、白、灰，这样的主色调不会抢走包包的风采，而且
会营造出高端华贵的氛围。

《加盟优势》

1、时尚/演绎都市快时尚

无数时尚明星博主折服在它的魅力之下CHERMAS&KAETH，引领世界时尚的风向标

2、爆品/各大卖场的时尚王炸

品牌名气和佳誉度较高。各大卖场的“引流利器”，时尚百货的佼佼者，店面所到之处都能掀起排队抢

购热潮。

3、完善/丰富的创建力

依据消费者的差异需要，提供差异的产品，依据市场需要的变革，会一直对产品进行改进和调整，研发

新品及满足客户的需要，以提升/增加咱们的产品具备强大的竞争力，立足于不败之地。

4、轻奢/人人买得起的一线品牌

超一线品牌设计，人人买得起的价格，完善的售前、售中、售后体制和经验丰富的市场管理操作队伍，

真正把“轻价格、奢品质、快时尚”做到更好，轻松创业，轻松致富。

大趋势：随着女性经济能力的上升，生活品味也逐渐提高，潮品配饰成为点缀生活的必需品。



大消费：各个阶层、各个年龄段的女性都有使用潮品的需求，潮品的购买力大。

大市场：女为悦己者容，女性购买力大，生活潮品消费市场呈上升趋势。

大机遇：目前，时尚包包店符合当下及未来零售业态，前景广阔。

三河奥莱有限公司位于北京东边三河市百世金谷燕郊国际产业基地，旗下新加坡时尚新锐设计师品牌CH
ERMAS&KAETH分销加盟，宗旨是打造新零售、全渠道、快时尚品牌，打破传统鞋包零售店模式，采用
知名品牌效应，结合网红直播引流，赋能线上线下，开启整店输出模式的全新鞋包集合店。超一线品牌
设计，人人买得起的低拿货折扣、经营资格授权、0加盟费、质检报告、让您开店无忧。我们将不断丰富
经营品牌品类、拓展业务领域，真正把“轻价格、奢品质、快时尚”做到尽善尽美。

四、店铺灯光

店铺灯光是由基础照明、重点照明、辅助照明组成，店铺内的灯光一定要明亮，虽然灯光所消耗的电费
不便宜，但舍不了孩子套不了狼，这笔钱不能省！

层板上包包一般是层板上的灯带辅助照明+顶部的斜侧光重点照明相结合，这样可以很好的凸显包包的
质感。打灯方式也能很好的将包包阴影照射在后方，让包包更加清晰明确的展示。

五、陈列色彩

为了使整体和谐，不论是正面展示还是侧面悬挂，一般要左浅右深，这符合一般人从左到右看东西的习
惯。

同样一个墙面，色彩不是越丰富越好，而且有些店铺喜欢把同色的包包进行归类摆放，对销售不能起到
促进作用。关键是把色彩分组运用。你可以在一个墙面以三色为主色，互相呼应地摆放，既好看，又整
洁。

再比如补色的运用，黄的和蓝的放在一起，红的和绿的放在一起?这样的色彩搭配一定能吸引眼球的注意
力。为了使色彩显得更干净利落，不妨运用一些对衬、交叉等陈列手法，效果会很好。

善用同色搭配。就比如同一色系的衣服放在一起会给人很舒服的感觉，注意同一色系搭配中不要同样款
式、同样长短的放在一起，以免让人感觉像仓库。

对比色搭配。就是说用冷色来烘托暖色，一般是3：7左右的比例比较合适，包包陈列一定要有节奏感。
要注意冷暖色的穿插不要太死板，避免出现不和谐的搭色。

六、陈列展示

其实，包包陈列和其他视觉艺术的道理都是相通的。要学会使用点、线、面的结合。点，指的是一件一
件的包包；线指的是各种挂摆包包的工具；面指的是整个墙面（包括海报的运用）。

合理利用活区。所谓活区就是面对人流方向先容易看到的区域，反之为死区。要把自己主推的款式放在
活区，把另外的款式放在死区，这样可以大大提升销售。
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