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产品名称 私域电商代理模式策划及商城开发
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规格参数 1:私域流量平台
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公司地址 广州市天河区棠东毓南路11号
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产品详情

流量是电商的基础，社交电商的出现为高性价比流量的获取提供了解决方案。但是只靠流量并不足以构
筑护城河，企业未来的发展方向仍是供应链和用户需求的满足。

私域电商代理模式搭建找钟莹团队，私域电商代理模式搭建，私域电商代理模式搭建，详细了解私域电
商代理模式搭建详情（费用、工期、模式、制度、功能等等），10年搭建经验团队，欢迎咨询~，欢迎实
地考察~

-------------非平台方-----------专业搭建公司-----------玩家勿扰-----------

一、为什么要做私域电商

从电商利润公式也能够看出，做好私域流量是很有必要的。电商的利润公式是：利润=流量*转化率*（客
单价-获客成本）。以前客单价和获客成本往往是很少变动的，因此大家都更注重流量和转化率的提升，
而现在私域电商则能够通过一定的运营降低获客成本，也能够提高转化率，从而得到更高的利润。

现在无论是传统电商还是微商品牌，都不再局限于通过淘宝、京东这样的大平台，而是更好地利用微信
这个渠道来建立起自己的商城和流量池，将自己的用户聚拢起来，创造更好的收益。

二、私域电商代理模式的好处

1、利用自媒体圈粉

我们常见的就是利用自媒体平台，然后通过内容的推送圈粉，目前主流的自媒体平台有：抖音、快手、
头条号、百家号、微博、公众号。当然，被认可的还是“两微一抖”。其中，内容的输出主要还是根据
大家自己的品牌定位去制作生产。



2、社群裂变

当我们通过自媒体平台获取到粉丝用户之后，怎么才能让潜在的用户去形成裂变倍增呢？

这个时候，导入社群就是非常关键的步骤了。只要将自媒体平台的粉丝导入社群，就可以直接通过社群
的运营去进行交流互动，然后将活动直接推广到社群，从而激励用户拉人进群。

总之，社群的运营，其中关键之一，就是能让社群拥有价值，只要拥有了价值，群员才会主动拉身边的
朋友以及相同领域的人进群，然后一起分享以及享受社群的服务和活动。

这样的群成员拉新就可以让原有的人群实现群裂变倍增。

3、社交平台引流，搭建私域流量池

我们都知道，在社群活动的时候，用户和自媒体的粉丝是都可以导入个人微信号的，那么我们就可以通
过个人号与社群自媒体和线下场景等，做多驱动形态的销售和营销。

另外，如果把用户导入至个人微信号，就更加的容易建立亲密的关系，也就是利用微信基本都是熟人的
关系去做信任背书，从而更加的方便去做接下来的传播、营销！

所以，我们不难看出自媒体基本上是基于内容的价值去圈粉，而社群就是基于共同爱好汇聚在一起裂变
。正如我前文时常提起：社群就是将一群拥有共同目标的人群，聚集在一起完成一件事。

而微信号，则是用来建立私域流量池打造亲密关系链的。

三、私域电商代理模式的功能介绍

1、订单管理：告别错单、漏单、拖单移动订货全程跟踪

2、下单管理：通过在线下单更新物流信息，在线咨询，告别传统电话qq下单，没有保障

3、客户管理：微信下单系统客户按等级、区域进行管理业务员负责自己的客户

4、库存管理：商品出入库清晰可见管理不再混乱

5、财务管理：订单收付款，收支流水统计每日财务统计

6、渠道营销：通过微信下单系统买赠/直降/打折给企业更多营销的可能性

7、统计报表：系统数据沉淀形成可视化报表，让决策更具洞察力

社交电商平台前端对接用户，利用社交关系获客，重构流量逻辑，以社群形态构筑新的购物场景；后端
对接供应链，提高商品履约能力。
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