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产品详情

在互联网浪潮下，我们每一个人都是参与者，成不了弄潮儿，至少不要成为浪潮过后的泡沫。跨境电商
随着全球互通的大环境，逐渐成为关注的焦点。

我们普通人该怎么选择出路？

跨境电商作为轻资产，投入少的一种创业方式对于我们来创业是最合适的选择了。

那么，为什么跨境电商是轻资产？为什么对于创业者是好的选择？

接下来，小编为大家解答一二：

电商大家都很熟悉，就是通过互联网第三方平台卖家把商品卖给买家，买卖双方通过互联网进行交易，
是不进行见面的一种交易方式。我们最熟悉的就是淘宝，京东，拼多多等国内电商平台。

跨境电商是商品交易通过互联网第三方平台把我们国内的商品卖到国外赚取收益。

亚马逊是全球最大的跨境电商平台，“无货源模式” 就是我们为什么选择它的原因。

无货源模式就是无需自己备货、囤货、根据订单在1688等平台进行下单，根本不用担心商品压在手里卖
不出去。也不需要使用大量资金去进行囤货，前期店铺开起来有个一两万块钱就足够了，也不存在考虑



投入太大赔钱了怎么办。

也正是因为亚马逊的“无货源模式”，让更多人有了创业的方向。

哪些人创业比较适合做亚马逊呢？

1.生产厂家：

生产厂家自有货源的先天优势，决定了价格优势，一定意义上价格优势就代表成功了一半，才有能力把
中国好的商品推销到全球，真正实现全球通。

想要做到全球任重道远，我们考虑最现实的问题是如何赚外国人的钱，分析他们愿意买什么就卖给他们
，所以不是所有的生产厂家都适合做亚马逊，在亚马逊平台上，家居用品，服装衣帽类，消费电子产品
和小家电等品类需求比较大。由于亚马逊listing的特殊性和非常重视品牌性，有研发能力，有一定品牌或
品质高的厂家更适合做亚马逊。

2.网店卖家：

网店卖家有资源有运营经验，做亚马逊可以说是自带光环，也正是因为国内电商的成熟发展，产生了很
多优秀的卖家。

现在亚马逊还处于快速发展期，国内网店卖家如果能好好利用自身优势，整合手里货源资源，利用运营
优势和经验，必定能在这场蓝海中大展身手，成为先行者。也意味着更多的资源会倾向，获得更多的利
润。

3.有投资想法的人：

手里有一定资金，有投资想法的人也适合做亚马逊，只要是钱可以解决的事情都不是大事情。

有一定的资本金，就可以找货源，可以在1688上面筛选，也可以自行根据需求找合适的厂家。虽说亚马
逊是无货源模式不需要备货和囤货，但是也要有长期合作的商家，要不然用户下单了，你都不知道去哪
里找商品发货岂不是太可惜了，到手的钱飞了。

小编总结了这几类型人群，不是说只有他们创业可以做亚马逊。

想要做亚马逊需要具备其中几点要求会更利于创业成功：

1、有一定资金的保障

2、有货源、有渠道的商品保障

3、学习能力强，快速学习国外语言的保障



4、有运营经验的保障

最后祝所有创业做亚马逊的你们，都可以赚到钱，实现梦想，实现财富积累。
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