
房产中介小程序开发,房产中介系统微信定制

产品名称 房产中介小程序开发,房产中介系统微信定制

公司名称 南昌百恒信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 江西省南昌市南昌高新技术产业开发区青山湖大
道199号五湖国际广场2#3#综合楼写字楼1011室（
第10层）（注册地址）

联系电话  15797821630

产品详情

房产中介这个问题其实很简单，答案就是：因为你的客户都在用微信啊！客户在哪，你的品牌推广阵地
就在哪。

对于房产中介企业来说，用小程序推广，提高品牌知名度是见效最快，成本最低的好办法。小程序在房
产中介营销中最大的优势就是拓客，基于微信超过十亿的用户基数，小程序能实现快速精zhun获取客户
信息的功能，实现指尖获客，提高成交量。

传统的拓客方式包括：上门访客、买信息打电话推销、扫楼插广告单页、站街发传单、58同城上更新房
源信息、亲戚朋友介绍、清洁工、搬家公司获取信息等。其实这些获客方式都有一个缺点：成交率低工
作量大。简单的说，你的付出成为泡影是常事，这也是所有房产中介最大的工作难点，高频率营销低频
率成交，运气成分高。房源+客源是房产中介生存的关键，缺一不可，否则你永远无法跳出盲目营销，
靠运气成交的怪圈。

1、未来趋势

从微信小程序说来，房产中介的小程序好比是一张入场券！你做了，就可以进入到微信流量的共享圈，
否则就跟你无缘！现在谁不用微信？如果你不用，而你的对手在用，微信就会助力对手抢走本属于你的
客流！

2、对房产中介而言，能够更快的获取到更多的线上资源

伴随着小程序功能和入口的不断增强，小程序的引流能力还在不断的增加。当然小程开发成本低，推广
难度小的特点，还能够为房产行业节省更多的成本！

3、于买房客户而言，从被动到主动，心理成本更小



房产小程序的出现，让客户在看房，预约，预定，了解房产信息等方面，获取到了更大的便捷。让购房
者更加聚焦于感兴趣的房子，可以在没有外界干扰环境下决定买什么样的房子。

4、小程序与58、安居客的区别？

如果我做了58、安居客，还需要做小程序吗?

首先，强调一点：每一个商户未来都必须要有一个自己的小程序，区别是在于，你是现在自己主动进入
，主动去抢客户，还是未来被动入局，被动防守。

具体区别体现在下面这几个方面：

（1）费用

58同城、安居客这类房产平台，每个端口每个季度都需要不少费用，而且这些费用有的公司还得让经纪
人自己承担。

但是小程序呢，只有年服务费！以房产中介小程序为例，一年只需几千元，免费升级，再没有任何的费
用。

（2）客户归属

58同城、安居客上面来的客户，都是平台自己的，而不是商家的。比如说，你今搞活动有优惠，他就来
你这里，你活动一停，他就跑去平台上面的其他商家那边去了。再如，当客户问你有没有合适的房子推
荐，你把发布到58、赶集等端口平台的房子推送给客户，客户在微信里打开一看，这是58的小程序或者
安居客的小程序，我想多一些选择，多看一些房子对比一下，那就顺手在平台里搜一搜。

通过端口平台看上了另一套房子，联系了你的同行，同行顺便把自家小程序推送给客户，他可以查看门
店内所有的真实房源，成功的把客户圈定在自己的平台上，而你成功的把客户推给了你的竞争对手。

但是小程序不一样，小程序是商家自己的，客户更是商家自己的。客户用了你的小程序之后就自动成为
你的客户，而且下次打开还会优先展现你的小程序。

（3）推广方式

58同城、安居客等主要依靠APP二维码(非店铺二维码)和页面链接分享，推广方式有限；而小程序除了独
立店铺二维码以外还有小程序码、太阳码，附近的小程序、公众号关联、页面转发微信好友和微信群等
等，更有利于二次营销。

举个例子：如果有客户想要看房屋资料，而你分享给他的是58、赶集等平台的链接，客户打开看了之后
想要收藏关注就需要下载APP，这就非常不方便了。

但如果你有小程序，他可以在小程序使用列表找到你的小程序店，然后直接分享给他的好友，打开速度
会非常快，而且，这个客户是你的，不是58同城这种平台的。

房产小程序



58同城、安居客自己也做了小程序，这样流量就变成，微信免费给58同城、安居客流量，58同城、安居
客再把这种流量卖给你。所以说，与其在58同城、安居客买微信给他的免费流量，还不如直接在小程序
接收微信给你的免费流量。

1、5公里流量免费曝光

附近的小程序，5公里流量免费曝光，白给的流量你不要？你的同行就笑纳了！不说废话，打开附近的小
程序，看一下，里面有没有你的地产中介同行！

2、支付即留存、点击即留存

在小程序的使用规则里面，有一条非常霸道的，曾经使用列为第1优先级。

举个例子，客户A曾经在一家火锅店吃了饭，支付的时候，扫码扫的是这家店的小程序码付款的，那么
下次，他在微信里面搜索火锅，出来的第1个结果，就是这家店的小程序。这个价值有多大，大家可以想
象一下。

所以，抢在其他人还没有意识到的时候，先抢用户，这是聪明的玩家做的事情。房产中介，借助PC端互
联网虽然促进了其发展，但是只有通过房产小程序才能促进其实现更好的发展，未来互联网发展的道路
必将是依靠于小程序，小程序的诸多入口使得其拥有了线上获客的等多可能，当然，线下的服务一定要
跟上，这样，通过线上和线下的配合，房产小程序便可以助力房产行业实现转型。

小程序房产行业设计模块建议：

1. 房产中介的主要业务模式，大体上分为新房，二手房，租房三种类型，根据用户需求匹配相关房源。
也可以根据不同的搜索标准推荐不同的房源信息，新房的户型面积大小，租房所需的费用，二手房的参
考价格等等。

2.房屋详情介绍，房型图，地理位置，一并清楚展示，让客户全面了解，并在页面中设置联系房产经纪
人进一步了解房源更多的信息。

3. 交流专区，发布一些房产行业的相关干货。买房过程中的一些问题以及买房后的一些后续问题来发起
话题讨论，用户可以在上面自由的发表自己的意见，房地产置业顾问可以根据用户的留言获取用户的真
实意见，更好的服务用户，提高用户体验，拉近与用户之间的距离。

4.在线咨询或者留言版块。

我公司主要经营微商城,社交电商服务,微信小程序开发,微信分销系统,网站建设,全网营销
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