
家居日用二类电商代运营公司

产品名称 家居日用二类电商代运营公司

公司名称 广州点合科技有限公司

价格 5000.00/件

规格参数

公司地址 广州市南沙区丰泽东路106号

联系电话  13660005490

产品详情

二类电商效果广告投放，可咨询广州点合科技有限公司，我司专注二类电商，为商家提供广告素材视频
创意制作，广告落地页设计制作，广告运营投放，数据化产品分析总结等服务。多年的二类电商行业运
营经验、丰富的成功案例、美工策划和推广运营团队。擅长投放腾讯广点通朋友圈，今日头条抖音鲁班
，百度信息流，快手短视频等二类电商优质渠道平台运营。助力商家在二类电商投放上少走弯路，解决
合作商家运营投放难题。按效果保证投放，产品爆单前免费运营，爆单成功后才收取运营服务费用。（
投放热线和卫信同号）

 

二类电商行业，现在市面上很多代运营公司都是为了消耗而消耗，根本不管商家实际ROI(投入产出比)，
广告成本居高不下也让客户继续投，基本不做广告数据分析和账户调整。然而目前二类电商行业处于精
细化运营阶段。不管是前端推广运营还是后端客服物流产品，只有做到精细化才能走得更远，其中推广
运营又占接近50%比重。要爆单，首先选择好的产品，有一定的销售市场外，再分析哪些渠道投放效果
更好，根据产品的用户画像职业、年龄、性别、地域等特征，去投放测品广告，账户累计了数据模型才
能尝试增加广告费消耗，不断优化当前广告效果，加大投放力度，广告费和订单量维持平衡，逐步实现
一天爆5000单。

 

二类电商平台上的自动出价怎么使用呢？

在你的计划不是太差，但是一点钱都不花的情况下，手动出价系统就可能不管了，它只要保住成本就好
了，觉得这个成本达不到就放弃了。自动出价会考虑到要帮你花预算，所以会出高一点价格来拿量，相
应的前期成本也会高一些。所以自动出价，成本会受到预算影响非常大。预算越小，成本越低；预算越
大，成本越高。

 

二类电商文案写作技巧有哪些？



1. 强调促销强调促销可以有效的把之前对产品有购买欲望但碍于价格或对产品功能不够满意而搁置的
用户及对产品有需求但此前没有发现过产品的用户转化变现。比如：“买一送一 ���健�䩎��䥻䤀
。

 

2，突出卖点卖点的突出是直接吸引消费者眼球的。比如“智能按摩椅，八种按摩手法”。掌握文案的切
入点和写作技巧后，我们还要牢记避开文案写作三大禁忌，毕竟国有国法家有家法，广告也有广告法。
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