
微商起盘软件（网红品牌起盘项目）

产品名称 微商起盘软件（网红品牌起盘项目）

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 1.00/件

规格参数 微商起盘软件:指导网红品牌孵化

公司地址 广州市天河区棠东毓南路11号

联系电话  15918648642

产品详情

微商起盘软件开发详询 可微或电，微商起盘管理制度，微商起盘营销系统（悦丹系统开发）。主要是以
策略+操作+运营+业务优化升级为核心的四维孵化模式，依据企业实际需求，为企业提供不同侧重的孵
化指导，解决项目起盘、运营维护、推广获客、项目裂变、终端动销所面临的各类问题。

“顶层设计”是运用系统论的方法,从全局的角度,对某项任务或者某个项目的各方面、各层次、各要素统
筹规划,集中资源,快捷地实现目标。“顶层设计”对于大多领域而言都显得举足轻重。对于微商而言“顶
层设计”更是关乎品牌及项目发展的核心命脉。

“微商顶层设计”是什么呢?我想未从事过微商行业的人来说,这是一个陌生的词汇,甚至很多从事微商代
理的人来说也比较生疏,而它有个微商领域广为人知的名称“价.格政策”。一个好的微商顶层设计能让微
商品牌顺利起盘,更能够助力品牌及项目长期、稳定的发展,那么如何能做一个适合品牌发展的“微商顶层
设计”呢

制度设计的核心规律是：顺应人性

其次，制度设计的基本原则是简单！给所有代理讲清制度，让代理都会算账，知道投入多少能赚回多少
。让代理看过你的制度，就有赚钱的热情和升级的动力！

当了解了项目情况后,我们就能从4个点进行微商顶层设计了。

1、微商起盘软件之代理层级设定

微商的层级设定将直接影响代理裂变的数量。假设一个1000人的代理团队,按照一个人平均裂变5个代理算
的话,品牌只设置2层代理,那么意味着品牌方需要招募40顶层代理才可能发展1000人的代理团队;那么如果
品牌设置5层代理,那么品牌方招募2个顶层代理就将发展1250人的代理团队了。那么代理层级是越多越好
吗?并不是这样的,主要还是根据产品所在行业,以及利润空间和裂变的预期倍数。

2、微商起盘软件之代理头衔的设置



我们在传统行业会看到CEO、董事长、大区经理、城市经理等,这就是头衔,然而头衔有什么作用呢?对于
陌生或初识客户而言头衔就显得尤为重要,头衔将建立良好的客户信赖,从而更好的发展代理或者出货。而
微商的代理层级怎么设定呢?早期微商代理头衔基本是延续传统行业设定,但传统头衔已经有固有印象容易
拿之与传统行业比较。微商作为互联网的经济形态,其头衔可以在传统的基础商衍生如特约、联创、VIP
等诸多头衔。

3、微商起盘软件之层级内容设置

内容设置包括拿货价、代理门槛、保证金、补货门槛,这些内容的设定就要根据产品、成本、层级、利润
以及项目资源而定,就拿代理门槛来说吧,通常低级别的门槛设定一般为代理价的3~5倍,因为低级别代理通
常是用转销,所以门槛不宜定太高,每层的层级也是3~5被为佳,便于代理升级,当然也有例外,有的产品特点
就将决定起点门槛不同,有的品牌因为品牌方资源情况不同,也将影响层级内容设定。所以层级内容设定主
要受到项目情况的影响,不可一味套他人的设置。

4、微商起盘软件之奖励机制设定

微商的奖励机制主要分为两种,1、推荐奖,就是推荐同级别代理或高层别代理所获得的奖励,奖励通常由受
益的层级进行给予。2、达标奖励,出货达到一定金额将获得制定奖励,通常奖励由开展活动的上级给予。
当然还有旅游、豪车、明星见面奖励也大同小异,主要根据利润空间来设定奖励,奖励机制对于各层级而言
都是尤为重要的,也是推动代理出货和升级的重要内容。

看完以上四点,你是否对顶层设计有了一定的了解呢?了解这四点只是基础,没有一个模式和方法是固定的,
市场不断在变化,人也不断在变化,那么模式也应该随之变化。微商的顶层设计也是要根据但是的市场环境
、产品特性等等情况进行合理的设计,这样才能让顶层设计成为微商品牌发展的核心利器,助力微商品牌长
远的发展。
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