
广州微商品牌策划方案运营公司

产品名称 广州微商品牌策划方案运营公司

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 1.00/件

规格参数 微商管理系统:1
微商管理软件:1
微商品牌策划:1

公司地址 广州市天河区棠东毓南路11号

联系电话  15918648642

产品详情

数据显示，社交电商市场规模占比网络零售已接近30%。浙江省发布的电商白皮书显示，目前国内社交
电商已经成为仅次于自营电商、平台电商后的“第三极”，今年我国社交电商消费人群将达7.73亿人，
市场规模将达3万亿元。

广州微商品牌策划系统开发，广州微商品牌策划模板案例开发，广州微商品牌策划app开发。200+团队，
欢迎咨询~，欢迎实地考察~

广州微商品牌策划开发找路诗、可微可电，，详细了解广州微商品牌策划开发模式详情（费用、工期、
模式、制度、功能等等）

一、广州微商品牌策划开发对钱、人、货的管理制度：

1、广州微商品牌策划的货价格

代理依据微信号或手机号作为唯一登陆辨识会员，登陆赢在移动微商后台管理系统后，可对应其代理层
级看到所有产品这个层级的价格，比如钻石代理登陆后看到的是钻石级别的价格，金*牌代理登陆后看到
的是金*牌价格。

2、广州微商品牌策划的代理在线下单

选择预存款来完成支付，没有预存款的情况下不可购买。代理充值后平台方将其预存款充入代理对应账
户，代理登陆系统后可以看到自己账户预存款情况。

3、广州微商品牌策划的订单状态区分

微商后台管理系统将订单精细化分为不同的状态，分为“全部订单”、“待发货订单”、“已发货订单



”。广州微商品牌策划开发的代理商针对不同状态的订单进行相应处理，尽享高效与准确。

4、微商代理扫码发货管理系统

微商后台管理系统，支持代理扫描箱码或产品码发货给广州微商品牌策划的下级代理商。

5、微商代理商返利：

广州微商品牌策划开发可设置进货数量达到一定值，给予现金返利;也可以月为节点，给当月进货数量前
10名代理商，发业绩奖;以季度为节点，给当个季度进货数量前10名，发季度奖，通过多种返利制度，驱
动代理商卖进更多货。

二、关于广州微商品牌策划起盘要注意的事项

1、起盘模式

起盘之前模式一定要选好适合自己企业的微商模式。因为模式一但确定，起盘之后就很难更改了。

虽然计划赶不上变化，除了微商起盘攻略，还有就是起盘方案是一定要做的。一个传统生意的回款时间
，一般规划在3-5年，而一个微商品牌的回款时间，一般在3-5个月，所以只有在做好起盘的所有方案之
后，才开始启动。做好微商起盘攻略这样才不会乱，至少不会在起盘中途感到迷茫，在开始行动，至少
三个月的节点式起盘方案必须定下来。所以就算中途有所变动，掉沟里也能够通过方案及时回来。

而三个月的起盘方案，一般包含六个阶段，从预热，到内招，到外招，第二阶段，第三阶段等。还有就
是背书，流量，反馈，发布会，招商会等各种节点爆点的定制。

2、起盘裂变打发

在这里给大家简单的概述一下浪潮式打法。浪潮式精髓就是在于满足我们用户、代理的好奇心，然后不
断的去制造期待感。

新品起盘的时候，除了前期看好微商起盘攻略，你还需有做好一个预热期的，你需要在预热期不断制造
期待，不断满足好奇心，然后一浪高过一浪一浪强一浪。

我们要做好宣传工作，我们可以在网上引流，这其中包括软文宣传，在各大网站精*准投放软文，吸引目
标人群。当然也可以利用其它媒体进行宣传。抓住客户的心理，搞一些优惠活动、送礼品啥的，将客户
吸引过来。

3、学会造势

这里的造势包括起盘造势，会前会后造势，新品造势，活动造势等等。培训，要建立起一套自己团队的
价值观，因此除了前期的微商起盘攻略，这个也一定要非常重视。大家为什么要跟着你做?背后的逻辑其
实就是，跟着你做能赚钱。一般微商人都知道，造势、激起微商的欲望，赚钱的欲望、玩的欲望、身份
的欲望等，一个品牌方提供不了这些内容基本没戏。

在抗击xinguan肺炎疫情过程中，数字经济发挥了buketidai的积极作用，成为推动我国经济社会发展的新
引擎。其中，社交电商作为数字经济的一支生力军，利用互联网社交工具从事商品或服务推广，在驱动
消费增长、带动社会就业特别是灵活就业方面发挥着不可低估的作用。
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