
杭州创业项目行业未来发展趋势

产品名称 杭州创业项目行业未来发展趋势

公司名称 宁波海曙区果利邦电子科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省宁波市海曙区华楼街90号(1-75)室

联系电话  13027200996

产品详情

2020年，伴随着疫情的巨大影响，各

大电商、短视频平台先后布局直播

业务，直播俨然成为今年最火热的营销关键词之一。而随着消费者对于明星、网红流量的关注度、对于

商品的兴趣度和对体验互动的认知度有了不同程度的提升，直播也进入了一个新阶段。杭州创业项目深

知品牌们对于直播营销的认知度与认可度也正在大幅提升。

杭州创业项目觉得相对于图文和短视频，由于直播形式可以更加直接与用户进行沟通与信息传递，品牌

也得到了直面消费者的机会，这也意味着对品牌直播内容提出了更大的挑战：是否够有趣、有料，是否

可以迅速抓住目标消费者的关注，这都考验着品牌在内容创造方面及整体传播规划的能力。

1、直播电商因何兴起？

https://www.vdouyin.com/tags-6.html


直播电商源自三个动力： 电商平台为着提升流量来源而推动的网红电商；直播平台为着流量商业化

而推动的内容电商；品牌方为着提升营销转化实现销售，需要新的触达触发和交易渠道。

因此，直播电商并非狭义遵循商业渠道或交易需求发展的需要，而是基于一个综合因素的结果。

2、直播电商的边界在哪里？

从理论上讲，现有的电商市场几乎可以全部转化成为直播电商形式，也就是可以有数万亿市场规模，目

前直播电商占据电商份额只有不到 10%，而且增长迅速，未来潜力空间很大。而且，非电商的实体商业

和生活服务业，也可以利用直播进行推广和导流，乃至交易。由此而言，直播电商的边界，就是全部商

业的边界。

3、 直播电商的供需在哪里？

供：电商平台、直播平台、品牌方和 MCN

等合力构建了一个直播电商生态和市场，并且投入大量资源孵化扶持。

需：传统电商的平台、品牌（商家）和电商服务商。

4、 直播电商的未来在哪里？

直播电商，会成为绝大多数零售领域或业态、品类的标配，无论是主要交易形式还是辅助渠道形式。



直播电商中的营销是同时存在于人、货、场之中，它既有利于平台和品牌聚集流量，有利于消费者互动

决策。

总体看，直播电商串联起了零售、短视频、MCN等多个群体，丰富了消费的落地场景，也为内容产业流

量变现拓展了渠道，但这一新物种仍然处于流量红利初期，在精细化经营、供应链提升上仍有广阔的发

展空间。电商、社交网络和视频的化学反应只是刚刚开始。也许未来直播营销或将有能力满足品牌的长

线规划与营销诉求，并最终实现将流量聚合，强化品牌 IP。
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