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产品详情

马上又到了一年一度的618年中大促了，最近有很多朋友咨询我关于活动这一块的问题，今天这篇文章就
来帮大家解决一下疑惑！

首先我把大家问的问题逐一列出来：

一，上了活动就是亏，不上没流量。

二，秒杀报了总被驳回，想亏都不让我亏。

三，平台那么多活动，我该报名哪个，是能报的都报吗？

四，我明明参加了活动，为什么还是没有流量不出单？

好，今天这一期课堂我给大家详细解析下营销活动的玩法。

什么是活动呢？你设置一张优惠卷这也叫活动。你报名秒杀这也属于活动，只是他们的量产不同，等级
不一样。首先活动分为两种。店铺活动和平台营销活动。

店铺活动顾名思义就是你使用店铺营销工具去创建的活动。

我们新店刚开始的时候完全可以利用这些活动去给新品破零。

这里我推荐几个好用的营销工具。

1累计全网销量：如果你的别的电商平台也有在售那么当你开通拼多多店铺的时候我建议先把这个绑定了



。谁试谁知道。真的好用。

2优惠卷：优惠卷的种类繁多，商家往往不知道如何选择所以设置了各种各样的卷，但是新手商家不知道
的是优惠卷是可以叠加使用的。这里请不要盲目设置。

3多件优惠和拼单返现：这两个工具是主要刺激转化率的，他和优惠卷的作用是一样的。也可以叠加。同
样也会给你打一个标签。这里我推荐使用多件优惠，因为这样往往会给商家省下一单的快递费。

4限时限量购：这个我想着重讲下。这个工具的好坏只有用过的人才知道。不敢保证它放在任何一个类目
都很有效果。但是限时限量购配合直通车去推广这个方法是非常实用的。是你前期做基础和破零的利器
。（划重点）

5：限时免单：如果你对你的产品有足够的自信。那么不要心疼这点钱，直接开冲。大家可以思考一个问
题，你前期SD推广花钱，效果好吗？我们可以很负责任的讲，SD一点效果没有，直通车新店难有转化。
倒不如把钱直接放在这方面，换一批真实客户，换一些真实销量和评价。而且平台也会给到你一些资源
位活动。何乐而不为。我听说有的人光SD都花了好几万真不知道怎么想的。

平台营销活动：

平台大大小小的活动繁多。商家往往想通过活动来提升销量和曝光，思路是对的。但是面对平台的压价
往往望而却步。

我们先从小的活动开始逐步分析：

1大促：针对每个时间节点平台都会出大促活动。门槛很低，相对流量也少，只有及个别类目会产生四两
拨千斤的效果。但是大促我们需要参加吗？答案是肯定需要的。报名该活动的商品会在平台搜索推荐位
等位置优先展示，大促会场多个位置个性化展示（根据买家的行为习惯，推送买家感兴趣的商品）；活
动商品标题前会被打大促标志，商品详情页也会增加展示活动横幅。免费得一个标签也是赚啊！

2领劵中心：我记得有个商家问我，同样是优惠卷那么领劵中心的卷和营销工具里的卷有什么区别呢？

你店铺营销工具的卷只在你店铺显示。领劵中心的卷有着推送的功能。在好物领劵，多多果园，APP推
送和大促都会展现。同样领劵中心是有权重的。前期用领劵中心配限时限量折扣是一个很好的方法，大
家可以去尝试下。

3 9.9

这是个猛子。这个活动分短期活动和长期活动。9.9日常是一个长期活动，流量很大，但是需要商家去想
办法补坑产。坑产越好，排名越好，分配的流量越大。且长期呆在这个活动池里你的产出会很稳定。这
个活动的压价是根据你的GMV的决定的。一般是根据你的历史最低价去报名。

我个人对这个活动的定义是就是平台给你SD，我上过一次。流量堪比秒杀。价钱是根据你的历史最低价
的5折去售卖。很低，纯赔的。但是能瞬间给你累计很多销量。大家择重选择。想清楚再报名。3秒杀：

很多商家想上秒杀，但是一直被驳回或者被秒杀的低价吓到了。

不要怕，上了就是赚，我们管这叫亏损置换。第一，秒杀不计入历史最低价，且秒杀秒的好，流量少不



了。秒杀结束后的一大波流量和带来的自然单子会让你吃的饱饱的。作为平台的首要资源位，这里们最
需要注意的是观察竞品。现在平台好多了，发现有竞品就会淘汰一个让优秀的上去。24个小时的秒杀你
提报的库存尽量在2000，不管能不能秒完，先把场子撑起来。那么话说回来，为什么亏本的生意大家抢
着去做。原因就是秒杀秒好了可以获得回价上个性化首页。其中的门门道道我就不讲的那么透，我个人
理解是秒完接着秒，只要平台让上我就敢秒。想店铺瞬间起量就去秒杀。下面说几个关于服装类目的活
动：

新衣馆是做新品必报的一个活动。流量不大也不小。新衣馆新品，新衣馆退货包运费，都可以供商家选
择。当你的GMV达到一定台阶后你就可以放弃新衣馆了，爱逛街去尝试下。流量又是一个台阶。门槛真
的不高，做服装的一天不卖个2000的营销额吗？

断码清仓相对于一些做反季的产品或者处于库存的都很适合，流量和爱逛街差不多。操作好了也是打造
爆款的利器。

当然平台还有一些活动，比如推文，小品秒。一个店铺可以从小活动开始着手，慢慢到中型活动，再到
大的活动，慢慢递增。如果你是个不差钱的老板那就直接冲就完事了，方便安全快捷高效。做电商嘛不
能犹豫。活动配合直通车你的类目你的产品只要没有问题，不出单，我真的不信。
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