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产品详情

作为一个店铺的运营，我们要考虑的问题有很多，下面就来分享关于拼多多运营的小技巧。话不多说，
直接进去主题：

一、如何选款

选款的时候一定要慎重，一定要选有上升空间和潜力的商品，不要选平台现有很火爆的商品，如果是这
种商品的话，我们是很难打造成爆品的。因为流量很少，竞争压力也是超级大，实在是想上和爆款类似
的，那么就要有价格优势，但这也会造成没有利润。选款的时候应尽量选一些新款商品，比较有特点的
但是也不要很新奇（个人感觉一般爆款都是大众款），这样流量增长空间也会大。推荐去哪找这类上商
品呢，可以去平台找近期一段时间搜索量比较高的商品，再根据季节变化等因素和其他平台销量比较好
的来最终敲定商品。

二、新品引流结合直播

新品引流想要在短期内会得到很好的效果，就要利用新品在直播间做一些营销活动，例如新品直播券、
粉丝券（不计入最低价，不影响后期报活动），这样不但可以引来流量，还能把其他商品的利润分摊到
新品当中，也可以起到为新品累积销量的效果，这样就能用较低的成本引流了。这种方法还容易打造爆
款商品。

三、抓取流量

店铺的流量来源有很多，其中主要包括自然流量，活动带来的流量（如新品、9.9活动等），多多直播，
还有付费流量，就是所谓的开车（直通车）。建议大家对这些流量来源全面抓，做好标题和主图是我们
自然流量的关键，一定要对主图和标题下功夫，搜索的人多了自然流量也就提高了。活动流量就是靠报
活动来吸引人，争取多上几次平台活动，流量自然也就来了。对于付费流量，商家可以先通过开车的方
式进行测款，可以多测几款，然后测1个周期观察数据再进行数据分析，保留几款推广效果好的款，淘汰
一些推广效果不好的款，然后再重新分配预算，这样就可以低成本转化流量了。商家们想要获取更多流
量也可利用万流云推出的新功能流量猎手，不仅能帮助商品提高曝光度，助力于商家突破流量瓶颈，还



有利于商品更好的去销售，也能有效提升订单转化率。平台通过自有的推手将商家的产品引流至微信群
，公众号，自媒体。朋友圈等渠道，帮助商家提高流量的同时，订单转化率也会直线飙升。

四、商品和服务的质量一定要好

质量就不多说了相信大家都明白，商品的质量必须要过关，毕竟自己也不想花钱买到劣质商品，即使价
格再低也不能接受。客服服务态度一定要好，服务态度好顾客也会因此对你家产生好感，也有可能成为
回头客，这两个因素关系着我们的商品的评分，评分高才能吸引更多的消费者相信我们的的商品，带来
有效的流量和转化率。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

