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直播间如何让更多粉丝关注自己？直播间的关注用户要怎么运营？今天我们来和大家分享一下怎么提升
直播间的关注效率。

一、用户关注了直播间有什么价值？

商家可以运用自己的私域流量来沉淀用户，后期用各种营销活动对这些用户进行强触达，进一步提升自
己店铺的用户访问和购买转化率。

如果用户关注了你的直播间，店铺开播后，买家就可以在拼多多APP里第2个tab看到并直接访问你的直播
间。对于品牌商家和偏风格属性的店铺来说，精准粉丝的运营和维护不但能提升品牌和店铺的知名度，
也能提高用户复购率，为店铺的商品带来源源不断的销量。

二、有哪些高效的让用户关注直播间的手段？

1、直播间优惠和互动玩法吸引用户关注

我们现在常用的玩法就是直播间发红包，以红包这种明显利益的驱动来引导用户关注直播间。除了红包
之外，直播间还可以有其他的活动玩法，比如限时抽奖、限时秒杀，主播需要反复强调关注可以抽奖，
关注可以参与秒杀，不断强调关注的好处和能带来什么。有商家成功利用红包工具1个月吸粉5万多。

2、直播间有趣的内容来吸引用户关注

尽管直播是用来卖货的，但如果一直都是干巴巴的叫卖，用户会觉得非常无聊，如果加入有趣好玩的内
容，用户就会好奇并关注，后续会再来直播间。

有个商家是卖瑜伽服的，在直播间请专业的瑜伽老师来教瑜伽，专业和有趣的内容成功吸引众多用户来
看直播，商家直播的销量也在3个月内翻了2倍。



比如你是卖鞋包的可以教大家怎么搭配鞋子，输出一些搭配技巧的内容，久而久之用户被你的内容吸引
住了，就会关注并定期来看直播。

3、直播间有长期的活动福利吸引用户关注

直播间清晰明了的活动和商品优惠节奏能吸引用户的长期关注和留存，在直播间和用户预告本周哪几天
有什么活动，有什么商品，有什么优惠。这些明确的活动玩法以时间点预告会自发地引导用户关注。

比如有个鞋子商家在直播间长期做活动，每天定时准点抽一双鞋子送各种赠品等。

4、给粉丝设置专属福利

给直播间关注的粉丝发放对应的粉丝福利，比如给粉丝起专属的昵称，定期的给粉丝回馈福利，做粉丝
会员日、做宠粉节，这种在直播间氛围很浓厚的活动也能刺激没有关注的用户点关注，参加到粉丝活动
中来。

比如有个鞋子商家定期做粉丝节，活动期间仅限粉丝可以参与抽大奖，送鞋包等。

5、直播间巧用装饰和主播口播提醒用户关注

在直播间使用OBS推流就可在屏幕上插入小挂件引导用户关注，还可以主播佩戴求关注的发箍等。除了
这些主播在直播间也可以频繁口播引导用户关注直播间，比较建议的频次就是每5分钟提醒用户关注一次
直播间。

总结：以上简单地为大家总结了店铺粉丝数增长的技巧和意义，对于各位商家来说，一定要认识到粉丝
的价值，粉丝的留存和对店铺的信任越高，大家的生意才能做得越来越好。

专业的技术需要专业的团队进行运作，如果您在店铺的运营中有任何的问题，都可以随时联系，我们公
司是专注做拼多多全托管 深度代运营服务，直播托管代运营服务。

如果您店铺在运营中有任何问题 都可以随时沟通交流，提供代运营一站式服务。

以下是部分在合作店铺数据：
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