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公司致力于品牌形象策划服务的价值创造与资讯传播，旨在满足各个行业客户的广泛需求。欢迎新老客
户来单咨询！

营销策划是对营销活动的设计与计划，而营销活动是企业的市场开拓活动，它贯穿于企业经营管理过程
。因此，凡是涉及市场开拓的企业经营活动都是营销策划的内容。1．点子方法什么是点子？从现代营销
角度来说，点子是指有丰富市场经验的营销策划人员经过深思熟虑，为营销方案的具体实施所想出的主
意与方法。2．创意方法创意是指在市场调研前提下，以市场策略为依据，经过独特的心智训练后，有意
识地运用新的方法组合旧的要素的过程。3．谋略方法谋略是关于某项事物、事情的决策和领导实施方案
。
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市场环境分析进行市场环境分析的主要目的是了解产品的潜在市场和销售量，以及竞争对手的产品信息
。只有对掌握了市场需求，才能做到有的放矢，减少失误，从而将风险降到i低。以凉茶为例，凉茶一直
以来为南方人所热衷，这其中有气候、饮食上的差异，因此应该将主要的营销力量集中在南方城市，如
果将进行错误的定位，将力量转移到北方，品牌推广渠道有哪些，无论投入多大的人力财力，都不会取
得好的营销效果。
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传统营销策划1．新产品上市：市场调研、产品定位、招商策划、市场启动；经典案例：江中健胃消食片
、黄金酒、王老吉2．营销策划：营销诊断、市场推广、销售提升、促销策划、品牌提升、品牌推广；3
．广告策划：平面广告创意策划、影视广告创意策划、影视广告拍摄制作；4．企业策划：品牌提升、品
牌策划、品牌推广；5．终端建设：终端手册策划编制、终端促销人员培训、终端形象设计、销售终端维



护；6．品牌提升：老品牌提升策略、老品牌销售提升、老品牌终端跟进策略；7．销量提升：产品不同
周期销量提升、市场诊断，新产品销量提升、市场诊断；8．产品代理、销售：新产品区域销售、全国总
代理，新产品合作开发。

南通品牌推广渠道有哪些- 奈斯由苏州奈斯营销策划有限公司提供。苏州奈斯营销策划有限公司（www.0
00.com）为客户提供“企业营销策划；”等业务，公司拥有“奈斯营销策划”等品牌，专注于形象策划
等行业。欢迎来电垂询，联系人：史总。
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