
旅游销售怎么找客户，旅游行业如何做搜索推广实现加粉

产品名称 旅游销售怎么找客户，旅游行业如何做搜索推广
实现加粉

公司名称 广州点合科技有限公司

价格 5000.00/户

规格参数

公司地址 广州市南沙区丰泽东路106号

联系电话  13660005490

产品详情

 

旅游行业不管你产品和服务多好，没有稳定的获客渠道，看到同行做得风生水起，自己却还在走传统的
线下方式去推销自己的产品，那基本都是在做无用功。互联网飞速发展的今天，借助线上广告可以快速
获客和提示品牌知名度。如果你觉得旅游客户很难找，不懂网上怎么投放广告，或者投放了没有效果，
请与我们联系，沟通不会让您损失什么，只会让您更接近成功！

 

下面根据我们合作客户的数据反馈和长期的投放引流经验，我们总结一下旅游行业各渠道广告投放方案
和数据，希望对大家有所帮助，随时欢迎旅游从业者们一起交流。

 

所处行业：旅游行业

业务产品：旅游加粉、旅游企业在线咨询



投放渠道：百度搜索、百度信息流、今日头条、抖音短视频，360搜索、搜狗搜索

投放地区：全国

 

 

1，广告预算比例

搜索意向度和成交率高，一般分60%到65%的预算。

信息流成本低，意向度较搜索略差。一般预算分配40%到35%，这样客户可以满足每天需要的粉丝量和粉
丝成本，又可以兼顾客户成交意向，较大限度的再同等预算内，产出较大的利润值。

 

2，平台划分

搜索渠道： 百度划分总体搜索预算的60%到65%，360推广划分总体预算的20%，搜狗推广一般划分10%
，神马划分总体预算的10%，甚至如果粉丝量需求较少的客户直接搜索只推百度搜索和360搜索。如果粉
丝量需求较大，百度信息流和今日头条放量跑即可。

信息流渠道：一般百度信息流划分60%的预算，今日头条划分40%的预算，如果日均需求量少，可以只投
放百度信息流即可。

3，投放线路

根据线路成本，线路市场需求量，线路产粉的难易程度，线路市场竞争激烈程度，将线路划分为易产线
路、中产线路、难产线路。

 

易产线路：较好线路以百度搜索为主跑，以信息流为辅进行配合推广；

中产线路：多户搜索+信息流结合跑，搜索这边筛选出跑量户+一个跑成本的户结合流动预算进行操作，
信息流以百度信息流为主，较好的精准度去跑；

难产线路：多户多平台去跑，筛选出不同资质跑量的户，实行2+1的叠户跑，两个跑量的户一个跑成本的
户。

 



4，综合分析

行业内旅游行业项目责任制旅游代运营服务。我司运营账户不单独考核粉丝成本，而是集合此行业三个
重点因素：粉丝量、粉丝成本、粉丝质量三因素结合。以搜索为主，信息流为辅；以百度搜索为主，小
搜索平台为辅的投放策略，较大限度的保证客户的需求。旅游行业不往常与其他行业，需要控制的推广
的客户因素维度较多，需要更多的行业经验和投放策略结合去操作，不同旅游公司的实际需求和线路需
求不同的前提下，需要制定个性化的解决方案和策略。

5，投放数据效果

搜索户路线不一样，成本也不一样，目前75-110之间，信息流户成本比较低，30-50之间。

旅游行业线上推广引流，可咨询广州点合科技有限公司，我们互联网推广为旅游公司提供广告素材视频
创意制作，广告落地页设计制作，广告运营投放，数据化产品分析总结等服务。多年的推广运营经验助
力合作伙伴发展更加顺利，更多干货欢迎咨询了解！
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