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价格 面议

规格参数
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产品详情

?鱼塘策略深度解析

通过上一节的学习，相信你对钓鱼策略已经有了初步的了解，现在我就要详细地教你，如何更省力⋯更
轻松⋯地钓⋯ 更多的⋯鱼.

 因为⋯⋯给你思路⋯⋯更要给你出路. 

鱼塘策略包含七大组成部分:

鱼杆、鱼塘、鱼、鱼线、鱼钩、鱼饵，策略。

鱼杆⋯⋯就是你的学校品牌、教学质量。要钓鱼，必须保证你的教学质量过硬，然后通过独特的卖点，
逐步地塑造你的学校的独特价值，没有好的鱼杆，鱼来了，也会溜走。

鱼塘⋯⋯ 就是你的目标市场，你不需要再到大海里捞鱼，也不要再到处撒传单，只要利用鱼塘策略，
找对鱼塘钓大鱼。

鱼⋯⋯就是你的目标生源，随着培训学校越来越多，招生策划方案，这些鱼对于普通的鱼饵已经不感兴
趣，它变得越来越狡滑越来越难抓。

鱼线⋯⋯连结着学校、市场、学生，或者也可以说是媒介。你的独特价值已经被成功地塑造起来了，但
是还需要靠媒介，培训机构招生策划方案，有力地传播出去。这个媒介不仅仅是传统意义上的广告形式
，它应该是强有力的文案⋯承诺教学⋯电话招生⋯人情纽带式转介绍(将在下一章节中重点说明)⋯吸引



力十足的鱼饵，后一定要想办法把它钩住。

鱼饵⋯⋯就是吸引潜在生源的好处或者利益。可以是代金券，可以是超级赠品，可以是免费的服务。不
管你用什么形式， 鱼饵的作用就是⋯ 吸引目标生源留下联系方式，
同时⋯让目标生源事先体验产品的价值和好处。

鱼钩⋯⋯就是个隐藏的机关。你放鱼饵，目的就是为了是为了掩护里面隐藏的“鱼钩”， 吸引目标生
源过来之后，一定要钩住他，而不是让他吃了“鱼饵”转身就走，春季招生策划方案，此时鱼钩就很重
要。

策略⋯⋯就是你的商业模式。你的学校选择了用什么方式赚钱，决定了你的格局，决定你未来的竞争力
。(关于商业模式将在以后的章节中重点讨论)

这七大组成部分是个有机的整体，相互独立，又相互支撑。就像我这本书，每个章节都是独立的，但是
又互相衔接， 环环相扣，缺一不可。

当你自己的鱼塘，还很小，你的数据库还不够大的时候，这个时候，简单⋯快速⋯轻松⋯省钱的方法就
是⋯你必须借助别人的鱼塘。

你只要能够帮助对方成交更多的客户，帮助对方留住更多未成交的客户，那么你就可以轻而易举的进入
任何的鱼塘， 前提是目标客户一致⋯行业互补。

有了好的鱼塘，就要想办法，吸引鱼儿高高兴兴地游到你自己的鱼塘，这个时候你所要做的就是，尽量
地散播带钩的“鱼饵”。

下期预告：衡量一个好的“鱼饵”的标准

扫描下方二维码，帮您轻松招生200人！

创业不易，守业更不易

创业不易，守业更不易

对于这两年兴起的创业浪潮，席卷了众多不安分青年，内心的躁动，让越来越多的人加入到创业的大潮
中，可谓一波浪去，一波浪起

相应而生的是各种各样的心灵鸡汤和成功学的崛起，辅助服务于创业者的公司越来越多，学前班招生策
划方案，可是真正已经的崛起的创业者究竟经历了什么？他们到底为什么能够成功

经历创业三年，也算是半个连续创业者，失败过，改革过，在做的过程中不断的发现机会，不断测试项
目，可是做到现在，经历了很多，也看到了身边众多创业者所走的路程，总结了以下作为创业者应该坚



持的东西：

一，创业发心要对

所谓创业发心，并不是指的要改变的自己的命运，要实现自己的梦想

创业发心指的真正站到自己的客户群体中，以帮助他们解决问题，提供服务，带来改变为初心，只有这
样才能深入客户，找到客户的痛点，同客户建立关系不是因为他们购买你的产品，你为他们提供服务，
而是你为他们解决问题，给他们带来改变，为他们创造利润，他们从自己获得的各种利润中抽出一部分
为你带来利益

所以三只小猴开发助店吧-助招生创立之初就是为了改变目前国内艺培类校长招生管理的窘状

所以所有拿助店吧-助招生同商家岛、亮点互动、汇汇吧、简互动、快鲈掌柜等平台做比较的，可能是
没有真正了解和领会助店吧-助招生的商业运作模式

二，简单的事情重复做，大道至简

很多创业者很容易犯的一个毛病就是每天都在不停的学习，每天都在不停的寻找新的项目，每天都在等
待风口，感觉自己每天都很忙，一年过去了两年过去了，发现自己尝试了几十个项目，做了几十个市场
，而等到真正的风口来了时候，发现也没有抓住

作为助店吧-助招生的创始人我一直坚信，坚持做一件事情，坚持做好一件事情，坚持简单的大道理，
把一个大道理心理默念一万遍，坚持把同一件事情重复做好一万遍，你可能就已经超越了自己

三.深入市场，避免闭门造车

曾经经历过这个阶段，很多创业者并不是市场人员出身，很多技术出身，同样我们的创业团队很多工程
师出身，谈起市场，不敢接触一线客户群体，实际上错误的，创始人应该成为公司的产品经理，也就要
求创始人必须深入市场，了解客户真正的需求和问题，并提出问题的解决方案，只有这样问题才能够解
决，只要这样一个新的产品才能真正符合市场的需求

下期预告：我们是怎么帮扶一家小公司打造团队的

        你可以和当地的报纸、视频、广播台、网站合作。

        方式:免费为他们的员工或者员工的子女提供培训，他们为你们做广告，当然广告应该是以
采访的形式，比如某某机构为报纸的员工做免费的英语培训，掀起了学习英语的风暴。

        或者是和他们合作搞活动。活动的主题必须大一点，起点高一点，比如全城免费学英语，
培训机构出教师。

        或者，你可以找当地的网站、论坛，以“客户见证语” 的形式，告诉大家，这个网站，是
如何帮你快速地、低成本地实现招生，为了增加可信度，你可以在后署名，写上你的学校名称和联系方
式。这样在无形之中，你就免费地将自己学校的“广告”贴在了该网站上。

        下期预告：向学生借鱼塘



        扫描识别下方二维码，招生教父一对一服务，帮您轻松招生200人！

春季招生策划方案-招生策划方案-三只小猴文化传媒公司(查看)由山东三只小猴文化传媒有限公司提供。
山东三只小猴文化传媒有限公司（tz1288.com）是山东 泰安 ,软件代理的企业，多年来，公司贯彻执行科
学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在三只小猴领导携全体员工热情欢迎各界人士垂
询洽谈，共创三只小猴更加美好的未来。同时本公司（www.shufazsch.com）还是从事书法班招生策划，
毛笔班招生策划，书法辅导班招生策划的厂家，欢迎来电咨询。
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