
上海抖音直播带货风口

产品名称 上海抖音直播带货风口

公司名称 宁波海曙区果利邦电子科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 浙江省宁波市海曙区华楼街90号(1-75)室

联系电话  13027200996

产品详情

你感觉到了吗？

直播带火的火爆，已经不能用高速发展来形容，几乎可以说是直接“出圈”了。

全国进入了前所未有的全民直播盛况。

直到年中，这个发展势头依然看似有增无减。各大企业总裁和明星也都加入到了直播队列：

5月15日，李彦宏百度直播首秀累计场观达926万；5月20日，刘涛宣布入职阿里，聚划算直播首秀吸粉超
2000万+，成交高达1.48亿。

这么多大咖涌入直播赛道，普通人还有机会吗？直播带货真的是一个巨大风口吗?

我认为，是的；而且普通商家和个人还有很大机遇。

一、直播电商V1.0阶段

电商直播的本质=视频化+交互化的拼团秒杀促销

电商直播的本质，是从开团促销开始的；定一个闹钟，让大家蹲点来抢，相当于更具交互场景的「聚划
算」。

在这个本质中，最核心的关键词是：促销 。

因此，谁的直播间能提供极致性价比的货品，谁就能在这场竞赛中获得粉丝，获得销售额。

在直播行业发展的上半场中，我们也清晰看到了比赛结果：

李佳琦、薇娅、罗永浩等头部主播选品极其严格，他们经常能拿到品牌产品的历史最低价，甚至低于品



牌的双十一折扣力度。

这就是直播行业的头部效应；粉丝量越大的主播，议价能力越强，拿到的货品性价比越高；同时主播所
售卖的产品性价比越高，粉丝的聚合效应也越强。这两个因素相互促进。

那么普通商家和个人的机会在哪里？

目前快手和淘宝的直播带货相对成熟，但抖音的直播带货还在茁壮成长中，现阶段恰恰是“腰部和腿部
”直播从业者的春天。

抖音直播带货，还处于「货能带人」的状态。 也就是说，只要你有“高性价比”的货源，依靠抖音广告
投放和一点点直播技巧，基本上你就能迅速起步，实现高效成交。

现在的抖音平台，正如早期的淘宝平台一样，卖货的商家不多，而买家人数确是浩浩荡荡的4.8亿日活
；接下来至少半年的时间里，都将处于供不应求的状态。

所以才会出现，很多人在抖音随便卖点东西就能赚到钱，而且还赚到了不少的钱。

但要记住红利属于有准备的人。

二、未来头部主播落定，垂类主播将展露头角

现在的直播市场两极分化严重，像李佳琦、薇娅这种头部主播，一旦开播就会抢走平台将近70%的流量
，因为这些主播拥有全品类供应链的强势议价权。

那是因为在直播1.0时代， 消费者最看中的还是「低价」； 这个阶段，直播电商的本质还是「货捧人」。

在这个时代，直播间就需要打开货品思维，尽量做「大而全的大商城」，为消费者提供的商品越丰富越
好，性价比越高越好。

直播间的价值远远不止「低价」。

在直播2.0时代，可能会真正进入「人捧货」的时代：一个垂类主播精专做一个垂直领域，用专业和趣味
征服粉丝。

为什么可能会出现这种情况呢？原因有2点：

①能整合全品类供应链的一定是极少数的主播，大部分主播不具备这种能力。选择垂类是更省力也是更
聪明的决定。

②任何一个主播都不可能对全品类有专业的了解。

就拿全能选手李佳琦举例，在描述口红和香水的时候，他可以营造令人叹为观止的画面感；但是一旦卖
食品，产品话术除了“也太好吃了吧、必买，不吃会后悔”。

而普通的垂类美食主播的用语绝对能比他花哨一百倍。

比如抖音博主素额娘，她可以把所有的吃吃喝喝描述得惊天地动鬼神，把嗅觉和味觉化为语言、表情、
动作、心理活动；专业拆解“吃吃喝喝”的品鉴能力能让你闭着眼下单也不会后悔。

带货的直播也将变得越来越内容化和趣味化。



未来，具有这种垂类专业能力的主播，大有空间。

所以，如果你有一种将某类产品或某个领域讲透，讲有趣的能力，你会大有可为。

三、未来的直播带货，将是今天的100倍

上海抖音直播带货告诉你几年后的直播行业，绝不仅仅是现在的简单模样。

而抖音天然拥有能大成的基因，如今上市在即，2020年，必定是抖音全力怼GMV的一年。

在抖音，中小主播的带货能力虽然难以比肩头部主播，但是每场做到几百或几千的场观，单场成交几万
甚至几十万，还不算太难。

细心的人，可能已经发现了，抖音信息流已经开始能刷到直播间了。也就是说，在抖音，直播和短视频
【内容同权】，直播已经成为和短视频并行的内容形式 。

只要直播间内容出众，就能从4.8亿日活中瓜分流量。

所有的细节，都透露出一个信息，今年抖音的大主题就是：带货。

当平台红利期来临时，值得你以最高速度去尝试、演化、去探索，博一个大未来。

下定决心，就躬身入局！

四、最后的话

上海抖音直播带货告诉你现在的直播带货，是从今天起，最简单的直播带货，再往后只会越来越难。

直播带货逻辑简单，门槛并不高，最难的就在于：很多人总觉得短视频、直播带货需要很大的学习成本
和投入成本。但是抖音是内容为王的平台，只要先把视频内容质量做好了，后期不管是涨粉还是直播带

货都是很容易的。
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