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就拿很多投资者都在咨询的，耐克阿迪折扣店项目来说，加盟开店并不复杂，只要手上有个十几万，瞬
间就能启动一家这样的门店。但能否真正赚钱，能否赢得消费者，必须商业本质来分析，即品牌折扣店
对消费者的真正价值所在。

不可否认的是，没人不喜欢大品牌商品，只是每个人的经济收入不同，迫使很多消费者不得不去选择非
品牌商品，至于质量能否得到保证，就看自己对产品的鉴赏能力了，有时还需要一点运气。但中消费者
对产品提出了更高的要求，都是运动鞋，为什么消费者就喜欢买耐克阿迪？品质是一方面，还有品牌形
象价值在里面，部分中消费者可能会更看重后者。正是基于品牌价值，再加上价格相比专卖店更加亲民
一些。因此，耐克阿迪达斯折扣店成了受投资者追捧的创业项目，而这些都是针对消费者端分析的，具
体一定代表性的商业模式。而对于投资者来说，开店模式并不复杂，现在市场高度透明，什么问题在互
联网上都能查得到，可能有技术含量的就是“经营”。不要小看了这两个字，同样的门店，同样的生意
，不同投资者做，有着不同的利润规模。有了稳定的货源，有了一定的资金，有了不错的门店位置，但
未必能真正赚钱，“淘金的关键在于把握经营过程”。投资者在开店的天就应该知道自己未来所面临的
，可能会存在的问题，有没有应对方案？不要抱着试试着的态度做项目，任何可控或不可控的因素都要
想清楚，才会做到心中数，步伐不乱。

 

“如果不是国际大品牌产品，即使折扣力度再大，也难以吸引众多消费者追捧，这就是品牌的力量。“

现代人消费观念发生了很大变化，品牌商品消费越来越多，不管与非品牌，消费者对品牌的识别能力越
来越强，无论是服装店，还是零售店，出售的任何商品都是有品牌的，人们根据品牌的度来预估产品的
质量好坏，那些的，耳熟能详的，品质保证的品牌总是受消费者欢迎。

对于鞋服领域，品牌的价值体现的更是淋漓尽致。无论你去逛步行街，大型购物广场，繁华商业街等，



一眼望去，每家门店都在依托某一品牌为消费者提供产品或服务。品牌消费几乎成为一种潮流，大部分
消费者在对相对产品进行消费时都是基于品牌，这也是为什么我看好耐克，阿迪达斯这样的国际品牌折
扣店项目的主要原因之一。

另一方面，对于实体零售的创业者或投资者来说，耐克阿迪折扣店项目的吸引力就是基于品牌价值所带
来的高利润空间。大家都知道，一双耐克正品正价运动鞋的价格从几百到几万元的价格都有，即使3000
元的运动鞋，放在耐克折扣店里出售，价格也需要1200元到2300元之间。可是，这对于消费者来说，已
经节省很多了，耐克折扣店怎么样？，那么再算一下，耐克折扣店的经营者能赚多少呢？

一般来说，耐克阿迪达斯折扣店的主流商品供货价格在2-4折，也就是说，3000元的运动鞋的采购价在600
元到1200元。所以，耐克阿迪折扣店的经营者的利润区间在600元到1100元。出售一双运动鞋就能赚这么
多，这么高的利润谁不动心？现在市场越来越透明，消费者也变得越来越精明，出售假货难以持久，早
晚有一天会败露，终还要承担法律责任。正品货源是开店的基础，并且品牌会给实体零售店带来很高的
品牌价值效应，虽然品牌商赚走了品牌价值的大部分利润，但是对于实体零售来说，所能分到的利润依
然可观，更重要的是，投资者可以依托品牌效应迅速开展线上线下营销业务，这一点对于实体零售店的
业绩至关重要。

 

1. 顾客不满意就可以直接退货，不需要理由。

众所周知，线上电商都是七天无理由退货的，因为互联网选购商品与实物选购有很大差别，仅仅通过图
片或视频是无法判断商品是否达到自己的选购标准的，所以，退货率自然比线下实体店高很多，但从趋
势来看，退换货几乎成为一项标准化服务，消费者也养成了不满意就退的习惯。很明显，如果线下实体
店无法满足消费者的退换货需求，自然会让顾客不爽，那些推诿，推脱，少退钱等小花招干脆放弃，线
下实体店必须与电商对齐，做到无理由退换服务才行。

2. 让顾客感受到真实，专业导购做专业化服务。

其实，线上的购物体验并不好。商品展示与实物通常存在很大差距，这也是线下实体店的优势所在，所
以，实体经营者必须利用好这一优势，通过专业化服务，帮助顾客选择更加理想的商品。特别是鞋服行
业，一个专业化导购员是至关重要的，它可以帮助顾客选择性价比高的商品，以及如何穿搭，如何保养
等知识类内容服务，这不仅可以促进交易，也让顾客切身感受到真实的购物体验，从而提升再次到店选
购的概率。

3. 提供增值服务，让顾客再次登门光顾。

买不买没关系，小礼品常备。如果说电商在价格上处于优势，那么线下只能通过增值服务来吸引消费者
了，这不是一个营销策略，这是一种消费者心理不平衡心态。大家都知道线下房租费用很高，而这部分
费用也是加在商品里由消费者买单的，消费者不傻，对于大众经济型消费者而言，自然不愿望承担这部
分费用，转而选择线上购物，即使你的东西再好，价格也会迫使他们不会选择实体店。所以，消费者心
理再平衡是线下实体经营者需要思考的，增值服务可能会额外地增加运营成本，但的确是吸引消费者再
次登门光顾的有效手段，只要控制好利润与成本就好。

 

阿勒泰地区耐克阿迪达斯折扣店是正品么？-奥莱体育(在线咨询)由三河奥莱体育用品有限公司提供。三
河奥莱体育用品有限公司（www.sanheaolai.com）是河北 廊坊 ,服装鞋帽代理的企业，多年来，公司贯彻
执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在奥莱体育领导携全体员工热情欢迎各界
人士垂询洽谈，共创奥莱体育更加美好的未来。同时本公司（www.aolaiyundongsports.com）还是从事正
品阿迪达斯折扣店加盟，正品耐克折扣店加盟，耐克阿迪达斯折扣店加盟费用的服务商，欢迎来电咨询
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