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说一个实例，我朋友小张，他在当地开了一家耐克，阿迪达斯品牌的折扣店，没有疫情之前，他们的生
意还行，但是却没有前几年好做。而这次突如其来的疫情才让他看清楚传统实体店的脆弱。但他是一个
思路转变迅速，善于学习的人。他通过朋友圈，直播等形式吸引喜欢耐克，阿迪达斯品牌的粉丝，然后
进行线上交易，线下发货。正是基于这个销售方式的转变，他们不仅没有亏损，还做到了可观的盈利。

事实上，这就是新零售的雏形。随着未来互联网技术的应用与发展，物流的专业化，实体店成本透明化
，生产专业化，仓储管理专业化，线上交易便捷化等基础建设的完善，未来线上线下融合的会更加迅速
。到那时，不仅商业运营成本大幅降低，消费者也会在这场零售业改革当中享受到实惠。

对于任何品牌来说，如果以专卖店的形式下沉到三四五线城市，可能有些难度，原因在于当地的消费水
平，但是，如果以折扣店的形式去开店，那就可以发挥价格优势，匹配当地的消费水平，在品牌效应的
带动下，在三四五线城市开品牌折扣店是一个完全有利可图的项目。

三四五线城市的开店成本要小于一二线城市，同时，竞争也不那么激烈，这也是为什么地级市的品牌折
扣店越来越多，越来越火的原因。但这必定是一项不小的投资，投资者在考虑市场前景时要一些，要知
道，经营好一家品牌折扣店不仅拥有正品货源，还要考虑选址，装修，导购培训，消费者运营等内容。

投资者必须对自己所具备的优势与劣势有着清醒的认识，如果万事具备，只欠东风，那就要果断出击，
占据有利的门店位置开店，发挥自己的优势，强化市场营销与供应链关系，增强对客户的服务与选品水
平，前景还是不错的。

 

本土化营销策略让投资者看到巨大的创业机会。这是品牌折扣店独有的竞争优势，但在执行层面需要严



格遵循其策略，使投资者的折扣店长久保持竞争力。

1. 选品策略

虽然折扣店所出售的是品牌“过季款式”以及“断码货品”。但不意味着选品不重要，有条件的折扣店
应该建立专业的采购团队，耐克折扣店如何找货源?，针对货品进行精选。通常来说，过季款式只限在一
年内，并且质量上有一定保证，不能褶皱，不能有尘土。这需要库管精细化管理。并且选品策略可以基
于营销数据来优化。

2. 价格策略

作为一种品牌折扣店，其针对的是部分追求品牌却又经济实力不足的消费者，对于这些消费者而言，尽
管折扣店销售的是过季商品，却仍不失为他们的爱，但与国外名品折扣店的迅猛发展相比，国内的名品
折扣之路却坎坷颇多，这与他们尚欠成熟的定价策略有关。在中国大众型消费市场当中，成本的有效控
制和利润空间的保障意味着可以寻求更多价格方面的灵活性优势，从而吸引消费者，但在现实中却并不
容易做到，这需要经营者不断探索。

3. 营销策略

再好的商品也需要一定的营销策略才能提升业绩。促销是营销策略当中的常用战术，但还有很多其它方
法。“利用品牌度”进行营销也是一个好办法。特别是线上营销策略，折扣+品牌对消费者是有很强的
吸引力的，围绕着这个策略可以产生诸多传播内容。从而吸引更多消费者关注，提升销量。

 

阿克苏地区阿迪达斯折扣店怎么加盟？-奥莱体育(在线咨询)由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥
莱体育用品有限公司（www.sanheaolai.com）有实力，信誉好，在河北 廊坊 的服装鞋帽代理等行业积累
了大批忠诚的客户。公司精益求精的工作态度和不断的完善创新理念将促进奥莱体育和您携手步入辉煌
，共创美好未来！同时本公司（www.aolaitiyusports.com）还是从事正品耐克阿迪达斯折扣店加盟，耐克
阿迪达斯加盟费用，耐克阿迪达斯加盟政策的服务商，欢迎来电咨询。
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