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网络易站通发布软件促销组合方式有哪些？

促销是网络营销易站通发布软件的重要手段，通过网络促销消费者可以通过互联网主动搜索信息，企业
可以把注意力更集中于目标顾客。

网络促销的常用方式有拉销、推销和链销。

拉销，网络营销中，拉销就是企业想办法吸引消费者访问自己的站点或其它应用，让消费者浏览产品页
面，作出购买决策，进而实现产品销售。网络拉销中，重要的是企业要如何推广自己的站点和应用，吸
引大量的访问者，把潜在的顾客变为真正的顾客。

推销，网络营销中，推销就是企业主动向消费者提供产品信息，让消费者了解、认识企业的产品，促进
消费者购买产品。

链销，网络营销中，互动的信息交流强化了企业与顾客的关系，使顾客的满意程度增大是企业开展网络



链销的前提。企业使顾客充分满意,满意的顾客成为企业的种子顾客，会以自己的消费经历为企业作宣传
，向其他顾客推荐企业的产品，使潜在顾客成为企业的现实顾客，从而形成口碑效应，后面形成顾客链
，实现链销。

网络营销易站通发布软件的日常维护需要做哪些工作？

随着移动互联网时代的到来，流量越来越呈现碎片化、多平台化发展，传统的网络营销易站通发布软件
模式已经不能达到企业的网络营销需求，所以需要打造一套完整的、多平台的整合互联网营销思路，以
形成一个网络营销的闭环。既然是网络持续的推广运营，所以日常维护也十分重要，关乎到网络推广的
长期受益状况，只有做好维护工作，才能使整个推广过程更圆满。那么如何做好日常维护：

1.网站内容贴合实际而且要新颖

2.内置链接需要健康有质量

3.多元且质量高的外链接

4.时刻监控分析网络推广情况的效果

其实网络易站通发布软件的维护工作是日常性和重点性相结合的，在抓关键的同时还要及时做出一些调
整，少了哪项维护环节都不行。而且随着社会的发展，维护工作也需要适当的调整，但是目的是明确的
，就是促进网络推广的更好发展。

过于急功近利，是导致网络营销易站通发布软件没有效果的罪魁祸首

在网络易站通发布软件上混了这么久,发现一个非常普遍的现像,可能80%的人都会这样,而做网络营销一定
不要急功近利,反之效果会越差。主要症状：

A、每一次投入都希望能够见到收益，过于追求单次推广的效果。

B、缺乏对用户信息收集意识，认为互联网就应该一次成交。

C、每一次推广都是分开、独立的推广，所有推广之间没有相互关联。

D、缺乏推广核心，没有将网络营销分为前端、中端、后端三个阶段实现营销。

对症下药：

A、首先清晰知道我们需要的结果是让用户成交还是拿到用户的联系方式，这两者之间在互联网营销中
差异非常大。



B、学会建立用户信任，用户不成交的原因无非就三方面，无兴趣、无信任、没有刺激成交。

C、给予好处留住用户联系方式，便于二次销售或者是追销。

D、包装一套免费赠品，用于用户留下联系方式给予赠送（必须非常有价值）

E、学会三个环节，前端：建立用户兴趣，在该环节将策划一套我们产品与行业竞争对手的差异化，并且
告知用户如果他购买这个产品能够得到哪方面的改变以及解决它哪方面的问题，我们产品优势亮点。在
该环节不要着急成交，因为该环节如果我们目标是成交，那么我们会流失非常多有兴趣，无欲望的用户
，所以我们需要建立鱼塘，以赠品或者是超低价引入，该环节需要的就是用户体验和了解，为中端信任
建立做铺垫，在成功建立兴趣之后给予用户好处刺激留下联系方式，前端环节结束。

F、中端：建立信任，清晰明确告知用户使用我们产品带来的改变，成功案例、消费者声音、资质、荣誉
、企业实力等等，告知用户选择该公司的可靠性以及产品为什么好的原因所在。

G、后端：成交环节，建立刺激成交系统，需要将购买我们产品的好处与用户能够得到的东西一一进行
告知，并且采用以及限时限量刺激紧迫感，让用户可以立马做出结论。
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