
询义和光普 友声条码收银称一体机 眉山条码收银称

产品名称 询义和光普 友声条码收银称一体机
眉山条码收银称

公司名称 成都义和光普电子商务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 成都市武候区磨子街新棕北大厦1311

联系电话  13018267463

产品详情

随着人们生活水平的提高，人们对水果的消费需求大大促进了水果行业的发展。

eshop小象称重针对水果行业的进销存管理开发的在线管理系统，完善的系统功能，

帮助商家迅速占领市场，提升效率，提高业绩。

软件特色

要货有求必应

定制门店要货模版，水果店条码收银称，方便门店快速要货，提高门店要货效率，

又解决了配送中心采购的货门店没要，配送中心采购的货不能

全部分配到门店问题，降低配送中心损耗

     配货使命必达        

       实行强配管理，保证水果鲜度好时及时分配到门店卖出多

       的价格，降低了配送中心的损耗风险。

水果分级，商品利润做大化

根据品质分级定价，有助于快速调整营销策略，减少商品

损耗，提升商品毛利转化



     预防作B  

       称重、收银数据异常、PC秤操作异常，可以通过

       系统找出异常原因，先交款再对账，

       有效预防收银员作B，耐克斯条码收银称，减低门店损耗；

多种支付，提率

支持支付宝、微信、京东钱包、翼支付、QQ钱包

盒子支付、享钱支付等，一步到位，复兴乡条码收银称，

告别排队结账，免找零，收银效率更高。

     按签制作，加工有序        

       支持鲜榨果汁和加工饮品的价格标签打印，在杯中贴上标签，加工台制作和收银明码标价，
加工制作有序。

影响超市营业额增长的原因

       从顾客与门店营业额角度来看，超市的营业额是由顾客购买产品的单价与顾客的购物数相乘
而得，一方或两方增加时，营业额就会上升。

从顾客以及客单价角度看到了社区型超市的业绩提升存在着一定的难度，但是也不是说没有解决的办法
。主要的是我们要抓住重点即社区型超市就是以服务社区为前提就应该从这方面进行着手:

1、 增加经营项目。正是因为社区型超市的此种局限性和发展的空间，应该把增加经营项目列为首位目
标，切不可以惯有的经营方式进行。应该把一些以前没有但周围群体需要的经营项目纳入到新的经营当
中来，从而达到提升整体经营业绩的目的。

2、 提高有效商品的引进。中小连锁超市的商品定位都是一样的规模，一样的布置，而这种模式正是制
约和影响其在社区发展的主要问题，应该突破这种经营方式，进行统一连锁地区划分的经营变动使门店
在不同的社区范围内形成各自的特色格调，从而成为社区内的小型购物中心。

3、 增加消费者的入店次数。固定的消费群体以及固定的消费使得顾客已经形成一种潜在的消费时间段
，例如有部分人喜欢在周日进行统一购买有些顾客喜欢在周三进行购买等等，那么就要突破这种消费的
模型，使周围的消费者变每周一次为两次，这样就要前边两项的支持和配合才能把消费者吸引进来。

4、 进行商品的的错位经营。所谓的商品的错位就是指和竞争门店的商品进行错开，以顾客的需求为主
要目标，而与其他大型竞争和小型竞争者之间实行错位经营，从而避免过多的竞争一致影响到毛利率的
提升。



当然以上所提到的几点也不是很，比如在服务质量等方面也要进行必要的调整，总之从每个细节做起相
信你的门店的销售一定会有所提升。经营小型超市不要太大，但要精，经营品种要多，包括日常用品，
友声条码收银称一体机，蔬菜，电话超市。要做好超市的生意，关键是要了解超市的经营特点，并能找
出相应的对策。

秤重锁定：

基于PC秤硬件，此类型的秤有稳定取重功能。在操作取重的时候，系统会锁定读取的重量，显示在商品
明细的中。

如果是普通电子秤硬件，把商品放置在秤上，在系统中按下商品选择按钮时，会直接读取秤的读数，显
示在商品明细中。

无论哪种类型的秤操作，下一次称重的重量不会影响到本次读取的重量。

商品批次管理

商品档案独立维护批次管理属性，批次管理贯穿整个采购、配送、零售、批发、库存管理。

可查询批次有效期，按制定时间查询过期商品。 

询义和光普(图)-友声条码收银称一体机-眉山条码收银称由成都义和光普电子商务有限公司提供。成都义
和光普电子商务有限公司（www.gp193.com）是一家从事“收银会员管理软件开发和销售,收款机,条码电
子称”的公司。自成立以来，我们坚持以“诚信为本，稳健经营”的方针，勇于参与市场的良性竞争，
使“义和光普,思讯,思迅软件,商鼎,在线进销存,商锐,eShop”品牌拥有良好口碑。我们坚持“服务为先，
用户至上”的原则，使成都义和光普在其它中赢得了众的客户的信任，树立了良好的企业形象。
特别说明：本信息的图片和资料仅供参考，欢迎联系我们索取准确的资料，谢谢！
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