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重庆韩祯伊男士美容多少钱_江北士美容效果

重庆韩祯伊男士美容多少钱_江北士美容效果，护肤一直都是美容当中为受人关注的话题之一，而关于护
肤的方法相信大家也都知道不少了吧。那么美容护肤的技巧都有哪些呢?下面小编就为大家带来美容护肤
的窍门，帮你养出好肌肤!

美容护肤小窍门

1.牛奶美白

首先，准备20ml牛奶，然后将牛奶放置在冰箱中大约10分钟。接着，取化妆棉浸泡在牛奶中，用温水洗
脸打开毛孔之后，将化妆棉敷在脸上。静待15分钟后，用清水洗干净脸部。长期坚持使用牛奶敷脸，可
以让肤色变得白净均匀。

2.白醋洗脸美白

白醋可以抑制脸部的黑色素生成，起到美白的作用。用一个脸盆，装进三分之一的温水，再加入少量的
白醋混合在一起，搅拌均匀之后用来洗脸。早晚各使用一次，30天之后可以看见肌肤明显变得白暂!

3.淘米水洗脸美白

在生活中，淘米水是常见的。在煮饭的时候，不要急着将淘米水倒掉，用来洗脸可以起到很好的美白效
果。留下淘米水之后，再加入大约1倍的温水混合在一起，晚上用来洗脸美白。重庆韩祯伊男士美容多少
钱_江北士美容效果

开美容院好还是日化店好赚钱呢



开美容院好还是日化店好呢？随着人们保养意识的增强，美容化妆成为不少女中不可或缺的部分。那么
如果想投资开店，究竟选择哪个项目好？下面普丽缇莎小编给大家详细的分析下。

开日化店：

在城市的大街小巷中坐落了不少日化店，它们主要以销售日用化妆品、洗涤用品以及各类的生活用品为
主，面积不需要太大，通常在一百平方米以内。不过投资日化店的成本可不低，其包括房租、装修、设
备、广告宣传、人员工资、产品货款等费用。

1、房租。50平方米的日化店，房租费用每月5000—6000左右，如果位于城市的闹市区，免费美容培训，
则费用高达数万元。

2、装修费用。按照每平方800计算，50平方米的日化店，装修也需要4—5万元。

3、设备采购。譬如前台、展柜、商品架、收银设备等，总花费需要3-5万元。

4、广告宣传。开业之前，需要做广告造势和宣传，大概1万元左右。

5、人员成本。50平方米可以聘请2位员工，免费美容美甲培训学校，每月底薪2000元左右。

6、产品费用。开店之前需要采购产品，大概需要4-5万元。

总体计算，开一家50平方米的日化店，所需的投资成本在15万到20万之间。那么开美容院需要多少钱呢
？事实上，开美容院要比开日化店划算很多，一家不到100平方米的美容院，总投资只需要10万左右。

开美容院好还是日化店好？与日化店投资流程类似，开一家美容院需要经过选址、装修、招聘、培训以
及开业等环节。其中房租每月费用在5000—10000元左右，装修费用在5万元以内。因为开设小型的美容
院，装潢设计风格以简约、温馨、明亮为主，所以只要控制好预算，装修的费用并不高。

除此之外，开美容院需要人员成本、产品设备仪器采购费用以及相关手续费用，不少的投资者因为和专
业的美容院加盟品牌合作，所以节约了采购的成本，只需要1-5万元。但是和日化店不一样的是，美容院
是暴利项目，不仅低风险，高利润，美容，而且回本很快。

客毕来教你美容院如何搞活动拓客

做活动之前要做如下准备：

一、确定活动主题、活动内容、活动日期、活动周期，活动所要用到的礼品以及相应的物料，做好活动
预算

二、活动的政策，是美容院的敲门砖的项目，真正能够打动顾客的政策，平时除了高顾客可享受到外，
其他的都很少能够享受到，对于老顾客要给予更多更好的优惠政策。

对于那些转介绍很多的顾客，有很多相关奖项，如伯乐奖，慧眼奖，知音奖等，一律以实物形式发放，
如旅游，餐券，手机等，如果此奖品顾客不拿，在美容院可充抵现金，并以2倍系数做价。

三、根据活动主题开展服务整改，将美容院服务整改事宜全部通过宣传造势，让全体顾客知情，同时每
个美容师做自己客户的客情，务必每个主要希望转介绍的顾客都要做一到二件感动顾客的事情



如给顾客送一些小礼品或者赠品，去顾客家串门或者上门为顾客服务，接待时增加一个针对性个性化的
服务。

四、整理全体老顾客的名单，按消费频次、消费金额以及沟通情况来分配给美容师。

顾客一般有三种情况

1.端顾客，有很强的消费能力，很好说话，跟着美容院也已经多年，给美容师或者老板关系都非常的不
错，对于此类顾客通知与会即可，免费化妆美容培训学校，不需要做任何销售工作，可被聘为宣传大使
，这样的顾客只占到顾客总数的20%

2.顾客，重感情强过重利益的顾客，消费水平属于中等，同时对美容院与美容师都非常认可，美容师推
荐的产品基本上都会购买。

3.普通顾客，消费水平一般，偶尔来一次，所以对美容院的认可还处于成长阶段，对美容师也不是很熟
悉，对于此类顾客应该按照先易后难的方法进行操作，打开局面，促使购买。

免费化妆美容培训学校-韩祯伊(在线咨询)-美容由重庆韩祯伊文化传播有限公司提供。免费化妆美容培训
学校-韩祯伊(在线咨询)-美容是重庆韩祯伊文化传播有限公司（www.cqhza.com）升级推出的，以上图片
和信息仅供参考，如了解详情,请您拨打本页面或图片上的联系电话，业务联系人：阿戴儿。
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