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定制包装盒的好处消费者喜欢的包装

定制包装盒的好处消费者喜欢的包装。人们常说：“您永远不应该凭封面来判断一本书”
，但是在推销您的新产品时，在外在的包装与里面的东西同等重要。大公司对此非常了解
，他们很可能会设计出诱人的包装来吸引目标人群，因此他们可能会走很长的路。如果您
想与同行品牌竞争，那么产品的每个细节，包括产品包装设计，都需要引起高度重视。当
然了，产品质量在决定公司的成功中起着作用，但是产品包装是使消费者说服首先购买商
品的要素。市场调研研究表明：尽管人们不了解产品或没有使用过产品的经验，但大多数
顾客（约68％）愿意购买现成的产品（如果包装好看）。在其他市场调研中，发现精致的
产品包装是消费者重复购买的重要因素。比在线评论和电视广告更强大。换句话说，包装
不仅仅满足于视觉。以下是一些令人信服的原因，说明包装的影响力似乎比看起来更强大
：引人注目的包装吸引了人们的注意力：在装满不同品牌相似产品的架子上，如果新产品
的包装在人群中脱颖而出，就更有可能吸引顾客。一致的包装设计是可识别的：尽管时不
时看到新产品的包装令人耳目一新，但人们还是很乐意从熟悉的品牌购买产品。这并不意
味着包装需要保持多年不变。它必须在颜色选择，图形，版式，材料和形状上保持一致。
包装的作用是保护产品：消费者希望购买一种产品，从产品出厂到使用之间，这些产品都
保持外观，形状和整体质量不变。以这种方式设计的坚固材料激发了买家在购买商品时的
思想信心。
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定制马口铁罐包装时应考虑的5件事1.确定产品销售渠道在定制产品包装之前，要做的个
重要决定是确定您的销售渠道。零售商店，运输对包装具有不同的法规和标准。了解销售
渠道后，我们的包装团队就可以专注于在运输功能，存储空间，结构完整性和安全性以及
成本方面设计的包装。从一开始就确定包装设计方向，可以减少时间和成本，并更快地进
入市场。2.包装材料的选择根据产品的结构完整性，外观和产品的受众。合适的包装材料
包括：材料价格，进料渠道，安全要求和展示的组成。包装材质有：瓦楞纸包装，刨花板
包装，马口铁包装盒；包装的结构有：方形，异形，圆形；这些都对销售造成重大影响。
3.包装的图形说到适销性，您可能已经想到了这一点：图形。包装的图形设计是的功能之
一，确实可以使您的产品在货架上脱颖而出。根据您的价格范围，销售渠道和市场，不同
的图形设计元素可以成为您的突出功能。应根据您的目标客户仔细考虑所使用的颜色和表
面处理（光泽，柔软手感，水性涂料等）。4.结构设计包装的结构设计应考虑很多因素，
例如尺寸，安全性，耐用性，货架空间和存储空间。选择大小，设计和材料的重要性将影
响您的成功。除了设计美观之外，包装的结构设计还必须适当地固定和保护产品-无论是
从架子上掉下来还是在运输过程中从卡车扔到卡车上，都应加以保护。5.包装成本与产品
价格在对包装做出终决定时，重要的是要考虑价格因素。根据您的产品价格和行业标准，
此终价格可能会有所不同。通常建议将产品价格的百分比设置为包装成本的目标-这对您
来说很有意义，具体取决于您的受众和销售渠道。对于化妆品行业这样的行业，品牌和美
学外观对于使产品下架至关重要，因此，您需要在包装上花费更多的预算。对于主要关注
运输便利性和结构安全性的电子商务商品，您也许能够以更低的成本找到理想的包装。

简析铁盒包装色彩设计对消费行为的影响一款热销商品的必备条件：一是商品质量要达到
标准，二是包装造型设计和色彩运用十分巧妙，特别是在看“颜值”的当下，商品有精致
的包装造型和视觉吸引力，促进消费者的购买产品，带来销量的增长。在商场里，我们都
会发现一种现象：一些商品我们对其特性、质量甚至功效都不了解，但是看到它的包装和
色彩我们就很喜欢，就会认为此商品较为。反之，有些商品从视觉的角度眼看上去就会给
人以劣质、低端的心理感受。根据相关科学研究发现，商品包装能激发消费者的消费动机
。为什么包装会给消费者的心理带来如此之大的认知影响，从包装视觉的角度加以分析，
以探讨铁盒包装造型和色彩对消费者消费行为的影响，以及反思包装形态带来的效应。消
费者购买商品的心理活动。首先是对商品的认知过程，也就是消费者对商品的感知、注意
和思考。消费者首先是通过感觉了解商品的外形、颜色、口感、气味等特点，这就是说消
费者对商品的认知是从商品的表面特征开始的；然后消费者还要了解其基本功能、价格、
产品质量以及其他的内在属性。消费者从借助于感官接受了有关包装产品的不同信息，形
成了感知，到心理指向某种特定的包装产品上，引起注意，消费者注意了包装产品，就会
引起思考，通过思考过程，消费者就易于做出购买决策。在当今社会，商品极大丰富，消
费者可挑选的余地十分之巨大。但是面对琳琅满目的商品，消费者对其认知是从外包装开
始的，因为外包装给消费者提供了视觉感受。具有艺术性和时代个性化特点的商品包装，
往往能唤起消费者的兴趣，诱发消费者的购买动机。
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