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产品详情

?‘百电’挺立，看咻电共享充电宝如何突出重围

共享充电宝一经面世，就引来了腥风血雨，行业仿佛进入野蛮生长黑暗期，
“恶xing竞争、砸机器”，“专利纷争”等话题多见报端。

但经过几年沉淀和过筛，共享充电宝的模式已形成稳定。首先需求是真需求，成本相较共享单车也能得
到控制。目前共享充电宝的收入来源还是租金，成本包括入驻商家的入场费、运营以及收入的分成。

但情况往往是这样的，新款共享充电设备代理加盟费用，越赚钱的点位成本也越高。有负责人透露，他
们投放充电宝对会根据商家的流量去测算，商家才会合作。因此个别热门场景，如KTV、酒吧、餐厅等
商家成为共享充电宝企业竞争的对象。怪兽、搜电、来电、乐电、PP充电、河马充电、小宝充电、创电
、放电科技和泡泡充电，“百电大战”早已拉开帷幕，这种情况下，那咻电共享成电宝又如何突出重围
，在市场占属于自己的份额。

咻电共享充电宝有自己独特的优势：

1. 使用阿里云服务器，稳定性、可靠性更高；

2. 充电效率更高：可8个槽位同时充电；

3. 安全性更高：槽位没有充电宝时不供电；

4. 借还效率更高：借用设备弹出时间更短，归还时押金退还更快；

5. 支持远程维护，远程升级



6. 材质升级：采用PVC材质；

7. 充电宝电量低于40%不弹出；

8. 外壳采用磨砂平面，质感更好；

9.内置弹簧式顶针，不弹出概率为1/1000；

10.机器新增电源识别器，可随时开关，更节能；

11.所有充头为贝斯特专为咻电开模，材质为贝斯特出口欧洲标准；

12.支持苹果PD2.0/3.0，ViVo.oppo手机vooc，华为aton等快充协议，一般手机一小时满电。此为技术快充
，不伤手机。

免押金：微信、支付宝，均有机会充电免押金！

广告精准投放，根据店铺性质选择性投放，

商户收单系统、多种其它营销功能、

其它综合性的服务体系......

咻电，不仅仅是共享充电宝！

共享充电宝借了不还有啥后果？充电头网亲身体验—咻电科技

早前，我们做过共享充电宝的体验评测以及拆解评测。拆完后发现悲剧了：有的拼不回去了！索性全都
不还了，然后就有了这篇文章的诞生。

我们一共借过5款市面常见的共享充电宝：咻电、友电、云租电、来电、云充吧。接下来挨个考证一下借
了不还有啥后果。

1、咻电

咻电是唯壹一家免收押金无门槛即可借走的充电宝，微信扫码预存3元即可免费使用3小时，通过机身键
盘输入动态密码才能开机使用，使用时长超过3小时才会扣除这3元费用。

2、友电

友电押金为100元，长时间不还的话同样会像上图所示押金被扣。

共享充电宝借了不还有啥后果？充电头网亲身体验

3、云租电



充电输入接口并没有另几款都带有的Micro USB接口，仅有触点，必须通过租赁机才能对其进行充电。这
意味着电量耗光之后只能归还，新款共享充电设备代理加盟费，否则对你来说只是一块废品。

4、来电

来电押金同样为100元，芝麻信用600分以上免押金。实测长时间不归还（10天左右）系统会显示“已换
购”，意思就是你花100元买下了这块充电宝，其实也就是扣掉了你的押金。采用“芝麻信用600分以上
免押金”方式的童鞋也逃不掉，超时不还也是会直接从你支付宝里扣钱的。

共享充电宝借了不还有啥后果？充电头网亲身体验

5、云充吧

云充吧押金也是100元，芝麻信用600分以上免押金。长时间不归还（13天左右）的话，押金也是会被扣
掉的。同样的，使用芝麻信用免押金的话，到时也会自动从你支付宝里扣除押金。

共享充电宝借了不还有啥后果？充电头网亲身体验

总之，共享充电宝在借还系统方面做得还是比较完善的，并没有什么漏洞可钻。据悉，有的共享充电宝
平台设有健全的信誉系统，新款共享充电设备代理加盟品牌，租借不还累计达到一定次数将被拉黑，以
后再也不能租借充电宝。所以，作为一个应急用的产品，大家记得用完及时归还，否则将有损信誉。再
说了，100元押金换来一个不带快充的充电宝还是比较亏的。

咻电科技

   咻电科技有限公司是一家专业从事高新技术研发和智慧场景社交为主导的创新型企业。我们坚持以
的服务品质、专业安全的技术服务实力，为不同群体的用户提供更好更的服务。

   公司拥有百人专业技术团队经过长时间的努力与发展终于研制出一款方便用户使用、符合大众创业
万众创新的共享充电宝——咻电。全国拥有21个市场运营分公司，南宁新款共享充电设备代理加盟，100
0人以上的市场运营团队。

7月16日，移动互联网大数据监测平台Trustdata发布了《2019年中国共享充电行业发展分析简报》。报告
显示，2019年共享充电市场总体实现了稳步增长，全年用户规模达到了1.5亿人次，并渗透至商场、餐厅
、机场及休闲娱乐等主流消费场景。

报告显示，共享充电终端已渗透至商场、餐厅、机场以及娱乐消费场所。其中商场渗透率为61%，餐厅
渗透率为55%，机场为54%；共享充电使用模式已从押金租赁转变为信用免押，信用免押订单超过九成。

用户方面，共享充电用户一二线城市占比过半，四线和五线城市增速明显较快；在30岁及以下用户占近
七成，其中商务人士占比蕞多；2019年共享充电用户中，安卓用户与苹果用户占比相当，苹果用户使用
频率相对更高。

从用户的使用习惯来看，高频用户年均使用共享充电宝50次以上，平均每周都会借用一次。通过支付宝
和微信启用共享充电宝占比分别是66.8%和33.2%，用户更偏好支付宝免押金租赁充电宝。



在报告分析还指出，共享充电行业的经营模式已实现了从押金租赁到信用免押的变迁，其中以支付宝芝
麻信用为代表的商业信用分发挥了重要作用，而支付宝端承接免押租赁的小程序扮演了这其中的重要角
色。

过去一年，共享充电免押订单占比达到了95.4%，逾期率低于0.5%。

新款共享充电设备代理加盟费-咻电科技(推荐商家)由四川咻电科技有限公司提供。四川咻电科技有限公
司（www.xiudianer.com）是从事“共享充电宝U800,共享充电宝U600,共享充电线L2000”的企业，公司秉
承“诚信经营，用心服务”的理念，为您提供高质量的产品和服务。欢迎来电咨询！联系人：贺经理。
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