
如何给自己的产品做市场营销方案，微三云营销系统源码

产品名称 如何给自己的产品做市场营销方案，微三云营销
系统源码

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

如何给自己的产品做市场营销方案，微三云营销系统源码

复杂问题简单化，简单的事情重复做，这才是当今市场营销高手的风凡。

很多企业商家，生产厂家，代理商家，有了好的产品，最头痛的事就是缺少客户，不知道如何让产品价值倍增，那么四川微三云运营策划部的伙伴们可以告诉你，首先，你应该对自己的产品做一份详细的市场营销策划方案，找到核心问题，解决企业营销问题（具体到引流、转化、裂变），这样才能有规划，有步骤地做好市场，并且可以持续有效的复制下去⋯⋯

而市场营销策划，根本目的在于解决问题，不管你做了多少调查，整理了多少数据，你最终的目的都是为了找到问题在哪里。这部分的工作就是其他答案所说的：市场调研、竞争者分析．．．找到问题后，就要开始解决了，没有流量怎么引流，转化不行怎么提升转化，老客户死活不分享怎么让他们分享．．．归根结底，都是一些非常通俗的问题，最简单的方法就是看行业案例。

框架答案讲的很清楚，无需赘述，你们缺的，是实用的工具，是能拿来就用的案例。

如何找到核心营销问题

１、分析数据从哪来，从这里找报告：
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２、百度关键词规划师

要说有需求的人都会上百度先搜搜，所以搜索量明显体现了消费的真实需求！还有比从这里了解更直接的方法吗？打开百度推广后台，假设你是做手表行业的，你搜索：手表

然后全部导出来，清洗数据，其实就是按照类别分类。

结果大概类似这样：

你就可以得到以下结论；

１、大多数用户并不了解手表行业和品牌，谁影响力大就信谁；

２、有２０％的认为是否是正品他们很关注．．．

所以知道问题在哪里了吗？要多做传播，要建立起人们对于手表品牌正品的印象．．．。

然后我们说找到了问题之后你怎么解决

最快的方法就是，看别人是怎么解决的！你知道的案例越多，你能发挥的空间就越大！

大多数中小企业主，最头疼的就是没客户。现在新媒体渠道这么多，到底用哪些好？

这里要提醒一下，新媒体只是渠道而已，不管是微信公众号、微博、今日头条还是各种论坛，甚至淘宝店、京东、大Ｖ明星资源，都只是渠道。你要找对你的生意最精准的渠道，就要思考你的生意产业链上下游都有些什么其他生意，这样你的新媒体渠道才能找的准！

假如你想要引流，给你看下面这个案例：

一个做甲醛治理的案例，靠线上１８个入口，客户翻了１０倍！

甲醛治理，主要针对新装修的业主，算是当地市场，所以希望能吸引当地流量。

而当地入口，无非以下１８个：

１、当地公众号；

２、当地小区公众号；

３、当地小区地推；

４、当地传媒；

５、当地媒体微博；

６、当地名人高端朋友圈；

７、当地名人微博；

８、当地微商；

９、当地论坛

１０、当地贴吧

１１、当地ｑｑ群

１２、当地ｑｑ兴趣部落

１３、当地百度推广

１４、赶集网

１５、５８同城

１６、百姓网

１７、咸鱼

１８、合作



用什么把客户从平台或者人那里拉来？一、建立自己的数据平台（入口）

二、微三云直播微视系统：开设网课，免费为大家讲解甲醛带来的危害，中间穿插大量产品信息；

三、微三云营销移动应用云平台：拼团、大礼包、送优惠免费甲醛检测，就算不买，还要赠送印有品牌信息的甲醛检测纸ｎ张，赠送给朋友免费检测。

具体如何拉客户？

１、买大Ｖ，买当地公众号，买当地媒体（从哪里买：镖狮帮你，可私信询问）

发表内容就是甲醛危害，ｘｘ帮你免费检测，加客/服就可以免费听课。希望得到更好效果的话，也可以策划一些事件，比如ｘｘ女孩长期住甲醛屋，得了病才意识到，然后推产品和服务。

２、玩转当地论坛、当地贴吧、当地ｑｑ群、当地ｑｑ兴趣部落。用大量小号推广自己的免费甲醛课程，并用其他小号做正面反馈。（从哪里买：论坛、贴吧营销，找镖狮，可私信询问）

３、分类信息网站：赶集、５８、咸鱼、百姓网，以低价售卖甲醛检测试纸，以套到需求人群；

４、百度推广，做百度竞价排名，用户精准（哪里买：找镖狮，可私信询问）

５、联合当地小区、微商、装修公司、房产中介等，一起办活动，邀请业主或者客户来免费听课，送免费试纸，成交就大家一起分成。

６、名人朋友圈。可以购买当地有名气的人的朋友圈转发或微博转发．．．

如果你想要转化，给你看下面这个案例：

先问你们一个问题，你们知道获取一个用户大概价格是多少吗？

对很多中小企业老板来说，并不在意这个问题，也不知道这个问题的答案，但是这个问题决定了你们是否能够盈利。

你想想看，你投入在网络上ＳＥＭ的钱、请大Ｖ推广的钱，做论坛推广的钱，做淘宝、做京东运营的钱，做微信代运营的钱，最终都要算在成本里。如果你算一算，这些从线上渠道过来的人，每个都价格不菲，他们也许会在你的淘宝、京东店购买产品，但是这个购买率能有多少，你真的能回本吗？

今天要讲的这个案例，是一个做装修的小公司，他们曾经年入百万还亏损，就是因为花了大价钱吸引来的客户，却难以转化成付费客户。我们来看看他们是如何扭转困境的

一、制作引流款产品扩展线上入口

购买百度搜索ＳＥＭ服务和同城竞价广告；

寻找新楼盘，地推发装修传单；

房产论坛发帖引流。

渠道找好了，那么靠什么吸引客户来呢？靠的就是引流产品：“免费服务”。

提出自己具有十年装修经验，只要有装修的意向的人都可以免费咨询，添加客/服的微信。

二、线上全面包围客户

只要有客户来，就让其他业务人员：老板、设计师、监理、工长都加上微信，所有人朋友圈每天转发成功装修案例，发实拍图，客户证言等内容。让潜在客户刷朋友圈的时候高频次看到这些内容。

三、业主社群营销

针对新开的楼盘，租房装修成样板房。并用两个号加入业主群（一个作为业主出现，一个作为路人出现）。在群里唱双簧，路人号在业主群里问哪里找到好的装修公司，业主号回答自己已经装修好，欢迎参观。同时在群里推免费装修咨询。

下面我们分析一下这个案例

１、入口一定要做好

这是客流来源的根本。因为装修本身是低频高价的产品，客户一般会在搜索引擎上搜索信息。所以占领百度、３６０、搜狗的竞价排名就很重要。像５８同城这种分类信息网站，也是相关人群的聚集地，可以考虑花钱搞定流量。但是供应商一定要选好，不然容易被坑，不知道怎么做的可以咨询我。

２、一定要制作好你的引流款商品



客户每天看那么多广告信息，为什么他们看到你的信息就要行动？这就看你的引流款产品做的是否到位了。比如此案例中的“免费装修咨询”就恰好打中业主的心，一是因为自己确实有装修需求，二是随便选装修团队怕被坑，三是不太知道自己家适合什么样的风格，而这个免费咨询，正好让客户放了心，反正不用花钱就给建议，何乐而不为呢？

３、全方位展示你的产品

让所有工作人员都加上客户，这招蓝标也用过，他们就是靠这个方法全方位打动客户的。也许你会问客户会不会烦。其实不会，客户正处在必须要做决定的阶段，他们非常需要你给他们一个必须选你的理由，如果这个理由足够合理，他们就会选。

而且，多个员工发的实拍案例，正是客户当前需要的。他会因此觉得这个装修团队是非常专业和可靠的，不然为什么会有这么多宣传素材？

４、做业主之间的裂变，最好就在社群

这个群是ｑｑ还是微信都可以，重点是可以触达其他客户。人们更加倾向于相信周围与他相似的人的意见，因为觉得他们是利益共同体。社群营销正是利用了人性的这一点。在一群里说话的一群业主，你几乎不会有任何戒心，特别是当你看到他装修的样板房，你的信任几乎就是百分百了。但是，在社群里，尽量把自己的身份调整成跟其他人一致，不要让其他成员觉得你只是想推销你的产品而已。

今天就给大家分享到这里，如有对以上内容需要咨询的朋友，可以进入我们的网站联系我们的客/服，或者搜索“微三云”公众号，我们用线上直播或者线下免费培训课程让你了解更多。

——————

——————

电商系统源码，微三云电商系统源码定制，微三云电商系统，提供独立部署和源码部署２种部署方式，可二次开发，可申请软件著作权

【核心提示：文章部分资料收集于互联网，仅作为开／发需求者的模式案例参考作用，与平台没有任何关系，如有系统需求请详询，玩家勿扰】

附：微三云公司介绍

东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌有“微三云、“莞云”，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家，源码运营客户超过５万家。

公司专业提供各类商业模式设计、商城新零售软件落地模式开／发，微信小程序定制开／发、抖音小程序开／发、ＡＰＰ定制开／发，目前已打造出晶抖云软件供应链平台，功能应用涵盖微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、线下多门店收银系统、城市Ｏ２Ｏ系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售卖货系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红榜卖货系统，拼商补贴系统，社交红／包系统、线下门店Ｏ２Ｏ配送系统，邮费奖励系统，电商直播ＡＰＰ系统，电商直播小程序系统，小程序直播分销商城系统，短视频小程序系统、数字积分社交电商系统，区／块／链数字积分系统，联盟链电商系统、联盟链商业应用系统、腾讯区／块／链商业应用开／发，达人有品网红选品佣金分销系统（类似达人推、嘀嘀红人升级版）等。

我们的公司地址：广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接上５楼５０１市场部）

电话：麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料

了解更多，详细请登录：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／
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